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证券代码：002378                                    证券简称：章源钨业 

 

崇义章源钨业股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                       编号：202400305 

投资者关系活

动类别 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

上海东方证券资产管理有限公司：张伟锋、杨帅；民生证券：

孙二春 

时间 2024 年 3 月 5 日 12:30-18:00 

地点 公司及全资子公司赣州澳克泰展厅、生产线、会议室 

上市公司接待

人员姓名 

公司董事、总经理：黄世春；董事、副总经理、董事会秘书：

刘佶；证券事务代表：张翠；赣州澳克泰总经理助理：陈科钧 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

一、赣州澳克泰基本情况及产能规划 

赣州澳克泰主要生产机加工用刀具，包括可转位刀片、刀

体、整体硬质合金刀具、实心棒材、单直孔棒材、双直孔棒材、

螺旋孔棒材等产品，产品覆盖机械加工刀具的主要类别，产品

主要对标国际一线品牌，国内市场销售定位是替代同类进口产

品。 

随着国产替代趋势的增强及智能制造业的增长，高端刀具

的市场需求不断增加，赣州澳克泰由产品线布局转为行业应用

布局，通过差异化销售策略，集中资源，聚焦核心客户，在汽

车、航空航天、工程机械、3C 小零件等行业拥有了一批重点

核心客户，进一步扩大赣州澳克泰在相关行业的品牌影响力，

提升市场份额，加快实施高端品牌战略。 

赣州澳克泰高性能硬质合金精密刀具产能为 2,000 万片/

年，硬质合金棒材产能为 1,000 吨/年，其中刀片销量保持稳定
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增长，毛利率持续提高。未来赣州澳克泰将根据市场需求，继

续扩充有竞争力、高附加值产品的产能。 

二、公司行业地位 

公司以钨资源的利用和开发，研发生产高性能、高精度、

高附加值的硬质合金为发展方向，依照做精做强产业链战略，

不断加大精深加工环节的投入。 

公司矿山建立了自动分选工艺流程，机械化、智能化程度

不断提高；公司在钨冶炼环节形成了国内领先的技术和工艺优

势。在制粉环节，公司打造了超高性能钨粉体全自动数字化生

产线，可生产超细、超粗、超纯粉末产品来满足不同客户需求，

粉末产品产量排名国内行业前列；赣州澳克泰是国家级专精特

新“小巨人”企业，产品主要对标国际一线品牌，国内市场销

售定位是替代同类进口产品。 

据中国钨业协会统计数据，2022 年度，公司钨粉产量排

名国内行业第一，碳化钨粉产量排名国内行业第二。 

三、公司钨粉、碳化钨粉扩产计划 

公司钨粉产能为 15,000 吨/年，碳化钨粉为 13,100 吨/年，

其中超细碳化钨粉产能 2,500 吨/年（一期）产能已逐步释放，

未来将根据市场情况扩充产能。 

四、热喷涂粉产品介绍 

热喷涂粉是钨下游产品，以碳化钨、钴、镍等为主要原料，

经球磨、喷雾制粒、烧结、破碎筛分、合批等生产工艺后制得

的一种合金粉末。通过超音速火焰等喷涂方法使这些各具特性

的粉末瞬间受热，随高速热气流喷射到工件表面，形成强化层

以达到提高工件表面的耐磨性、耐腐蚀、耐高温、耐疲劳、抗

氧化以及修复外形尺寸等目的。 

公司的全资子公司章源喷涂对国内外油服企业、国内新能

源电池生产厂商的工件表面提供喷涂服务。 

五、公司矿山情况 
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1. 公司资源储量及矿权资源整合 

公司拥有淘锡坑钨矿、新安子钨锡矿、大余石雷钨矿、天

井窝钨矿、长流坑铜矿和黄竹垅钨矿 6 座采矿权矿山，拥有东

峰、碧坑、西坑口、泥坑、龙潭面、石咀脑、大排上和大桥 8

个探矿权矿区。根据公司所辖矿权在江西省自然资源厅备案数

据，公司保有钨资源储量 9.46 万吨，锡资源储量 1.76 万吨，

铜资源储量 1.28 万吨。 

公司新安子钨锡矿与龙潭面探矿权矿区、淘锡坑钨矿与东

峰探矿权矿区的资源整合方案，均已获得自然资源部的批复，

公司正按计划进行资源储量核实工作。 

2. 公司钨精矿配额及原料自给率 

国家对钨矿开采实行总量控制，配额管理，近几年公司钨

精矿配额较为稳定。 

公司自产钨精矿不能完全满足公司生产需要，不足部分需

要对外采购，公司主要原料外购占比 80%左右。外购一般采用

跟供应商签订长单的方式，与优质供应商建立长期稳定的合作

关系，确保公司主要原材料的稳定供应。 

六、公司采购模式和销售模式 

公司制定了《采购业务管理制度》《供应商管理规定》，

对供应商进行严格挑选和考核，并与优质供应商建立长期稳定

的合作关系，确保公司主要原材料及辅料的稳定供应，公司定

期在微信公众号发布主要钨原料价格信息。 

公司对大客户采用直销模式，通过稳定的产品质量和快速

供货能力与大客户建立长期合作关系。公司下游精深加工产品

采取直销和经销相结合的方式，针对部分重点行业开发系统解

决方案，对中小规模客户采取经销的方式，通过经销商网络实

现众多中小规模客户的全面覆盖。 

七、公司管理团队和技术人才情况 

公司核心管理团队和关键技术人员在钨采选、冶炼、精深
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加工领域拥有资深的行业技术背景及丰富的管理经验，能够及

时、准确地掌握钨行业的发展动态及市场机遇。同时，公司坚

持自主创新，重视人才建设，经过十几年的积累和发展，公司

培养的一批技术人员都处于关键岗位，为公司发展提供动力。 

赣州澳克泰积累了一批优秀的技术人员，同时引进外部技

术人才，拥有一支技术实力雄厚的研发团队。赣州澳克泰先后

获准成立省级院士工作站、博士后创新实践基地、省级工业设

计中心，并与清华大学、中南大学等高校开展广泛的技术合作，

不断提升赣州澳克泰自主创新研发能力，带动公司整体研发实

力提升。 

八、公司未来规划  

公司致力于钨资源的开发和利用，以研发生产高性能、高 

精度、高附加值的硬质合金为发展方向，产业链上、中、下游 

协同发展。 

在上游端，加大资源勘探，加快资源整合及矿山深部开拓

建设，进一步夯实资源基础。提高矿山智能化建设，逐步实施

井下采选一体智能化技术改造，提升矿山开采效率。  

在中游端，通过绿色生产流程化管理，以自动化设备及生

产信息管理系统来提高人均产能，提升粉末产品品质，降低能

耗及生产成本，着力生产特色粉末产品来满足不同客户的需

求。  

在下游端，拓展赣州澳克泰销售渠道，加快向航空航天、

军工等行业布局，以开发大客户为目标，提升客户服务能力，

提高涂层刀片的市场份额，促进赣州澳克泰在相关行业的品牌

影响力，做精做强刀具及相关业务，形成可转位刀片、整体切

削刀具、硬质合金棒材、涂层装备及服务和高端陶瓷材料五大

业务板块。 

附件清单（如

有） 
无 
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日期 2024 年 3 月 5 日 

 

 


