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证券代码：603926                                   证券简称：铁流股份 

铁流股份有限公司 

2023年 10 月 27 日投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2023-001 

投资者关系 

活动类别 

☑特定对象调研      □分析师会议 

□媒体采访          □业绩说明会 

□新闻发布会        □路演活动 

☑现场参观          □一对一沟通      □其他（电话会议） 

参与单位名称 

及人员姓名 

东北证券股份有限公司浙江分公司   蔡文清、朱学远、杨曌 

杭州翼融资产管理有限公司         宋进 

浙江朝景投资管理有限公司         叶维莹 

杭州鸣图企业管理有限公司         姜小清 

杭州八柳资产管理有限公司         王欣、王水明 

上海箫峰私募基金管理有限公司     王凯旋 

浙江银万斯特投资管理有限公司     杨兴 

深圳市国诚投资咨询有限公司       相健、胡均师、王秋楠 

上海鸣石私募基金管理有限公司     胡因 

重庆峰瑞卓越股权投资基金管理有限公司  彭榆翔 

时间 2023年 10月 27日 

地点 浙江省杭州市临平区临平街道兴国路 398号 

上市公司 

接待人员 

董事会秘书     周莺 

证券事务代表   梅雪 

投资者关系活动

主要内容介绍 

提问 1：公司新能源产品最新情况？  

回复：公司电机轴等新能源汽车核心零件项目已于 2022 年

6 月正式投入运行，预计今年年底完全达产。目前，子公司盖格

新能源（杭州）有限公司是浙江奥思伟尔电动科技有限公司、理

想等企业定点供应商。同时，盖格新能源公司还积极与华为、小

米等造车新势力以及华域麦格纳、联合电子等新能源整车企业配

套商进行前期技术交流。 

 

提问 2：公司主要业务是什么？  

回复：公司是一家集智能制造及智慧汽车服务为一体的全球

性公司，主要业务分为三大板块。 

1、汽车传动系统制造板块   

核心产品为汽车离合器，旗下拥有“铁流”、“德萨”、“三环”、

“慈田”、“WESTLAKE”五大品牌，公司离合器产品型号完备，适

配 90%以上商用车、客车、工程机械、大中型农用机械、乘用车

等各系车种，产品线同时还覆盖离合器轴承、液压轴承、液力变

矩器、刹车片等。 
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2、高精密零部件制造板块 

（1）境内高精密零部件制造板块——盖格新能源 

为抓住国内新能源汽车蓬勃发展的机遇，公司积极布局新能

源汽车核心零件业务，推动公司业务从传统动力汽车零部件向新

能源汽车核心部件扩展，进一步完善公司产品结构和产能布局，

拓展市场空间，提升公司核心竞争力。 

（2）境外高精密零部件制造板块——Geiger 

德国子公司 Geiger 系一家专注于高精密金属零部件制造厂

商，拥有超过 20年的高精密零部件自动化生产线的设计、研发、

集成和运营经验，具有领先的仿真模拟、精密检测、高精密金属

成型和自动化生产技术，特别是在自动化技术研发设计和精密加

工方面具有突出的竞争优势。Geiger公司作为博世集团（Bosch）

战略合作供应商，系博世集团（Bosch）喷油嘴系列产品的欧洲

区域市场独家供应商。 

3、商用车全车件智慧汽车服务板块 

子公司福建省国联汽车配件有限公司和广东省运通四方汽

车配件有限公司是在商用车后市场经营沉淀了数十年的大型全

车件智慧汽车服务企业，有着先进的智慧供应链及完善的经销网

络，拥有逾 60 万 SKU 的丰富产品品类，能以其庞大的车辆匹配

数据库以及丰富的零部件选型经验，为汽车后市场，尤其是商用

车后市场客户提供线上及线下多维度一站式购齐的汽车智慧服

务和体验，使汽车后市场服务更专业、更安全、更高效，实现利

益相关者价值最大化。 

 

提问 3：公司这几年毛利率下滑原因？ 

回复：2021 年公司并购了运通四方和国联汽配，这两家公

司系汽车零部件贸易型企业，毛利率低于公司原有的制造板块业

务，合并报表后拉低了公司整体毛利率。 

 

提问 4：公司未来发展规划？ 

回复：公司未来几年发展规划有以下几个方面。一是做优做

强核心制造：实现公司在汽车离合器传动系统领域中的领先地

位、加大高端农机装备、TC、双质量飞轮领域的技术领先和服务

领先的总目标。二是专攻新能源车精密零部件加工制造技术：

引进全球先进制造工艺及管理技术，提升高精尖的精密智造水

平。三是提高智慧汽车服务水平：通过产业链的延伸，运用先进

的线上线下数字化平台，打造中国商用车后市场全车件智慧汽车

服务生态系统，更近更深全方位服务终端客户。四是全球化经营

战略：发挥海外德国、印度工厂的制造功能辐射周边市场，扩大

欧、美销售公司的职能，提升公司产品在海外的品牌影响力，提

升在全球市场的份额。 

 

提问 5：公司目前有没有重大风险隐患？ 

回复：目前公司基本面呈“三低”特征：资产负债率低、商
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誉低、大股东质押率低（零质押）。1.公司主业现金流状况较好，

公司有息负债少。2.公司外延并购产生的商誉总额较低，目前整

体商誉金额仅为 1,900余万，且系并购“湖北三环”和“运通四

方、国联汽配”产生的商誉，其经营状况较好，减值风险较小。

3.公司控股股东、实际控制人、大股东截至目前没有进行过股票

质押，公司股权结构健康，无质押风险。目前，公司各项财务指

标也均在合理范围之内，没有应披露而未披露的风险。 

 

提问 6：如何应对电动化对传统离合器产品的冲击？ 

目前，公司离合器产品以商用车市场为主，商用车产销量的

增长与 GDP增长正相关，且受电动化影响较小。载重卡车离合器

损耗大，需频繁更换，存量市场广阔。 

商用车作为一种生产工具，对成本较为敏感，因此目前自动

挡车型占比较小；同时，受限于电池价格高昂导致的新车售价成

本增加及电池重量导致的有效载荷降低，目前中重卡领域尚无明

显的电动化趋势。因此，自动挡及电动化趋势对商用车离合器市

场的冲击有限，商用车离合器主机及售后件市场发展在一定时间

内将保持稳定。 

此外，公司正在积极拓展飞轮减振器、液力变矩器、新能源

车电机轴、电机壳体、电子刹车助力泵壳体、燃料电池电动汽车

泵壳、燃料电池堆栈、冷却套筒等应用于电动汽车、混合动力汽

车、燃料电池电动车、自动挡车型的产品。其中电机轴、飞轮减

振器、液力变矩器、混和动力车型离合器等产品均已投放市场。 

 

提问 7：公司海外市场拓展情况，如何应对外汇汇率浮动较

大带来的风险？ 

公司在美国芝加哥、比利时布鲁塞尔、印度新德里设有子公

司，一方面以自有品牌通过海外汽车零部件贸易商面向售后服务

市场进行产品销售，另一方面依靠产品质量优势向国外拥有独立

品牌的大型汽车零部件企业直接贴牌供货。产品远销美洲、欧洲、

南亚、非洲、中东等数十个国家和地区，客户包括规模及影响力

处于全球头部的大型汽车零部件渠道商，合作关系稳定。在外汇

波动较大的环境下，公司通过购买远期宝、存量外币择优存款，

且实时关注外汇情况、逢高结汇等方式，平滑外汇波动对公司的

影响。 

附件清单 无 

日期 2023年 10月 27日 

 


