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兴业证券股份有限公司 

关于无锡化工装备股份有限公司 

2023 年年报问询函相关问题的核查意见 

 

深圳证券交易所： 

根据贵所上市公司管理一部《关于对无锡化工装备股份有限公司 2023 年年

报的问询函》（公司部年报问询函〔2024〕第 58 号，以下简称“问询函”）的要

求，兴业证券股份有限公司（以下简称“兴业证券”或“保荐机构”）作为无锡

化工装备股份有限公司（以下简称“公司”或“锡装股份”）首次公开发行股票

并上市的持续督导保荐机构，会同公司及相关中介机构，对问询函中需要保荐机

构发表意见的事项进行了审慎核查。问询函所涉及问题及其回复如下： 

问题 1. 年报显示，报告期你公司实现营业收入 12.48 亿元，同比增加 6.74%，

实现归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润（以下简称“扣非后净

利润”）1.37 亿元，同比下降 38.41%。报告期综合毛利率 23.15%，同比下降

8.10 个百分点。分下游行业看，石油及石油化工、基础化工、太阳能、高技术船

舶及海洋工程、核电行业销售毛利率同比分别下降 10.59、8.43、6.42、14.14、

1.88 个百分点；分产品看，换热容器、分离容器、反应容器、储存容器销售毛利

率同比分别下降 6.67、17.76、8.56、14.27 个百分点。分季度财务指标显示，报

告期四个季度的净利率分别为 16.55%、21.56%、11.35%、7.86%。 

你公司于 2022 年 9 月上市，《首次公开发行 A股股票招股说明书》（以下简

称《招股说明书》）显示，你公司上市申报期（即 2019 年至 2021 年）扣非后净

利润逐年增长，综合毛利率均为 38%左右，且分离容器、反应容器、储存容器

销售毛利率逐年上升。 

请你公司： 

（1）结合行业竞争情况、成本结构、原材料价格、销售定价等因素，详细
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说明报告期你公司主要产品的毛利率均发生显著下滑的原因及合理性，并对比

报告期及上市申报期毛利率变动趋势，说明你公司核心竞争力是否发生重大变

化； 

（2）结合具体可靠的行业数据等，详细分析你公司上市次年扣非后净利润

大幅下滑的原因及合理性，相关影响因素和行业发展趋势在你公司上市前是否

业已存在，并说明你公司 2023 年业绩首次下滑、“增收不增利”的情况与同行

业公司是否存在明显差异及其理由。 

（3）说明报告期净利率季度间波动较大的原因及合理性； 

（4）结合对上述问题的答复，核查并说明你公司上市申报期的收入确认是

否合规、成本核算是否完整。 

请保荐机构、年审会计师事务所对上述问题进行核查并发表明确意见。 

【回复】 

一、结合行业竞争情况、成本结构、原材料价格、销售定价等因素，详细说

明报告期你公司主要产品的毛利率均发生显著下滑的原因及合理性，并对比报

告期及上市申报期毛利率变动趋势，说明你公司核心竞争力是否发生重大变化 

（一）结合行业竞争情况、成本结构、原材料价格、销售定价等因素，详细

说明报告期你公司主要产品的毛利率均发生显著下滑的原因及合理性 

公司主要产品的收入和毛利率对比情况如下表所示： 

单位：万元 

分产品 2023 年度收入 2022 年度收入 2023 年度毛利率 2022 年度毛利率 

换热容器 73,096.45 86,461.04 23.91% 30.58% 

反应容器 37,014.61 17,085.15 22.31% 30.87% 

储存容器 8,421.52 6,965.95 23.65% 37.92% 

分离容器 4,587.66 5,167.42 18.08% 35.84% 

部件、结构件 845.52 617.02 44.37% 59.41% 

其他 876.08 659.48 -3.51% -5.03% 

合计 124,841.84 116,956.05 23.15% 31.25% 
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按下游行业的收入和毛利率对比情况如下表所示： 

单位：万元 

分下游领域 
2023 年度 

收入 

2022 年度 

收入 

2023 年度 

毛利率 

2022 年度 

毛利率 

石油及石油化工 44,011.76 32,376.88 29.70% 40.29% 

基础化工 20,178.12 37,018.74 19.50% 27.93% 

太阳能 56,841.11 41,381.59 18.62% 25.04% 

高技术船舶及海洋工程 1,336.33 4,097.81 35.39% 49.53% 

核电 1,598.43 1,421.55 54.58% 56.46% 

其他 876.08 659.48 -3.51% -5.03% 

合计 124,841.84 116,956.05 23.15% 31.25% 

报告期，公司主要产品的毛利率有所下降，主要由于如下三方面的原因：第

一，公司近年来持续拓展光伏产业链的业务，主要包括用于光伏多晶硅生产环节

的换热器和反应器，相关换热器和反应器的合计收入持续增长，占营业收入的比

例持续提升，但是公司用于光伏行业的产品毛利率相对公司其他产品较低，且竞

争激烈导致毛利率进一步受到挤压，影响公司整体毛利率水平；第二，公司报告

期内毛利率较高的高通量产品的交付量相对较少，导致高通量产品销售收入和占

比下降，从而影响公司整体毛利率水平；加之由于竞争加剧，高通量产品报告期

的毛利率亦有所下降，但公司在高通量产品上仍然具有一定的竞争优势；第三，

2023 年受到宏观环境因素的影响，石油化工和基础化工行业利润规模和整体投

资下降，导致竞争加剧，部分大额合同项目的价格竞争激烈，毛利率较低，对公

司报告期整体毛利率产生了一定的影响。 

通过分析公司产品的单位售价和单位成本可以看出，公司报告期毛利率下降

主要受到价格因素的影响更大，单位售价的下降主要由于市场需求、竞争环境的

影响。具体对比情况如下表所示： 
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主要产品 

单位售价 

（万元/吨） 

单位成本 

（万元/吨） 

单位材料成本 

（万元/吨） 

2023 

年度 

2022 

年度 

变动 

幅度 

2023 

年度 

2022

年度 

变动 

幅度 

2023 

年度 

2022 

年度 

变动 

幅度 

换热容器 5.22 6.38 -18.26% 3.97 4.43 -10.40% 2.86 3.44 -16.95% 

分离容器 5.30 5.70 -7.01% 4.34 3.66 18.72% 3.05 2.57 18.96% 

反应容器 23.82 12.16 95.87% 18.51 8.41 120.10% 16.56 7.24 128.52% 

储存容器 6.12 8.41 -27.29% 4.67 5.22 -10.59% 3.39 3.62 -6.38% 

如上表所示，公司报告期主要产品的销售单价出现不同程度的下降，一方面

是受到材料价格的影响，另一方面也是由于近年来市场环境导致价格竞争加剧。

其中，反应容器单价及成本上升，主要由于报告期交付的光伏多晶硅反应器中，

特材的占比较高，特材的单价明显高于不锈钢和碳钢，特材设备的材料价值占比

较高，相对较高的原材料价格及材料成本占比对毛利率下降存在一定的影响。 

公司各主要产品的成本结构如下表所示： 

单位：万元 

项目 
2023 年度 2022 年度 

金额 占比 金额 占比 

换热容器 

材料成本 39,995.62 71.91% 46,566.80 77.59% 

人工费用 5,576.92 10.03% 5,246.33 8.74% 

制造费用 5,464.20 9.82% 4,993.78 8.32% 

外协成本 3,485.56 6.27% 2,343.04 3.90% 

运输费用 1,094.43 1.97% 867.27 1.45% 

合计 55,616.72 100.00% 60,017.21 100.00% 

分离容器 

材料成本 2,642.74 70.32% 2,326.91 70.18% 

人工费用 354.49 9.43% 357.33 10.78% 

制造费用 355.31 9.45% 348.37 10.51% 

外协成本 222.03 5.91% 210.15 6.34% 

运输费用 183.50 4.88% 72.73 2.19% 

合计 3,758.07 100.00% 3,315.48 100.00% 
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项目 
2023 年度 2022 年度 

金额 占比 金额 占比 

反应容器 

材料成本 25,720.40 89.45% 10,175.56 86.15% 

人工费用 856.13 2.98% 535.79 4.54% 

制造费用 779.61 2.71% 523.12 4.43% 

外协成本 1,081.92 3.76% 370.85 3.14% 

运输费用 316.92 1.10% 205.75 1.74% 

合计 28,754.97 100.00% 11,811.08 100.00% 

储存容器 

材料成本 4,673.17 72.68% 3,001.85 69.41% 

人工费用 582.76 9.06% 442.45 10.23% 

制造费用 555.59 8.64% 439.41 10.16% 

外协成本 525.68 8.18% 283.27 6.55% 

运输费用 92.57 1.44% 157.77 3.65% 

合计 6,429.78 100.00% 4,324.75 100.00% 

各主要产品的单位成本和成本结构存在一定的波动，这系由于公司生产和销

售的金属压力容器为高度非标准化产品，每一台设备的大小、重量、材料构成、

生产工艺等均有所不同。每一台设备的成本构成中，材料成本的占比最高，故单

位材料成本的变动，对设备单位成本和材料成本占比的影响较大。公司各产品单

位材料成本的变动，与各产品主要材质的构成具有较强的相关性。公司生产和销

售的各类金属压力容器，按材质主要分为碳钢、不锈钢和特材（铜、钛、镍和哈

氏合金），其中，碳钢的价格最低，不锈钢的价格其次，特材的价格最高，此外，

同一种材质有多种规格，不同规格的采购价格同样存在较大差异，具体材质和规

格的选取根据业主对设备的要求决定。 

高价值材质的销量占比变动是直接材料成本占比变动的主要原因。2023 年

度，换热容器中材料成本的占比从 77.59%降至 71.91%，主要系由于当年度换热

容器中主材为碳钢的产品销售收入占比从 19.44%升至 32.43%，主材为不锈钢和

特材的产品销售收入占比从 78.25%降至 62.61%。反应容器和储存容器中材料成

本的占比均提升约 3%，主要系由于反应容器中主材为特材的产品销售收入占比

从 72.15%升至 98.15%，储存容器中主材为特材的产品销售收入占比从 0%升至
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24.50%。 

2021 年度-2023 年度，公司板材、管材分材质类型的采购单价如下表所示： 

单位：万元/吨 

原材料类型 材质 2023 年度 2022 年度 2021 年度 

板材 

碳钢板 0.54 0.56 0.59 

不锈钢板 2.25 2.43 2.37 

特材板 15.65 14.30 10.55 

管材 

碳钢管 0.87 0.87 0.76 

不锈钢管 4.00 3.71 3.08 

特材管 8.96 9.95 6.64 

由于公司产品的生产周期平均约为 6-12 月，因此当年度形成销售的产品，

部分原材料通常在上一年度进行采购。公司特材的采购单价波动较大，系不同类

型的特材价格差异较大所致。公司生产和销售的压力容器所常用的特材包括铜、

镍、钛和哈氏合金等，这些特材的价格差异较大，铜的价格通常在 6 至 8 万元/

吨，钛的价格在 10 至 12 万元/吨，镍和哈氏合金的价格则更高。2022 年度和 2023

年度，公司获取了较多太阳能领域的高端换热器产品及关键反应器产品订单，光

伏多晶硅反应器中需要特殊材质的原材料，尤以牌号为 N08120 的镍基合金特材

板为主。相对较高的原材料价格及材料成本占比对毛利率下降存在一定的影响。 

具体按产品分析如下： 

1、换热容器 

2022 年度和 2023 年度，公司换热容器产品收入分别为 86,461.04 万元和

73,096.45 万元，毛利率分别为 30.58%和 23.91%，毛利率下降主要由于以下三方

面的原因： 

第一，公司报告期高通量换热器销售收入及占比有所下降。2022 年度和 2023

年度高通量换热器销售收入分别为 21,586.48 万元和 14,453.15 万元，占换热容器

销售收入的比例分别为 24.97%和 19.77%，2023 年高通量换热器销售收入下降

7,133.33 万元，销售占比下降了 5.20 个百分点。高通量换热器的毛利率较高，相
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关收入金额和占比的下降导致换热容器整体毛利率下降。 

高通量换热器的应用领域广泛，可用于石油炼化项目以及化工新材料项目等。

2023 年高通量换热器销售收入下降主要由于当年度完成交付的石油化工和基础

化工项目中，涉及高通量换热器的项目相对较少。由于公司产品具有较高的非标

准属性，产品技术要求和交货计划通常依据客户的订单需求，有些技术难度大的

项目，交货周期较长，导致年度之间各类产品的销售业绩存在波动。此外，2023

年度高通量换热器的毛利率有所下降，2022 年度和 2023 年度，公司高通量换热

器毛利率分别为 45.93%和 38.68%，毛利率下降主要由于近年来高通量换热器市

场竞争加剧，对部分高通量换热器产品的销售价格产生了一定的影响。 

第二，报告期内，公司太阳能行业换热容器收入 20,506.47 万元，主要涉及

光伏原材料多晶硅生产过程中的换热器产品，相比 2022 年度该领域换热容器收

入 30,383.74 万元，下降 32.51%。2023 年度上述产品的毛利率为 12.18%，相比

2022 年度的毛利率 24.42%大幅下降，这主要是由于光伏行业竞争加剧，导致产

业链整体利润空间下降。针对下游光伏行业的具体分析，详见本问询函回复之“问

题一”之“二、结合具体可靠的行业数据等，详细分析你公司上市次年扣非后净

利润大幅下滑的原因及合理性，相关影响因素和行业发展趋势在你公司上市前是

否业已存在，并说明你公司 2023 年业绩首次下滑、‘增收不增利’的情况与同行

业公司是否存在明显差异及其理由”之“（一）结合具体可靠的行业数据等，详

细分析你公司上市次年扣非后净利润大幅下滑的原因及合理性”之“3、太阳能

光伏行业情况描述”。 

第三，公司产品具有较高非标准化属性，个别大额合同毛利率较低，对换热

容器整体毛利率产生了一定的影响，具体分析如下表所示： 

客户 合同 
收入金额 

（万元） 
毛利率 毛利率较低的原因 

山东富宇石

化有限公司 

WCE-P-

22-096 
3,628.32 4.47% 

公司与山东富宇石化有限公司首次合

作，为获取订单，价格上给予较大的

优惠，导致毛利率较低 

山东金岭新

材料有限公

司 

WCE-P-

22-086 
964.60 5.59% 

客户对价格敏感度较高，因此普遍毛

利率较低，对整体毛利率产生了一定

的影响 
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2、反应容器 

2022 年度和 2023 年度，公司反应容器产品收入分别为 17,085.15 万元和

37,014.61 万元，毛利率分别为 30.87%和 22.31%。报告期内，反应容器产品销售

收入大幅上升，但是反应容器的毛利率下降，主要由于当年度反应容器销售收入

中，太阳能行业的产品收入和占比较高，销售收入为 36,328.63 万元，占反应容

器销售收入的比例为 98.15%，2022 年度该行业反应容器销售收入为 10,980.18 万

元，占当年度反应容器销售收入的比例为 64.27%。主要涉及光伏多晶硅生产过

程中的反应容器设备。近年来由于光伏行业竞争加剧，导致产业链整体利润空间

下降，公司作为上游原材料的设备供应商，订单毛利率也受到较大影响（针对下

游光伏行业的具体分析，详见本问询函回复之“问题一”之“二、结合具体可靠

的行业数据等，详细分析你公司上市次年扣非后净利润大幅下滑的原因及合理性，

相关影响因素和行业发展趋势在你公司上市前是否业已存在，并说明你公司

2023 年业绩首次下滑、‘增收不增利’的情况与同行业公司是否存在明显差异及

其理由”之“（一）结合具体可靠的行业数据等，详细分析你公司上市次年扣非

后净利润大幅下滑的原因及合理性”之“3、太阳能光伏行业情况描述”）。2023

年度，用于光伏多晶硅领域的反应容器毛利率为 22.24%，2022 年度毛利率为

26.74%。 

3、储存容器 

2022 年度和 2023 年度，公司储存容器产品收入分别为 6,965.95 万元和

8,421.52 万元，毛利率分别为 37.92%和 23.65%。报告期内，储存容器的毛利率

下降，主要由于市场竞争激烈，部分石油化工和基础化工领域大额合同毛利率较

低，具体分析如下表所示： 

客户 合同 
收入金额 

（万元） 
毛利率 毛利率较低的原因 

中国石化工程

建设有限公司 

WCE-P-

22-057 
1,929.73 -1.61% 

该订单中，5 台储存容器均为特材设

备，材料价值高，技术难度大，且中

国石化工程建设有限公司是公司战略

客户，定价相对较低，因此该订单的

毛利水平偏低。此外，该订单中部分

部件的材质在供应商预报价时为不锈



9 

钢，实际生产中需求变为了镍基合金

特材，导致成本大幅高于预算 

惠生工程（中

国）有限公司 

WCE-P-

21-098 
962.83 -0.84% 

该项目在投标过程中，竞争非常激烈，

惠生工程（中国）有限公司为公司近

两年开始合作的客户，为维持良好的

合作关系，公司在报价时给予了较大

的优惠，毛利率偏低，且生产中成本

高于预算 

剔除上述两个毛利率较低的合同后，2023 年度储存容器毛利率为 36.73%，

与 2022 年度毛利率水平基本持平。 

4、分离容器 

2022 年度和 2023 年度，公司分离容器产品收入分别为 5,167.42 万元和

4,587.66 万元，收入相对占比较小，毛利率分别为 35.84%和 18.08%，其中，部

分大额订单毛利率偏低，对公司整体毛利率产生了一定的影响，具体分析如下表

所示： 

客户 合同 
收入金额 

（万元） 
毛利率 毛利率较低的原因 

Tecnicas 

Reunidas S.A. 

WCE-P-

21-A22 
1,700.59 7.07% 

该订单毛利率较低，一方面由于该订

单技术难度较高，但未形成溢价，且

其中两台设备需要外购部分内件，成

本相对较高，另一方面该订单的运费

较高 

塞拉尼斯（南

京）化工有限公

司 

WCE-P-

22-070 
602.92 12.28% 

该订单毛利率较低，主要由于该订单

中三台分离容器为特材设备，材料价

值较高，制作难度大，导致毛利率偏

低。此外，特材设备订单单价较高，

同等重量的毛利润相对较高，因此公

司希望能承接更多技术含量更高的

特材设备订单，在价格上也给予了一

定的折让 

剔除上述两个毛利率较低的合同后，2023 年度分离容器毛利率为 27.81%。

分离容器主要应用于石油化工和基础化工领域，报告期内上述行业投资有所放缓

（针对下游行业的具体分析，详见本问询函回复之“问题一”之“二、结合具体

可靠的行业数据等，详细分析你公司上市次年扣非后净利润大幅下滑的原因及合
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理性，相关影响因素和行业发展趋势在你公司上市前是否业已存在，并说明你公

司 2023 年业绩首次下滑、‘增收不增利’的情况与同行业公司是否存在明显差异

及其理由”之“（一）结合具体可靠的行业数据等，详细分析你公司上市次年扣

非后净利润大幅下滑的原因及合理性” ），导致市场竞争加剧，挤压了订单的利

润空间。 

（二）对比报告期及上市申报期毛利率变动趋势，说明你公司核心竞争力是

否发生重大变化 

报告期及上市申报期毛利率变动趋势如下表所示： 

应用领域 2023 年度 2022 年度 2021 年度 2020 年度 2019 年度 

石油及石油化工 29.70% 40.29% 37.31% 41.10% 40.02% 

基础化工 19.50% 27.93% 34.95% 27.97% 32.05% 

太阳能 18.62% 25.04% 28.77% 25.20% 22.26% 

高技术船舶及海洋工程 35.39% 49.53% 49.60% 54.79% 45.08% 

核电 54.58% 56.46% 59.59% - 48.22% 

其他 -3.51% -5.03% -5.69% 5.92% 2.40% 

合计 23.15% 31.25% 36.89% 38.04% 38.22% 

对比报告期及上市申报期毛利率，毛利率出现下滑主要原因包括： 

第一，公司近年来持续拓展太阳能光伏产业链的业务，主要包括用于光伏多

晶硅的生产环节的换热器和反应器，相关收入对比上市申报期大幅提升，但是公

司光伏行业产品毛利率相对较低且近年来竞争加剧，影响公司整体毛利率水平。 

第二，对比上市申报期，公司 2023 年高通量换热器产品交付量相对较少，

导致销售收入和占比有所下降，加之竞争加剧，毛利率有所下降，但公司在高通

量换热器产品上仍然具有一定的竞争优势。2023 年公司高通量换热器销售收入

下降，主要由于产品具有较高的非标准属性，产品技术要求和交货计划通常依据

客户的订单需求，有些技术难度大的项目，交货周期较长，导致年度之间各类产

品销售业绩存在波动。 

第三，2023 年受到宏观环境因素的影响，石油化工和基础化工行业利润规
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模和整体投资下降（针对下游行业的具体分析，详见本问询函回复之“问题一”

之“二、结合具体可靠的行业数据等，详细分析你公司上市次年扣非后净利润大

幅下滑的原因及合理性，相关影响因素和行业发展趋势在你公司上市前是否业已

存在，并说明你公司 2023 年业绩首次下滑、‘增收不增利’的情况与同行业公司

是否存在明显差异及其理由”之“（一）结合具体可靠的行业数据等，详细分析

你公司上市次年扣非后净利润大幅下滑的原因及合理性”），导致竞争加剧，部分

大额合同项目的价格竞争激烈，毛利率较低，对公司报告期整体毛利率产生了一

定的影响。 

根据公司在招股说明书披露，公司主要竞争优势主要包括高质量产品及高质

量客户资源优势、技术研发优势、下游客户分布优势、营销与市场开拓优势、地

理位置优势、运营管理优势等，上述竞争优势并未发生重大不利变化。 

二、结合具体可靠的行业数据等，详细分析你公司上市次年扣非后净利润大

幅下滑的原因及合理性，相关影响因素和行业发展趋势在你公司上市前是否业

已存在，并说明你公司 2023 年业绩首次下滑、“增收不增利”的情况与同行业

公司是否存在明显差异及其理由 

（一）结合具体可靠的行业数据等，详细分析你公司上市次年扣非后净利润

大幅下滑的原因及合理性 

公司产品涉及的主要下游行业包括石油及石油化工、基础化工、太阳能、高

技术船舶及海洋工程和核电等，其中石油及石油化工、基础化工和太阳能行业的

占比较高，具体占比如下表所示： 

单位：万元 

分下游领域 
2023 年度 2022 年度 

收入金额 占比情况 收入金额 占比情况 

石油及石油化工 44,011.76 35.25% 32,376.88 27.68% 

基础化工 20,178.12 16.16% 37,018.74 31.65% 

太阳能 56,841.11 45.53% 41,381.59 35.38% 

高技术船舶及海洋工程 1,336.33 1.07% 4,097.81 3.50% 

核电 1,598.43 1.28% 1,421.55 1.22% 
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分下游领域 
2023 年度 2022 年度 

收入金额 占比情况 收入金额 占比情况 

其他 876.08 0.70% 659.48 0.56% 

合计 124,841.84 100.00% 116,956.05 100.00% 

2023 年度，石油化工行业、基础化工行业以及光伏行业的投资和行业利润

均存在不同程度的放缓和下滑，作为上述行业的上游原材料生产设备供应商，价

格竞争随之日益激烈，从而对产品的利润空间产生了一定的影响。报告期，公司

的利润变动趋势，与下游行业市场变动情况总体匹配，具体分析如下： 

1、石油及石油化工行业 

根据中国石油集团经济技术研究院《2023 年油气行业发展报告》，全球能源

消费结构继续保持化石能源下降、非化石能源上升趋势。2023 年，全球石油需求

增长逐渐放缓，同比增长 2.1%，低于 2022 年。2023 年，石油公司对勘探开发投

资亦有所放缓，主要考虑乌克兰危机、全球经济复苏不平衡、能源转型节奏变化

和未来石油需求预期等因素，全球油气勘探开发投资 5,687 亿美元，同比增长

10.6%，远低于 2022 年的增幅 39.4%。 

从国内市场分析，2023 年，国内炼油能力小幅增长，1,200 万吨/年的增量是

2017 年以来的最低增量。从国内主要石油化工龙头企业的投资上分析，2020 年

度-2023 年度，中国石油天然气股份有限公司（以下简称“中国石油”）和中国石

油化工股份有限公司（以下简称“中国石化”）炼油化工相关的资本性支出如下

表所示： 

单位：亿元 

项目 2023 年度 2022 年度 2021 年度 2020 年度 

中国石油 炼油化工和新材料 163.83 417.71 544.87 218.10 

中国石化 
炼油 229.00 229.00 219.00 247.00 

化工 551.00 586.00 516.00 262.00 

合计 943.83 1,232.71 1,279.87 727.10 

同比变动 -23.43% -3.68% 76.02% 不适用 

数据来源：中国石油、中国石化定期报告 
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2023 年度，中国石油、中国石化炼油化工相关的资本性支出合计同比下降

23.43%，与油气行业整体趋势和公司业绩变动情况基本匹配。 

2021 年度-2023 年度，中国石油、中国石化的营业收入和归母净利润的变动

情况如下表所示： 

单位：亿元 

项目 

2023 年度 2022 年度 2021 年度 

金额 
同比 

变动 
金额 

同比 

变动 
金额 

同比 

变动 

中国 

石油 

营业收入 30,110.12 -7.04% 32,391.67 23.90% 26,143.49 35.19% 

归母净利润 1,611.44 8.34% 1,487.38 61.55% 920.69 384.52% 

中国

石化 

营业收入 32,122.15 -3.19% 33,181.68 21.06% 27,408.84 30.15% 

归母净利润 604.63 -9.87% 670.82 -6.46% 717.16 117.82% 

2023 年度，中国石油、中国石化的营业收入同比分别下降 7.04%和 3.19%，

与 2021 年度和 2022 年度的大幅增加差异明显。2023 年度，中国石油的归母净

利润增幅从 61.55%降至 8.34%，中国石化的归母净利润跌幅则从 6.46%进一步扩

大至 9.87%。国内主要石油化工龙头企业营收及利润的下降，导致公司所在的产

业链上游设备供应商竞争加剧，利润空间受到一定的挤压，与公司业绩变动情况

基本匹配。 

2、基础化工行业 

2021 年度-2023 年度，基础化工行业（中信基础化工板块）的营业收入、归

母净利润和资本性支出的变动情况如下表所示： 

单位：亿元 

项目 
2023 年度 2022 年度 2021 年度 

金额 同比变动 金额 同比变动 金额 同比变动 

营业收入 26,257.25 -6.96% 28,220.67 20.73% 23,374.89 35.36% 

归母净利润 1,352.23 -48.26% 2,613.26 3.93% 2,514.50 134.34% 

资本性支出 3,553.91 5.23% 3,377.15 37.19% 2,461.71 51.12% 

数据来源：Wind 
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2023 年度，基础化工行业（中信基础化工板块）的营业收入和归母净利润同

比分别下降 6.96%和 48.26%，资本性支出的同比增幅从 37.19%下降至 5.23%。

基础化工行业企业利润以及资本性支出的下降，导致公司所在的产业链上游设备

供应商竞争加剧，利润空间受到一定的挤压，与公司业绩变动情况基本匹配。 

3、太阳能光伏行业 

作为光伏产业的最上游，多晶硅是主流太阳能电池生产工艺的核心物料。

2021-2022 年多晶硅呈现供不应求的局面，价格不断攀升。在利润驱动下，多晶

硅产能快速扩张，导致供求对比已出现反转。自 2022 年 12 月起，多晶硅价格从

高点开始回落，此前两年光伏行业上升周期中规划布局的新增产能在 2023 年陆

续释放，直接导致光伏产业链价格跌至底部区间，行业利润也随着下降。 

根据 Wind 统计，光伏级多晶硅的现货价（周平均价）如下图所示： 

 

数据来源：Wind 

2021 年度-2023 年度，光伏产业（中证光伏产业指数成份股）的营业收入、

归母净利润和资本性支出的变动情况如下表所示： 

单位：亿元 

项目 
2023 年度 2022 年度 2021 年度 

金额 同比变动 金额 同比变动 金额 同比变动 

营业收入 14,474.60 12.59% 12,856.35 58.72% 8,100.21 52.88% 
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项目 
2023 年度 2022 年度 2021 年度 

金额 同比变动 金额 同比变动 金额 同比变动 

归母净利润 1,220.91 -11.60% 1,381.14 86.39% 740.99 56.75% 

资本性支出 2,534.97 26.73% 2,000.36 37.53% 1,454.46 31.61% 

数据来源：Wind 

2023 年度，光伏产业（中证光伏产业指数成份股）的归母净利润出现下滑，

与 2021 年和 2022 年的大幅增长呈现鲜明的对比，此外，营业收入和资本性支出

的增幅也出现明显的下降。在光伏原材料价格处于低谷、行业增幅下降、利润下

滑的背景下，行业价格竞争加剧，作为原材料生产的设备供应商，利润空间也同

样受到挤压，与公司业绩变动情况基本匹配。 

（二）相关影响因素和行业发展趋势在你公司上市前是否业已存在 

如本部分上文“（一）结合具体可靠的行业数据等，详细分析你公司上市次

年扣非后净利润大幅下滑的原因及合理性”所述，石油及石油化工行业、基础化

工行业和太阳能光伏行业放缓的发展趋势从 2023 年开始较为明显的显现，在公

司上市前并未明显存在。但考虑到宏观经济、行业、市场环境等发生变化时可能

对公司带来影响，为充分揭示风险，公司在招股说明书中，针对宏观经济及下游

行业不景气导致的经营业绩下滑进行了风险提示：“目前公司主要客户规模较大、

实力雄厚、信用状况良好，同时公司产品下游应用领域覆盖面较广。虽然公司近

年来不断拓展高技术船舶及海洋工程、核电、太阳能发电等新兴领域，不存在对

单一行业或单一客户的业务依赖，但是若公司主要下游行业景气度下降，经营业

绩出现大幅下滑，主要客户发生较大的经营风险，可能导致公司订单承接量萎缩

或应收账款不能及时收回，对公司生产经营造成不利影响。”。 

此外，虽然公司报告期的毛利率下降与下游主要行业的发展趋势存在一定程

度的相关性，但是公司产品销售结构的波动（例如高通量换热器产品销售下降及

光伏多晶硅领域产品销售上升）以及个别大额订单的毛利率较低也是构成公司报

告期内毛利率下降的主要原因之一。同时，为应对宏观经济及下游行业的波动，

公司目前也在积极拓展海外市场，并通过不断研发新产品和新技术，从而提升公

司以及产品的附加值和抗风险能力。 
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（三）说明你公司 2023 年业绩首次下滑、“增收不增利”的情况与同行业公

司是否存在明显差异及其理由 

公司同行业企业虽然主要从事金属压力容器的生产与销售，但是涉及下游应

用领域、营收规模、细分市场定位，以及自身技术优势均存在一定的差异，因此

业绩波动趋势也各不相同，部分同行业企业同样存在较大业绩波动的情况。例如

富瑞特装在 LNG领域耕耘较深，2023 年营收收入和利润均呈现较大幅度的增长，

但 2022 年受到市场环境的影响，虽然营业收入有所增长，但仍然出现亏损的情

况；再例如宝色股份、兰石重装和广厦环能，2023 年其营业收入均呈现上升趋

势，但是扣非净利润仍然出现下滑；蓝科高新 2023 年度营业收入增长 28.22%，

但仍然处于亏损状态。具体情况如下表所示： 

单位：万元 

证券简称 
营业收入 扣非后净利润 

2023 年度 2022 年度 2023 年度 2022 年度 

富瑞特装 303,856.35 160,489.20 13,711.72 -21,429.42 

宝色股份 170,566.16 140,918.99 5,009.74 5,340.31 

兰石重装 516,200.69 498,033.09 10,060.51 12,502.33 

蓝科高新 111,538.94 86,993.66 -13,888.62 -21,277.81 

广厦环能 52,437.72 47,609.39 12,095.25 12,501.49 

综上，同行业公司涉及下游应用领域、营收规模、细分市场定位，以及自身

技术优势均存在一定的差异，因此业绩波动趋势也各不相同，但部分同行业企业

同样存在较大业绩波动、“增收不增利”的情况，公司的业绩变动趋势并未与同

行业企业存在明显差异。 

三、说明报告期净利率季度间波动较大的原因及合理性 

公司报告期各季度之间净利率存在波动，主要由于两方面的原因：第一，公

司生产和销售的金属压力容器具有较高的非标准化属性，单个订单之间的金额差

异较大，利润水平也受到竞争环境、报价情况等多方面因素的影响，公司在客户

取得相关商品控制权的时点确认收入，因此每一个季度大额订单的交付情况及其

利润水平对当季度的净利润影响较大；第二，公司四季度净利润率较低主要由于
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当期计提了大额存货跌价准备所致，相关情况已在公司 2023 年年度报告中披露。 

四、结合对上述问题的答复，核查并说明你公司上市申报期的收入确认是否

合规、成本核算是否完整 

（一）收入确认 

对于内销，合同约定公司负责送货的，产品发出并送达客户指定位置，经客

户签收确认时客户即取得所转让商品控制权，此时确认为销售收入实现；在合同

约定客户自提的，以客户自提并在提货单上签收确认时客户即取得所转让商品控

制权，此时确认销售收入实现。 

对于外销，公司出口产品销售，主要采用 FOB、FCA 或 CIF 贸易结算方式，

以产品报关出口，取得提单和海关报关单后客户即取得所转让商品控制权，此时

确认销售收入的实现；部分采用 DDP、DAP 贸易结算方式，产品报关出口送达

客户指定地点并经客户签收确认时客户即取得所转让商品控制权，此时确认销售

收入实现。 

公司收入确认政策、收入确认时点符合企业会计准则的相关要求，符合行业

惯例。 

（二）成本核算 

公司成本核算流程和方法如下： 

公司生产的产品为非标金属压力容器，公司按单台产品核算成本，成本主要

包括材料成本、人工成本、制造费用和外协成本。 

项目 说明 

涉及科目 原材料、产成品、生产成本、制造费用、营业成本 

存货盘存方法 永续盘存制 

发出计价方法 
原材料 月末一次加权平均法 

产成品 个别认定法 

主要核算内容 
原材料 

本科目核算企业库存的各种原材料，包括板材、管材、锻

件、焊材、五金等采购的实际成本及外协成本 

产成品 本科目核算完工入库产成品成本 
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项目 说明 

生产成本 
本科目核算按产品编号（制令号）已领用的原材料成本、直

接人工、制造费用及外协成本 

制造费用 
本科目核算企业生产车间（部门）为生产产品而发生的各项

间接费用 

直接材料、人工费用、制造费用及外协成本的归集和分配方法以及产品成本

结转方法如下： 

环节 

业

务

流

程 

说明 相应的处理 

准备

环节 

生

成

制

令

号 

公司根据产品编号规则按年度及订单顺

序编制产品制令号（即产品编号）。销

售合同签订后，销售部将订单信息录入

ERP 系统中，包括：制令号、合同号、

产品名称、销售价格、图纸重量、主要

材质类型、合同签订日、交货期、付款

方式、交货方式等 

将相关信息录入 ERP 系统 

编

制

物

料

清

单 

工艺部门按图纸为每个制令号编制物料

清单，并在 ERP 系统录入清单中的物料

信息，包括：零部件名称、图号版本

号、材料牌号、数量、单重、总重等 

将相关信息录入 ERP 系统 

材

料

采

购

及

入

库 

物控部根据物料清单及库存情况进行比

价采购，并将采购订单信息录入 ERP 系

统，材料送达仓库经质量部验收后办理

入库手续 

将相关信息录入 ERP 系统 

下

达

生

产

计

划 

生产项目经理编制并下达生产计划，并

根据物料清单，申请领料，并录入 ERP

系统 

将相关信息录入 ERP 系统 
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环节 

业

务

流

程 

说明 相应的处理 

生产

环节 

直

接

材

料

的

归

集

与

分

配 

仓库根据制令号物料清单及领料单编制

材料出库单。材料出库单包括：出库日

期、出库单号、材料编码名称、出库数

量，对应产品编号、领料部门、领料人

等等；财务部门根据出库单进行账务处

理，按月从 ERP 系统导出生产领料清

单，将各制令号的领用材料成本直接归

集到相应产品上 

借：生产成本-直接材料 

贷：原材料 

直

接

人

工

的

归

集

与

分

配 

ERP 系统按月根据生产工时统计表以及

工资标准，自动计算生产员工的当月薪

酬费用（包括工资、加班费、奖金、各

项补贴、社会保险费、福利费等），生

成“员工工资明细表”和“员工工资汇

总表”，汇总各生产车间（部门）员工

的薪酬费用总额归集为当月直接人工总

费用；直接人工根据当月各产品耗用工

时分配到各制令号产品上 

借：生产成本-直接人工 

贷：应付职工薪酬 

制

造

费

用

的

归

集

与

分

配 

制造费用是为生产产品而发生的，应计

入产品成本但无法指定成本对象的各项

间接费用，包括：折旧费、机物料费、

电费、气体、修理费、检验检测费等。

相关费用发生时根据折旧明细表、发

票、付款凭证或领料汇总表等直接计入

制造费用进行归集；制造费用根据当月

各产品耗用工时分配到各制令号产品上 

借：制造费用 

贷：累计折旧、应付账款

等 

借：生产成本-制造费用 

贷：制造费用 
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环节 

业

务

流

程 

说明 相应的处理 

外

协

成

本

的

归

集

与

分

配 

公司对生产负荷无法满足、加工难度较

低、边际效益较低的工序，采用外协加

工模式。公司将所有外协订单信息录入

ERP，包括：制令号、外协内容、外协

成本、外协发出日期、外协入库日期、

供应商名称等等，ERP 系统按月汇总外

协成本，将各制令号的外协成本直接归

集到相应产品上 

借：原材料-外协成本 

贷：应付账款 

借：生产成本-外协成本 

贷：原材料-外协成本 

完

工

入

库 

生产加工完成并检验合格后，根据各产

品编号实际发生的成本转入产成品 

借：产成品 

贷：生产成本 

销售

环节 

销

售

出

库 

相关产品交付并满足收入确认条件的，

在确认收入的同时将产成品账面成本结

转至营业成本 

借：营业成本 

贷：产成品 

上市申报期内，公司成本核算方法保持一贯性，按单台产品核算成本，成本

项目包括直接材料、直接人工、制造费用和外协成本。直接材料、外协成本的核

算系将每台产品实际领用的材料及外协成本直接归集到该产品上，人工费用、制

造费用的核算系按照每台设备耗用的生产工时进行加权分配。2020 年度和 2021

年度，因执行新收入准则，与合同履约成本相关的运杂费等计入营业成本核算。

上述成本核算方法，符合《企业会计准则》的相关要求。 

经核查，公司上市申报期的收入确认合规、成本核算完整。 

五、保荐机构核查程序及意见 

（一）核查程序 

1、获取公司各年度收入成本表，按产品类型、应用领域、材质类型等不同

角度对比分析收入和毛利率的变动情况及原因； 

2、通过公开渠道查询石油及石油化工行业、基础化工行业和太阳能光伏行



21 

业的行业趋势，查询行业整体或龙头企业的营业收入、归母净利润和资本支出等

财务数据变动情况，查询同行业可比公司定期报告并进行对比分析； 

3、获取公司各季度财务报表、收入成本表，复核公司营业收入、营业成本

按照季度核算的准确性，询问公司管理层了解 2023 年度计提大额存货跌价准备

的原因。 

（二）核查意见 

经核查，保荐机构认为： 

1、报告期，公司主要产品的毛利率有所下降，主要由于公司近年来持续拓

展的用于光伏行业的产品毛利率相对较低、报告期内毛利率较高的高通量产品的

交付量相对较少、下游行业利润规模和整体投资下降导致竞争加剧等原因。公司

核心竞争力未发生重大不利变化； 

2、公司 2023 年度的利润变动趋势，与下游行业市场变动情况总体匹配，与

同行业公司不存在明显差异。相关行业发展趋势在公司上市前并未明显存在，但

考虑到宏观经济、行业、市场环境等发生变化时可能对公司带来影响，为充分揭

示风险，公司在招股说明书中针对宏观经济及下游行业不景气导致的经营业绩下

滑进行了风险提示； 

3、公司报告期净利率季度间波动较大具有合理原因； 

4、公司上市申报期的收入确认合规、成本确认完整。 

 

问题 2. 年报显示，报告期你公司向第一大供应商江苏金珊瑚科技有限公司

（以下简称“金珊瑚科技”）采购 1.22 亿元，占年度采购总额的 11.25%。根据

你公司 2022 年年报及《招股说明书》，2022 年你公司对 VDM METALS 

INTERNATIONAL GMBH 和金珊瑚科技采购额分别为 5,641.34 万元、4,100.94

万元，占采购总额比例分别为 6.77%、4.92%。前述两家公司未在上市申报期前

五大供应商名单中，为 2022 年新增前五大供应商。 

请你公司： 
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（1）说明向 VDM METALS INTERNATIONAL GMBH 和金珊瑚科技采购

的原材料及其对应的你公司产品，说明上市申报期后对前述两家公司新增大额

采购的原因及合理性； 

（2）说明报告期向金珊瑚科技采购额及占年度采购总额比例较上年大幅上

升的原因及合理性，对比你公司同类采购价格及市场价格，说明向金珊瑚科技的

采购价格是否公允。 

请保荐机构对上述问题进行核查并发表明确意见。 

【回复】 

一、说明向 VDM METALS INTERNATIONAL GMBH 和金珊瑚科技采购

的原材料及其对应的你公司产品，说明上市申报期后对前述两家公司新增大额

采购的原因及合理性 

VDM METALS INTERNATIONAL GMBH（以下简称“VDM”）和金珊瑚科

技的基本情况如下表所示： 

供应商 成立时间 主营业务 主要股东 是否存在关联关系 

VDM METALS 

INTERNATIONAL 

GMBH 

1930 年 
镍合金、高合金特种

不锈钢 

Acerinox 

S.A. 
否 

江苏金珊瑚科技

有限公司 
2013 年 

冷轧/热轧不锈钢、

镍基耐蚀合金的经销 
杨军 否 

VDM 是一家全球化的镍合金、高合金特种不锈钢生产商，工厂位于德国和

美国，年交付量可以达到 40,000 吨。金珊瑚科技是一家集加工、仓储、销售为一

体的综合性钢材供应商，与太钢、宝钢、东方特钢、福欣、德龙、张浦等钢厂保

持长期合作，其 2021 年度、2022 年度销售收入分别为 35.12 亿元、32.68 亿元。 

2021 年度-2023 年度，公司向 VDM 和金珊瑚科技的采购情况如下表所示： 
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供应商 类别 

2023 年度 2022 年度 2021 年度 

金额 

（万元） 

单价 

（万元 

/吨） 

重量 

（吨） 

金额 

（万元） 

单价 

（万元 

/吨） 

重量 

（吨） 

金额 

（万元） 

单价 

（万元 

/吨） 

重量 

（吨） 

VDM METALS 

INTERNATIONAL 

GMBH 

特材板 - - - 5,641.34 13.81 408.56 111.08 12.38 8.97 

小计 - - - 5,641.34 - - 111.08 - - 

江苏金珊瑚科技有

限公司 

不锈钢板 2,273.21 2.39 951.83 2,119.05 2.51 842.82 29.87 2.34 12.77 

特材板 9,945.64 17.04 583.64 1,966.38 16.99 115.73 - - - 

外协 27.00 - - 15.51 - - - - - 

小计 12,245.85 - - 4,100.94 - - 29.87 - - 

2021 年度-2023 年度，公司向 VDM 采购的原材料均为特材板；公司向金珊

瑚科技的采购中，特材板的金额占比分别为 0%、47.95%和 81.22%。 

公司向 VDM 和金珊瑚科技采购的原材料对应的公司产品情况如下表所示： 

供应商 类别 产品类型 
金额（万元） 

2023 年度 2022 年度 2021 年度 

VDM METALS 

INTERNATIONAL 

GMBH 

特材板 
换热容器 - - 111.08 

反应容器 - 5,641.34 - 

小计 - - 5,641.34 111.08 

江苏金珊瑚科技有

限公司 

不锈钢板 

换热容器 889.01 832.41 24.00 

分离容器 812.28 1,007.08 - 

反应容器 228.46 162.84 5.87 

储存容器 343.46 116.72 - 

特材板 
分离容器 - - - 

反应容器 9,945.64 1,966.38 - 

外协 

换热容器 5.05 - - 

分离容器 8.92 - - 

反应容器 10.93 5.04 - 

储存容器 2.11 10.46 - 

小计 - 12,245.85 4,100.94 29.87 
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公司向 VDM 和金珊瑚科技采购的原材料对应的公司产品按应用领域分类

的情况如下表所示： 

供应商 类别 应用领域 
金额（万元） 

2023 年度 2022 年度 2021 年度 

VDM METALS 

INTERNATIONAL 

GMBH 

特材板 
石油及石油化工 - - 111.08 

太阳能 - 5,641.34 - 

小计 - - 5,641.34 111.08 

江苏金珊瑚科技

有限公司 

不锈钢板 

石油及石油化工 982.15 1,230.97 - 

基础化工 745.90 430.58 28.27 

太阳能 544.35 457.50 1.60 

高技术船舶及海

洋工程 
0.80 - - 

特材板 太阳能 9,945.64 1,966.38 - 

外协 

石油及石油化工 5.52 15.51 - 

基础化工 9.13 10.46 - 

太阳能 12.35 5.04 - 

小计 - 12,245.85 4,100.94 29.87 

公司销售的金属压力容器为非标准化产品，采用“以销定产”的生产模式，

每一台设备的大小、重量、材料构成、生产工艺等均有所不同，取决于客户在建

项目的具体设备购置需求。 

近年来，发展低碳经济已经逐步成为全球各国的共识，国际间各主要经济体

和工业化国家都在大力发展核电、天然气、太阳能等清洁能源。在我国的能源安

全策略中，发展清洁能源已经成为未来战略的重中之重。2022 年 3 月 22 日，国

家发展改革委、国家能源局联合印发《“十四五”现代能源体系规划》，指出“十

四五”时期要加快推动能源绿色低碳转型，大力发展风电、太阳能非化石能源发

电。有序推进风电和光伏发电集中式开发，加快推进以沙漠、戈壁、荒漠地区为

重点的大型风电光伏基地项目建设，积极推进黄河上游、新疆、冀北等多能互补

清洁能源基地建设。积极发展太阳能热发电。2022 年 5 月，国家发展改革委、国

家能源局《关于促进新时代新能源高质量发展的实施方案》正式发布，提出到
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2030 年，风电、太阳能发电总装机容量要达到 12 亿千瓦以上的目标。 

上市申报期后，公司在拓展现有优势产品市场的基础上积极布局新能源市场

领域，特别是光伏多晶硅领域，与多家大型多晶硅企业建立了良好的合作关系，

承接了国内的光伏多晶硅生产企业、LNG 接驳站、光热电站等新能源项目的产

品订单，为其提供高端换热器产品及关键反应器产品。太阳能领域的产品需要特

殊材质的原材料，尤以镍基合金为主。2021 年度-2023 年度，公司太阳能领域的

营业收入分别为 10,960.14 万元、41,381.59 万元和 56,841.11 万元，总体均呈上

升趋势。2021 年度-2023 年度，公司采购入库的特材板金额分别为 1,549.86 万元、

21,349.55 万元和 19,925.04 万元。上市申报期后，公司对 VDM 和金珊瑚科技的

采购金额增加较多，主要系因生产需求采购牌号为 N08120 和 N04400 的镍基合

金特材板所致，多晶硅生产用反应器的主材是牌号为 N08120 的镍基合金特材板，

该类特材板的国内主要生产厂商为太钢和宝钢，国外主要生产厂商为 VDM。太

钢采用经销商模式，公司与太钢无法建立直接业务合作关系，需通过经销商金珊

瑚科技进行采购。上市申报期后对 VDM 和金珊瑚科技采购金额的增加与公司销

售产品按应用领域分类的结构变化有关，具有合理性。 

二、说明报告期向金珊瑚科技采购额及占年度采购总额比例较上年大幅上

升的原因及合理性，对比你公司同类采购价格及市场价格，说明向金珊瑚科技的

采购价格是否公允 

报告期公司向金珊瑚科技的采购额及占年度采购总额比例较上年大幅上升，

一方面系由于承接了国内的光伏多晶硅生产企业、LNG 接驳站、光热电站等新

能源项目的产品订单，为其提供高端换热器产品及关键反应器产品，生产中对牌

号为 N08120 的镍基合金特材板的需求有所增加，2022 年度和 2023 年度，公司

新增太阳能领域订单金额分别为 57,478.16 万元和 22,927.11 万元，部分 2022 年

度新增订单对应的原材料于 2023 年度采购入库；另一方面，多晶硅生产用反应

器的主材是牌号为 N08120 的镍基合金特材板，该类特材板的国内主要生产厂商

为太钢和宝钢，公司与太钢未建立直接业务合作关系，需通过经销商金珊瑚科技

进行采购，综合考虑产品质量、报价、供货量和供货速度等因素后，适当提高了

向金珊瑚科技的采购量。 
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2021 年度-2023 年度，公司向金珊瑚科技和其他供应商采购同类不锈钢板和

特材板的单价如下表所示： 

类别 供应商 
单价（万元/吨） 

2023 年度 2022 年度 2021 年度 

不锈钢板 

江苏金珊瑚科技有限公司 2.39 2.51 2.34 

无锡市越华钢铁贸易有限公司 2.21 2.37 2.40 

上海宝郎特种合金有限公司 3.24 3.60 2.89 

佛山宝钢不锈钢贸易有限公司上海欧

冶不锈钢分公司 
2.36 2.12 2.32 

无锡:市场价:热轧不锈钢板

（316L/NO.1,12.0*1500mm）：太钢 
2.86 2.93 2.51 

无锡:市场价:热轧不锈钢板

（304L/NO.1,10.0mm）：太钢 
1.55 1.86 1.81 

特材板

N08120 

江苏金珊瑚科技有限公司 17.04 16.99 - 

宝武钛业（上海）有限公司 17.12 17.97 - 

上海宝钢特殊金属材料有限公司 14.60 14.60 - 

VDM METALS INTERNATIONAL 

GMBH 
- 13.81 - 

浙江大隆合金钢有限公司 15.49 - - 

中国：平均价：镍板（1#）：有色市场 17.38 20.05 13.92 

数据来源：Wind 

不同材质的原材料价格差异较大，碳钢材料的价格最低，特材（主要为铜、

镍、钛和哈氏合金）的价格最高。相同材质的原材料由于规格型号的不同，采购

价格也存在差异。此外，相同规格型号的原材料采购价格也存在波动，主要由于

如下三方面的原因：第一，钢材价格的波动会对采购价格产生影响；第二，不同

供应商在报价上存在差异，相应的产品质量也有所差异；第三，公司采购的原材

料通常需要供应商进行加工处理，根据客户的需求，对原材料的加工工序以及复

杂程度存在差异。 

2021 年度-2023 年度，公司向金珊瑚科技的采购价格与向其他供应商采购同

类原材料的价格和市场价格基本一致，向金珊瑚科技的采购价格公允。 
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三、保荐机构核查程序及意见 

（一）核查程序 

1、通过公开渠道查询 VDM、金珊瑚科技的基本信息，获取并查阅公司和

VDM、金珊瑚科技的采购合同以及入库明细，询问公司管理层采购的业务背景，

分析是否具有商业合理性； 

2、查询公司向其他供应商采购同类原材料的单价，通过公开渠道查询同类

原材料的市场价格。 

（二）核查意见 

经核查，保荐机构认为： 

1、公司上市申报期后对 VDM 和金珊瑚科技采购金额的增加与销售产品按

应用领域分类的结构变化有关，具有合理性； 

2、公司报告期向金珊瑚科技采购额及占年度采购总额比例较上年大幅上升

具有合理性。公司向金珊瑚科技的采购价格与向其他供应商采购同类原材料的价

格和市场价格基本一致，向金珊瑚科技的采购价格公允。 

（以下无正文） 



 

（本页无正文，为《兴业证券股份有限公司关于无锡化工装备股份有限公司
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