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投资者关系活动

类别 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访             □业绩说明会 

□现场参观             □电话会议 

参与单位名称 信达澳亚基金 

时间 2024 年 4 月 15 日 

地点 深圳市中科蓝讯科技股份有限公司会客室 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书：张仕兵 

董事会办公室主任：曹卉 

证券事务代表：黄玉珊 

投资者关系活动

主要内容介绍 

公司简介： 

中科蓝讯主营业务为无线音频 SoC 芯片的研发、设计与销售，公司

逐步形成以蓝牙耳机芯片、蓝牙音箱芯片、智能穿戴芯片、无线麦克风

芯片、数字音频芯片、玩具语音芯片、IoT 芯片、语音识别芯片八大产

品线为主的产品架构，产品可广泛运用于 TWS 蓝牙耳机、蓝牙音箱、

智能可穿戴设备、无线麦克风、语音玩具、物联网设备等无线互联终端。

目前公司产品已进入小米、万魔、realme 真我、倍思、漫步者、腾讯 QQ

音乐、传音、魅蓝、飞利浦、NOKIA、摩托罗拉、联想、铁三角、喜马

拉雅、boAt、Noise、沃尔玛、科大讯飞、TCL 等终端品牌供应体系。 

2023 年度，公司实现营业收入 144,688.74 万元，较上年同期增长

33.98%；归属于母公司所有者的净利润 25,169.32 万元，较上年同期增

长 78.64%；归属于母公司所有者的扣除非经常性损益的净利润

17,384.79 万元，较上年同期增长 55.02%。 



问答环节： 

1、公司 2024年是否继续维持 30%营收增长目标？ 

据公司 2023 年初披露的股权激励方案，2024 年业绩考核目标为营

业收入不低于 18 亿元。公司将继续加大研发投入，提升产品规划能力、

技术预研能力，完善项目管理。技术上，继续钻研蓝牙、Wi-Fi 等通信

技术，陆续推出讯龙二代+、讯龙四代、Wi-Fi 芯片并快速响应市场需求，

持续推出具有竞争力的解决方案。产品上，公司八大产品线将持续发力，

尤其是智能穿戴、无线麦克风、玩具语音、物联网芯片等新品类将为 24

年业绩贡献力量。 

 

2、2024年国内、海外市场分别是什么样的展望？ 

公司直接客户主要集中在华南区，再通过下游的方案商、经销商将

搭载公司芯片的模组或者终端产品通过线上、线下渠道销往全球，终端

销售无法精确统计。根据下游反馈，海外营收占比预计在六、七成左右。

今年预计不会有太大变化。 

 

3、公司智能穿戴业务增速较快，后续有何规划？ 

公司的智能穿戴方案已完成全面的产品布局：上至高阶 BT895X 系

列，下至中低阶 AB569X、AB568X 系列，全方位满足客户不同需求。

特别是 AB568X 系列，凭借其优秀的显示效果及极高的性价比，受到了

行业的高度认可，目前已在印度等国家智能手表品牌客户合作。随着智

能手表普及率上升，智能穿戴业务后续有望达成亮眼的业绩。 

 

4、蓝牙耳机增速未来如何？会不会后续增速会放缓？ 

公司认为耳机市场未来还是处于增长趋势。根据第三方咨询公司的

统计，蓝牙耳机全球规模已超 500 亿美元，各方面技术基本成熟，蓝牙

耳机趋向于标准化，并衍生出场景细分的第二增长曲线。同时，一些经

济水平略低的国家中消费电子产品渗透率远低于全球水平。一方面本土

消费水平随经济发展仍将有所提升，另一方面随着产业链的成熟，普通



蓝牙耳机售价仍有下探空间，双重作用下降加快新兴市场的起量。印度

市场及其他潜力国家如印度尼西亚、非洲、墨西哥、埃及等市场空间仍

值得期待。 

 

5、品牌今年大概是什么样的目标？ 

2023 年讯龙系列占营收比在 14%-15%，公司今年将陆续推出的“讯

龙二代+”“讯龙四代”芯片，继续加速深耕品牌客户市场，持续推动品

牌渗透率。 

 

6、公司存货情况会如何变化？ 

公司属于备货式生产，主要库存压力在原厂，下游经销商会做短期

周转备货，正常情况下公司可以做到接单即发货。公司结合下游客户预

测、上游晶圆厂产能情况等因素，对原材料采购及成品进行合理规划。

考虑到 24 年的收入目标以及新品的推出，公司主动备货为销售做准备，

库存保持在合理水平。目前公司出货稳定，保持在业务流转合理水平，

后续库存情况需结合行业政策、市场情况等判断行情变化。 

 

7、今年的成本端是否还有下降空间？ 

从公司自身角度来看，公司研发团队将持续芯片的迭代升级，研发

更高性价比的产品、严格控制各项费用，保证费用率在合理水平；从供

应链角度看，需要结合市场的实际情况，公司与上游各供应商均建立了

长期、稳定的深度合作关系，会根据市场变化及公司销售策略合理管控

库存情况，以应对下游市场需求增长和新产品备货需求。公司将持续合

理安排供应商采购活动，继续深化合作，确保产能稳定、成本可控。 

 

在接待过程中，我们严格按照《上市公司投资者关系管理工作指引》

《上海证券交易所科创板股票上市规则》《公司章程》等关于投资者关

系活动的相关规定，与来访人员进行了充分的交流与沟通，并未出现未

公开重大信息泄露等情况。 

 


