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浙江海翔药业股份有限公司投资者关系活动记录表 

      编号：2022-002 

投资者关系 

活动类别 

特定对象调研    □分析师会议 

媒体采访        □业绩说明会 

□新闻发布会      □路演活动 

□现场参观        □投资者接待日活动 

□其他 

参与单位名称 

及人员姓名 

浙商证券：孙建、毛雅婷、盖文化；银华基金：戴方贤；东

海基金：王靖予；固禾基金：王生瑞  

时间 2022 年 7 月 6日 

地点 浙江省台州市椒江区岩头工业区海虹路 71号公司会议室 

上市公司接待 

人员姓名 

董事长：王扬超；董事会秘书：王晓洋；副总经理：许国睿；

证券事务代表：蒋如东 

投资者关系 

活动主要 

内容介绍 

 

1、医药板块业务情况？ 

答：近年来，高强度投入生产线及配套设施建设，完善

产业链平台优化，2021 年上半年产业链完成整合，拳头产

能利用率持续爬坡，连续多季度环比增长，医药收入贡献占

比从原来 50%提到 2022 年一季度 70%，利润贡献比重提升。

其中培南系列突破产能瓶颈限制，收入大幅增长，当前客户

需求旺盛，订单饱满；其他自主产品克林霉素系列、降糖系

列走出疫情影响，收入均实现不同程度增长，盈利能力恢复

向好。 

2、医药新产品新项目布局及进展情况？ 

答：新项目布局分自有管线及 CDMO/CMO 两种业务模式，

在研自有产品涉及免疫类、肝胆类、眼科等多个领域。API

新产品立项上面，立足全球市场重点关注制剂市场容量大、

竞争格局较好，坚持全产业链竞争模式，以市场占有率目标；

制剂方面仍自优势 API 延伸为主，通过制剂放大 API 板块盈

利能力。 

3、公司 BD拓展方向是国内，还是国外？ 

答：公司完成了销售体系进行优化改革，明确新业务开



发的重要性，加强专业人才引进及培养，深入推进全球化

BD 战略。国际方面，现有大客户及战略伙伴的合作模式正

在从简单产品销售向 CDMO/CMO、产业链合作等新模式转变，

导入新产品新业务，同时努力探索专利期或者临床期的项目

合作；国内方面，加强拳头产品、特色小品种与头部企业业

务拓展，进行深度捆绑。此外，公司还与鑫开元（华氏医药）、

华益泰康等 CRO/CDMO 企业达成战略合作，通过产能、研发、

渠道等资源共享互补，联合拓展新客户。  

    4、公司 CDMO/CMO 现状及新项目拓展情况？ 

答：公司是国内最早开展 CDMO/CMO 业务的企业之一，

早在 2008 年就与德国 BI 建立战略合作伙伴关系，2021 年

CDMO/CMO 业务收入 2.42 亿元。去年新建多能中试车间已投

入使用，该车间是中试专用车间，适用反应类型多，切换效

率高等特点，加上原有发酵中试车间，酶工程实验室等，

CDMO/CMO 产能规模，项目验证对接效率，综合承接能力大

幅提升。项目拓展方面，除大客户、战略伙伴新合作商业化

落地外，还拓展国内一些合作伙伴，涉及精神类、心血管、

降糖、抗感染等多个领域。新项目验证、药证注册按照计划

正在稳步推进中。 

5、染料板块业务情况？ 

答：目前染料行业处于低谷，终端需求持续低迷，染料

板块盈利能力低于往年平均水平。医药板块盈利贡献较大，

一季度公司整体业绩仍然实现增长。 

6、环保投入情况？ 

答：近年来安全环保投入近 10 亿元，各厂区从生产车

间设备升级、技术工艺改进，前端预处理，后端“三废”处

理等全方位改造提升，在满足现有生产需求，同时超前储备

未来新产品、新项目的环保处理能力。 

附件清单（如有） 无 

日期 2022 年 7 月 6日 

 


