
哈尔滨敷尔佳科技股份有限公司 2023 年年度报告摘要 

1 

证券代码：301371                证券简称：敷尔佳                公告编号：2024-012 

哈尔滨敷尔佳科技股份有限公司 2023 年年度报告摘要 

一、重要提示 

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会指

定媒体仔细阅读年度报告全文。 

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。 

北京大华国际会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。 

本报告期会计师事务所变更情况：公司本年度会计师事务所由大华会计师事务所（特殊普通合伙）变更为北京大华国际

会计师事务所（特殊普通合伙）。 

非标准审计意见提示 

□适用 不适用 

公司上市时未盈利且目前未实现盈利 

□适用 不适用 

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案 

适用 □不适用 

公司经本次董事会审议通过的利润分配预案为：以 400,080,000 股为基数，向全体股东每 10 股派发现金红利 10 元（含

税），送红股 0 股（含税），以资本公积金向全体股东每 10股转增 0 股。 

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案 

□适用 不适用 

二、公司基本情况 

1、公司简介 

股票简称 敷尔佳 股票代码 301371 

股票上市交易所 深圳证券交易所 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 邓百娇 齐鑫鑫 

办公地址 
哈尔滨市松北区美谷路

500 号 

哈尔滨市松北区美谷路

500 号 

传真 0451-59778888 0451-59778888 

电话 0451-59778888 0451-59778888 

电子信箱 fuerjia@voolga.net fuerjia@voolga.net 

2、报告期主要业务或产品简介 

（一）公司主要业务及产品 

敷尔佳是一家具有广泛市场认知度和品牌影响力，从事专业皮肤护理产品的研发、生产和销售的公司。公司紧跟消

费者需求变化，采用精准营销的策略，借助国货崛起的消费新动力及广泛布局的专业渠道，逐步沉淀品牌力和产品力。 

公司经过多年发展，产品数量丰富、剂型和形态多元，功效全面，能够较好满足市场和客户多样化的需求。公司在

售产品覆盖医疗器械类敷料产品和功能性护肤品，主打敷料和贴、膜类产品，并推出了水、精华及乳液、喷雾、冻干粉
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等其他形态产品。公司通过多渠道布局的销售策略、线上线下相结合的营销思路，逐步形成了覆盖医疗机构、美容机构、

连锁零售药店、化妆品专营店及大型商超等多元化终端销售矩阵。2023 年度公司拥有 5 个年销售额过亿元的单品，分别

为医用透明质酸钠修复贴 (白膜)、敷尔佳清痘净肤修护贴、医用透明质酸钠修复贴 (黑膜)、敷尔佳积雪草舒缓修护贴

和敷尔佳烟酰胺美白淡斑修护面膜。 

（二）本报告期主要经营情况 

报告期内，公司实现营业收入 193,350.44 万元，同比增长 9.29% ；实现归属于上市公司股东的净利润 74,934.38 万

元， 同比下降 11.56%；实现归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润 72,756.27 万元，同比下降 5.06%。本期

营业收入增长，主要系公司报告期内线上直销收入持续增长所致；本期净利润下降，主要系线上销售占比增长带动相关

销售费用增加、公司北方美谷基地启用折旧与摊销增加以及持续加大研发投入所致。  

（1）营业收入分类情况 

    单位：万元 

项目 
2023 年 2022 年 

收入 占营业收入比重 收入 占营业收入比重 
主营业务 193,346.04 100.00% 176,909.98 99.99% 
其他业务 4.40 0.00% 11.92 0.01% 
合计 193,350.44 100.00% 176,921.91 100.00% 

（2）主营业务收入分类情况  

单位：万元 

销售渠道 销售模式 
2023 年 2022 年 

收入 占比 收入 占比 

线上渠道 
直销 79,036.85 40.88% 59,010.14 33.36% 

代销、经销 13,316.00 6.89% 12,845.33 7.26% 

小计 92,352.85 47.77% 71,855.47 40.62% 

线下渠道 经销 100,993.19 52.23% 105,054.51 59.38% 

小计 100,993.19 52.23% 105,054.51 59.38% 

合计 193,346.04 100.00% 176,909.98 100.00% 

（三）公司主要经营模式 

1、采购模式 

公司采用“以销定产，以产定采”的生产采购模式，确保供需平衡，降本增效。公司建立了完整完善的供应链体系，

对供应商的遴选、准入、管理等有严格的把控和规范标准，以保证采购物料的质量符合企业内控要求及国家标准，把好

企业安全的第一关。 

2、生产模式 

公司根据实际经营情况，通过自主生产、委托加工模式生产以及 OEM 生产模式相结合的方式获得主营业务产品，来

满足市场不同层次的需求。质量是企业发展的生命线，高品质产品是企业立足市场的基础，为此公司建立健全了严格规

范的生产经营质量管理体系，采用“四性测试，十道安全把关”的质量管理流程，来保证产品的安全性及高品质。 

   报告期内，公司护肤品产品采用自主生产以及 OEM 生产模式相结合。自主生产模式以及 OEM 生产模式下所生产护肤

品类产品于报告期实现的销售成本分别约占营业成本的 49.71%、12.51%。 

  报告期内，公司医疗器械类产品采用自主生产模式。自主生产模式下所生产医疗器械类产品于报告期实现的销售成本

约占营业成本的 37.77%。 

3、销售模式 
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公司主要通过线上及线下两种渠道销售产品。销售模式分为直销、经销及代销三种。公司在线上渠道中分为直销、

经销和代销三种模式，直销为公司线上直营店销售，经销为线上经销商分销，代销为线上 B2C 平台销售。在线下渠道中，

公司采用经销模式对产品进行销售，分为经销商分级管理、实体渠道经销和分销联盟系统平台。 

4、品牌推广模式 

品牌是企业的护城河，公司于运营过程中高度关注品牌的市场推广和产品的市场营销工作，主要通过线上及线下两

种方式进行品牌宣传和推广。公司线上推广具体方式包括：电商平台推广、明星代言宣传、广告片宣传、影综娱广告植

入以及互联网社交平台推广。公司线下通过美博会参展、电梯媒体投放、机场地铁广告投放、快闪店活动、以及对经销

商的日常拜访等方式，与公司经销商及线下渠道保持联系并进行新产品的推广。报告期内公司获得人民好物 2023 年度国

货图鉴宝藏国货品牌、2023 年度微博旅游场景跨界品牌营销案例、2023CIE 美妆大赏年度最受欢迎护肤品牌等多个奖项。 

5、研发模式 

公司根据医用敷料及化妆品行业发展趋势和市场需求变化，结合自主研发创新及外部科研院所资源，采取内外协同

的研发模式，公司研发人员通过自有的研发设备进行独立的研发工作，同时公司与第三方科研院所合作，对产品的工艺

及预期效果进行合作开发，并协同开展其他研究工作，搭建了较为完整、规范的研发体系。 

6、仓储物流模式 

   报告期末，公司通过自有或租赁方式在江苏省无锡市、广东省清远市以及自建本地仓库。报告期内，公司商品货物

的物流运输主要由与公司建立深度合作关系的第三方物流运输服务供应商提供。 

   报告期内，公司严格执行关于存货出入库、报废销毁以及定期盘点等相关内控制度。 

   报告期内，公司线上物流费 4,585.03 万元，线下物流费 898.48 万元，分别占线上、线下收入的 4.96%与 0.89%。 

（四）行业发展情况 

随着皮肤护理产品制造工业的革新，以及消费者对高品质产品的需求，使用专业皮肤护理产品逐渐成为市场新趋势。

基于安全和功效双重需求，因而备受关注。近年来，皮肤修复及护肤概念开始盛行，相应产品凭借适用性广、安全性高

及功效性强等优势备受消费者青睐。未来，在品牌教育及消费升级的双向推动下，专业皮肤护理产品市场有望持续增长。 

根据弗若斯特沙利文的分析报告，预计到 2026 年中国皮肤护理产品行业的市场规模将达 5,185 亿元。预计到 2026

年，专业皮肤护理产品中功能性护肤品和医疗器械类敷料产品的市场规模将达到 623.0 亿元和 253.8 亿元。敷尔佳在产

品、渠道、营销、运营等方面已形成竞争优势，在贴片类专业皮肤护理产品领域占据领先地位。 

（五）主要业绩驱动因素 

敷尔佳深耕皮肤护理行业，以“让世界见证中国之美”为使命，以成为“世界一流的功效护肤领导者”为愿景，在

皮肤护理产品市场蓬勃发展的环境下，紧跟市场变化，不断实践产品创新、渠道创新、营销创新，洞察产品技术演变趋

势，使公司在不断变化的市场环境中保持长久稳定的竞争力。 

1、契合市场需求推出新产品，坚持医用敷料与功能性护肤品并重均衡发展 

敷尔佳医用透明质酸钠修复贴是国内第一批获准上市的透明质酸钠成分的 II 类医用敷料贴类产品，目前已形成了领

先的市场地位。公司于 2022 年推出 II 类医用胶原蛋白敷料，搭建透明质酸钠与胶原蛋白双轮驱动的策略，进一步提升

公司医用敷料的市场影响力。 

随着护肤品牌竞争以及护肤教育的加深，消费者更加注重产品的成分、功效及安全性；受作息规律、环境问题影响，

消费者已不满足基础护肤要求。公司陆续推出“美白面膜”、“清痘面膜”、“熬夜面膜”、“抗皱面膜”等，满足消

费者“科学护肤”、“精准护肤”的需求。 

2、线上线下协调发展，实现渠道的进一步深化 

公司采用线上线下渠道协调发展，线上渠道稳定天猫现有优势，拓展新平台实现突破；同时，公司积极拓展直播带

货销售模式，为直营店铺输送客户；此外，公司线下实体渠道经销模式快速发展，成为线下收入的新增长点。 

3、持续加大研发投入及产能扩建，促进公司的长久发展 

随着市场需求释放，通过北方美谷产能扩建，增强公司产品的市场供给能力，从而奠定销售增长的基础。同时公司

依靠科学的生产工序和纯熟的生产工艺，可大幅提升生产效率，满足下游市场日益增长的需求，增强公司盈利能力和核

心竞争力。 

敷尔佳为保持行业综合竞争力，逐步建立并完善创新研发体系，基于对消费者的洞察，从市场端实际需求出发，从

而提升公司对行业趋势变化的灵敏度，公司采取内外协同的研发模式以快速响应行业技术端的变化，同时加大研发投入，

进一步加强原料端的基础研究，通过独家合作原料/专利配方/基础研究等路径向上寻求突破，形成差异化竞争优势。一
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方面加大内部研发体系布局升级，大力引进研发人才，另一方面协同合作，公司从消费者需求出发，加深与科研院所的

产学研合作，加强新原料和新技术的研究，搭建产学研链条将研究成果进行商业化转化落地。 

报告期内，公司设立了哈尔滨敷尔佳科技股份有限公司上海分公司，旨在夯实自主科研能力，优化公司战略布局，

助力公司的长期可持续发展。此外，公司整合国内知名大学、科研院所以及重点实验室优质资源开展深度的合作与交流，

对外聚焦基础创新研究，加强新原料和新技术的研究；对内着眼于应用落地，基于真实有效的测试及严谨的质量控制，

进一步夯实产品的安全性及功效基础，实现企业、外研端口、合作伙伴三方共赢。 

同时，公司持续深耕 II、III 类医疗器械，扩充产品线，重点开展皮肤改善类和注射填充类医疗器械的研发、生产

转化和注册申报工作。 

截至报告期末，公司累计获批专利 25 项（发明专利 5 项，外观设计专利 16 项，实用新型专利 4 项），其中报告期

内获批发明专利 5 项，外观设计专利 3 项。截至报告期末，公司累计参与定制护肤品国家标准及团体标准 21 项，公司累

计已获批二类医疗器械注册证 3 个；普通化妆品备案 42 个，其中报告期内备案 13 个；特殊化妆品注册 4 个，其中报告

期内注册 2 个。 

3、主要会计数据和财务指标 

（1） 近三年主要会计数据和财务指标 

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据 

□是 否 

元 

 2023 年末 2022 年末 本年末比上年末增减 2021 年末 

总资产 5,889,469,175.38 3,025,845,435.66 94.64% 2,093,674,054.64 

归属于上市公司股东

的净资产 
5,601,362,763.62 2,780,254,388.22 101.47% 1,932,966,866.05 

 2023 年 2022 年 本年比上年增减 2021 年 

营业收入 1,933,504,352.30 1,769,219,058.51 9.29% 1,649,690,388.32 

归属于上市公司股东

的净利润 
749,343,813.98 847,287,522.17 -11.56% 805,801,314.68 

归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益

的净利润 

727,562,738.75 766,347,122.39 -5.06% 773,714,077.77 

经营活动产生的现金

流量净额 
825,875,198.80 898,672,815.98 -8.10% 802,299,788.53 

基本每股收益（元/

股） 
1.99 2.35 -15.32% 2.55 

稀释每股收益（元/

股） 
1.99 2.35 -15.32% 2.55 

加权平均净资产收益

率 
18.65% 35.95% -17.30% 56.15% 

（2） 分季度主要会计数据 

单位：元 

 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

营业收入 373,019,508.51 495,717,841.69 470,738,181.27 594,028,820.83 

归属于上市公司股东

的净利润 
159,332,579.64 194,191,491.39 182,728,827.52 213,090,915.43 

归属于上市公司股东 149,570,665.44 192,849,545.22 182,365,326.19 202,777,201.90 
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的扣除非经常性损益

的净利润 

经营活动产生的现金

流量净额 
179,501,775.94 249,584,836.14 159,962,966.62 236,825,620.10 

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异 

□是 否 

4、股本及股东情况 

（1） 普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前 10 名股东持股情况表 

单位：股 

报告期

末普通

股股东

总数 

25,583 

年度报

告披露

日前一

个月末

普通股

股东总

数 

19,287 

报告期

末表决

权恢复

的优先

股股东

总数 

0 

年度报告披露日前

一个月末表决权恢

复的优先股股东总

数 

0 

持有特

别表决

权股份

的股东

总数

（如

有） 

0 

前 10 名股东持股情况（不含通过转融通出借股份） 

股东名

称 

股东性

质 

持股比

例 
持股数量 

持有有限售条件的

股份数量 

质押、标记或冻结情况 

股份状态 数量 

张立国 
境内自

然人 
84.41% 337,720,000.00 337,720,000.00 不适用 0.00 

哈尔滨

三联药

业股份

有限公

司 

境内非

国有法

人 

4.50% 18,000,000.00 18,000,000.00 不适用 0.00 

香港中

央结算

有限公

司 

境外法

人 
0.16% 646,127.00 0.00 不适用 0.00 

廖少层 
境内自

然人 
0.14% 566,000.00 0.00 不适用 0.00 

郝庆祝 
境内自

然人 
0.12% 500,000.00 500,000.00 不适用 0.00 

肖丽 
境内自

然人 
0.12% 500,000.00 500,000.00 不适用 0.00 

王巍 
境内自

然人 
0.12% 480,000.00 480,000.00 不适用 0.00 

朱洪波 
境内自

然人 
0.10% 420,000.00 420,000.00 不适用 0.00 

邓百娇 
境内自

然人 
0.09% 350,000.00 350,000.00 不适用 0.00 

闫天午 
境内自

然人 
0.09% 350,000.00 350,000.00 不适用 0.00 

孙娜 
境内自

然人 
0.09% 350,000.00 350,000.00 不适用 0.00 

上述股东关联关系

或一致行动的说明 
公司未知上述股东之间是否存在关联关系，也未知是否属于一致行动人。 

前十名股东参与转融通业务出借股份情况 

□适用 不适用 

前十名股东较上期发生变化 
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适用 □不适用 

单位：股 

前十名股东较上期末发生变化情况 

股东名称（全

称） 

本报告期新增/退

出 

期末转融通出借股份且尚未归还数量 

期末股东普通账户、信用账户持股及

转融通出借股份且尚未归还的股份数

量 

数量合计 占总股本的比例 数量合计 占总股本的比例 

香港中央结算有

限公司 
新增 0 0.00% 646,127 0.16% 

廖少层 新增 0 0.00% 566,000 0.14% 

韩金平 退出 0 0.00% 330,000 0.08% 

公司是否具有表决权差异安排 

□适用 不适用 

（2） 公司优先股股东总数及前 10 名优先股股东持股情况表 

 

公司报告期无优先股股东持股情况。 

（3） 以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系 

 

5、在年度报告批准报出日存续的债券情况 

□适用 不适用 

三、重要事项 

具体可参见巨潮资讯网（http://www.cninfo.com.cn）披露的《哈尔滨敷尔佳科技股份有限公司 2023 年年度报告》。 
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