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投资者关系 

活动类别 

 公司现场接待                      □电话接待                

□其他场所接待                       □公开说明会              

□定期报告说明会                     □重要公告说明会 

□其他（） 

参与单位名称 中银基金、华安基金、海富通基金、大成基金等。 

时间 2024年 3月 19-20日 

地点 公司会议室 

接待人员姓名 
董事会秘书：梁金 

证券事务代表：汪婷 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、参观四期、五期工厂 

二、提问 

1、公司积极加大海外市场销售力度，同时国内不少企业也开始发力海外

市场。与国内同行相比，公司在海外市场的竞争优势体现在何处？ 

答：海外发达国家和地区经济发展水平高，安全生产法规严格，租赁商理

念成熟，其收益主要来自租金收入、二手残值以及低维修成本。因此成熟租赁

商高度关注生产商的产品创新力、品牌影响力，重视产品品质、残值及流通

性。这需要国内企业在产品认证、知识产权、贸易摩擦等方面都做好应对准

备。公司臂式、剪叉、桅柱式及差异化全品类产品型谱已完善，出口产品已通

过多项严苛的国际质量认证，专利数量居国内高空作业平台行业首位。公司从

技术、销售、采购多维度着力，有能力应对国际市场环境变化，抗风险能力

强。目前公司产品已远销全球 80 多个国家和地区，已与多家海外租赁商达成

稳定合作。 

2、国内市场竞争依旧激烈，公司如何应对？ 

答：国内高空作业平台市场正处于成长期，人均保有量较小，产品结构尚

不完善，行业渗透率较低，未来有较大增长空间。同时国内市场竞争日益激

烈，近年来租赁商在购买新机方面较以往更为谨慎，市场短期承压，长期向

好。公司坚持提供高品质、差异化产品及优质的售后服务，帮助客户提升其租

赁市场竞争力及盈利能力，为客户长期稳定持续发展而考虑。 



3、公司产品竞争优势主要体现在哪些方面？  

答：一、公司产品型谱完善，凸显差异化竞争优势。公司全品类产品型谱

已全面完善，拥有臂式、剪叉式、桅柱式三大系列共 200 多款规格的产品。公

司臂式系列产品最大工作高度已覆盖 16-44 米，最大荷载 454kg，全系列包含

电动、混动、柴动三种动力源，适配多种应用场景；公司剪叉式系列产品最大

工作高度达 32米，最大荷载 1000kg。此外，公司拥有 1500kg大吸力纯电动玻

璃吸盘车、路轨两用轨道高空车、无油设计纯电套筒等众多高品质、差异化产

品，满足市场需求。 

二、公司依托鼎力意大利、德国、美国研发中心及国内研究院，研发实力

行业领先。一方面，公司颠覆传统设计理念，采用模块化设计，全系列同平台

研发，产品部件、结构件通用性强，能够降低配件仓储成本及维护维修成本，

提升维修效率。另一方面，公司是业内首家实现高米数臂式产品能以整机形态

进入集装箱的企业，有效降低运输成本，提高装运效率，缩短交货期。 

三、公司电动化优势显著，引领行业绿色、安全、可持续发展。公司早在

2016 年开始布局电动新产品矩阵，率先实现全系列产品电动化，并不断加

深、加强电动化发展。公司新能源高空作业平台兼具节能环保无噪音、安全实

用动力强、维保便捷易运输、长续航更经济等诸多优势，能满足国家电网、高

铁、机场、居民小区等对环保排放有严格要求的领域。公司特别研发推出的增

程式臂式产品，有效解决客户在户外作业时遇到的充电基础设施不足的困难，

市场反馈良好。 

4、请问公司如何发挥和巩固电动化研发优势？主要产品电动化率情况如

何？  

答：公司将自主研发及科技创新作为长期稳健发展的核心推动力，为客户

提供源源不断的新产品与新的使用体验，保持健康稳定长远的合作关系，真正

留住客户。公司深刻落实电动化创新战略，一方面，公司积极践行节能减排理

念，通过配备小排量发动机、降低单位油耗的方式，帮助客户减少直接使用成

本以及后续的维护维修成本。另一方面，得益于国际一流的研发能力和模块化

技术的加持，臂式全系列产品新增电动及混动两种动力源，满足客户对新能源

高空作业平台产品的需求，引领行业电动化进程。公司加大电动化系列产品销

售推广力度，2023 年前三季度剪叉式电动化率已达 90%以上，臂式电动化率已

达 70%以上。 



5、目前臂式产品销售情况如何？公司将如何进一步提高其毛利率？ 

答：臂式新品推广顺利，公司将继续调整市场布局，优化产品结构，通过

增加境外市场销售以及高米数、高附加值、电动化臂式产品销售，提高臂式产

品毛利率。同时，公司持续加强臂式产品成本管控力度，通过精益化管理、智

能制造、工艺升级等方式持续提高生产效率，积极发挥智能制造规模化优势。 

6、未来公司将从哪些方面继续提升盈利水平?     

答：公司主要将从市场布局、产品布局、内控管理三个方面继续提升利润

水平。1）市场布局：境外利润率优于境内市场，公司将积极加大海外市场销

售力度，拓宽海外销售渠道；2）产品布局：公司将加强电动化、差异化、高

附加值产品的研发和销售；3）内控管理：公司将在保证质量的前提下进一步

管控成本，继续加强工艺流程、品控要求、智能制造等方面工作，提高运营质

量和效益。 

7、公司有在海外建厂的计划吗？ 

答：公司目前暂无海外建厂计划。 

8、目前社会各界越来越关注企业 ESG 表现，请问鼎力在绿色低碳方面有

哪些积极行动？ 

答：公司一直重视社会责任、公司治理和环境保护方面的工作，并重视维

护与员工、客户、供应商等利益相关方的良好合作关系。公司已成立战略与

ESG 委员会，由董事长担任主任委员，指导和监督环境、社会责任和公司治理

（ESG）相关工作。公司贯彻落实低碳环保的生产经营理念：一是健全环境管

理体系。公司已通过 ISO14001 认证，并建立《环境管理保护制度》《三废排

放管理制度》《环境保护应急预案》等多项内部环境管理制度，实现能源节

约、资源利用、污染预防和治理。二是明确环境管理责任。公司已形成以董事

长自上而下的管理模式，下设环保部及专职人员负责日常环境督查和污染防治

工作，连续三年实现污染源监测率 100%、排放达标率 100%、无重大环境污染

事故与生态破坏事故。三是落实节能减碳措施。公司加大电动化系列产品销售

推广力度，2023 年前三季度剪叉式电动化率已达 90%以上，臂式电动化率已达

70%以上；公司“年产 4000 台大型智能高空作业平台项目”产线方案设计、生

产设备选择中使用减碳技术，优化改进工艺流程，从而达到生产制造过程中节

能减排要求；公司采用一体化节能方案，涵盖大幅自然采光、大面积植被覆

盖、楼顶花园、保温墙体、光伏系统、LED 节能照明、HVLS 节能风扇、BMS 智



能电表、热能回收、雨水收集、废水回用、包装回收、感应龙头、安装充电

桩、办公用品回收等方式，减少资源浪费、践行低碳理念。具体内容请关注公

司后续发布的 ESG报告。 

 


