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安徽宏宇五洲医疗器械股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2023-006 

投资者关系 

活动类别 

☑特定对象调研    □分析师会议 

□媒体采访        □业绩说明会 

□新闻发布会      □路演活动 

□现场参观        □其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 

及人员姓名 

李大蔚  Point72 Hong Kong Limited 

赵子淇  国联安基金管理有限公司 

徐衍鹏  安信基金管理有限责任公司 

赵孟甲  阳光资产管理股份有限公司 

钱正昊  上投摩根基金管理有限公司 

郝  征  长盛基金管理有限公司 

马成骥  中意资产管理有限责任公司   

王子建  鹏华基金管理有限公司 

吴佳青  光大证券股份有限公司 

王云鹏  工银瑞信基金管理有限公司 

孙明达  华夏基金管理有限公司 

时  间 2023 年 9 月 18 日 

地  点 网络方式 

上市公司 

接待人员姓名 

潘岚岚  董事、董事会秘书、副总经理 

季  宇  财务负责人 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

调研问题一： 

为什么公司客户路线走发展中国家，没有去发达国家？

没有选发达国家基础原因？ 

公司回复： 

五洲医疗经过多年的发展，在国际市场，特别是发展中

https://www.igfwz.com/mingzi/31323933392c30/


国家市场建立了较为完善的营销网络，业务范围已经覆盖欧

洲、亚洲、美洲等 80 多个国家和地区。目前，公司已经同

300 多名客户建立了稳固的合作关系，积累了长期、稳定的

客户资源。近年，公司已经通过参加国际展览、企业间交流

等方式，逐步提升国际市场的品牌认知度与影响力，经营业

绩持续稳定增长。2022 年，公司实现营业收入 5.47 亿元，

比上年同期 5.13 亿元增加 3,415.10 万元，增加 6.66%；实

现净利润 7,089.70 万元，比上年同期 6,839.23 万元增加

250.47万元，增加 3.66%。2023年半年度，公司实现营业收

入 2.77 亿元，比上年同期 2.49 亿元增加 2,801.00 万元，

增加 11.27%；实现净利润 3,619.76 万元，比上年同期

3,147.41万元增加 472.35 万元，增加 15.01%。 

调研问题二： 

收入拆分，各个洲收入增速比较快是哪里？重点发展的

地区有哪些？ 

公司回复： 

近年，在国际市场开发方面，公司利用产品组合完善、

产能规模较大、质量保证能力较强的优势持续巩固南美洲、

亚洲、欧洲市场，并重点发展美洲市场。公司围绕美洲市场，

在原有市场和客户的基础上进一步开发市场潜力，注射器、

医用穿刺针产品取得较快市场增长。近年，公司来自于美洲

市场的整体收入一直保持增长，在北美洲市场，公司通过实

施募集资金投资项目、开展客户业务合作，正在带动产品结

构和客户结构改善。 

调研问题三： 

公司产品与国内的像威高、康特莱、三星有较多重叠，

但我们主要是出口，这种分工的契机是什么？未来他们会做

出口或我们会做国内市场吗？ 

公司回复： 

威高集团、康德莱、三鑫医疗都是医用耗材行业受人尊

敬的知名企业，在行业不同细分领域分别拥有优势。公司注

射器、输液输血器、医用穿刺针产品在类别上与威高集团、

康德莱、三鑫医疗产品组合相同。公司产品主要面向国际市

场，威高集团、康德莱、三鑫医疗等国内同行业企业在国内

市场的基础上已经进入国际市场，业务在国内市场与国际市

场均有开展。公司重视国内市场开发，已经投入资源持续开

发产品，提高产能保障能力和推进营销网络建设服务国内客

户。 

调研问题四： 

国内收入很少，国内是通过经销代理还是地方集采来拉

动收入？国内业务拓展的打算和计划？国内市场有规划目

标吗？ 

公司回复： 



公司国内市场业务主要通过经销商模式开展，公司重视

国内市场开发，已经投入资源持续开发产品，提高产能保障

能力和推进营销网络建设服务国内客户。目前，公司国内市

场开发进展较慢。 

调研问题五： 

注射器壁垒在哪？ 

公司回复： 

目前，世界医用耗材行业已经发展成熟，注射器行业竞

争的壁垒主要体现在四个方面。一是企业掌握的资源，包括

团队、生产线、供应商体系等；二是企业的资源配置能力和

运营效率；三是企业对行业技术工艺、质量管理体系的积累；

四是企业拥有的核心技术与品牌价值。公司专业从事一次性

使用无菌输注类医用耗材领域，长期坚持创新驱动发展，已

经建立起完善的技术研发和质量保障体系。公司销售网络覆

盖亚洲、欧洲、美洲等 80 多个国家和地区，同 300 多名客

户保持稳定的业务合作。 

调研问题六： 

新产品拓展的潜能如何？是否可以拓展到司美格鲁肽

注射笔这样的品种？ 

公司回复： 

公司聚焦一次性使用无菌输注类医用耗材领域，重点围

绕注射器、输液输血器、医用穿刺针相关技术和产品发展。

公司将持续加大核心技术研究开发投入、提升基础管理工

作、做好客户和市场开发、改善制造成本、优化产品质量，

不断提高核心竞争力。公司拥有开发、制造司美格鲁肽注射

笔的技术工艺储备，尚无相关产品在市场销售。 

调研问题七： 

新产品的开发周期多长？ 

公司回复： 

公司产品的研究开发过程分为产品策划、设计输入、设

计输出、产品验证、产品确认、产品注册以及产品转换 7 个

阶段。新产品研究开发根据产品类别、技术工艺的不同有较

大的区别，具体产品上的研究开发周期存在较大的差异。 

调研问题八： 

客户在采购公司产品最看重什么特质？公司优势相比

国内外同行体现在哪里？ 

公司回复： 

公司通过自动化程度较高的产线设备、成熟的技术工

艺、完善的产品质量管控体系和快速响应的服务能力，在传

统输注类医用耗材产品市场建立了良好的口碑。公司营销网

络覆盖亚洲、欧洲、美洲等 80 多个国家和地区，与 300 多

名客户建立了稳固的合作关系。 

公司专业从事一次性使用无菌输注类医用耗材业务，长



期坚持创新驱动发展，已经建立起完善的技术研发和质量保

障体系。公司营销网络覆盖亚洲、欧洲、美洲等 80 多个国

家和地区。经过多年发展，公司形成了聚焦输注类医疗器械

细分领域、创新驱动发展、稳定的供应能力、客户资源四个

方面的竞争优势。 

（1）聚焦输注类医疗器械细分领域 

公司与国内、外同行业企业提供综合性医疗器械产品相

比，聚焦一次性使用输注类医疗器械细分领域。公司产品、

工艺、设备等的开发及升级，员工技能的培训以及质量管理

体系的建设等，均围绕注射器、输液输血器、医用穿刺针等

产品开展。 

（2）坚持创新驱动发展 

公司持续提升产品质量、优化生产工艺并结合市场和客

户需求开展新产品的研究开发。在质量管理体系方面，公司

通过多个国家卫生监管部门、相关第三方公告机构及客户等

的审核、认证。在制造工艺方面，公司积累了丰富的行业经

验，逐渐掌握了注塑、组装、包装等工序多项核心技术。在

产品创新方面，公司持续开发新工艺、新产品，并对现有产

品技术工艺进行优化，积极响应和服务市场需求。 

（3）稳定的供应能力优势 

公司拥有长期的产品制造经验积累，在产品质量、产能

保证、交付期限等方面能够满足客户需求，具备相关产品的

稳定的供应能力。 

（4）客户资源优势 

公司在世界范围内建立了比较完善的营销网络，业务范

围覆盖欧洲、亚洲、美洲等 80 多个国家和地区，与 300 多

名客户保持稳固的业务合作关系。 

调研问题九： 

大客户 Medline 的订单兑现情况怎么样？ 

公司回复： 

公司正在努力通过实施募集资金投资项目，开展国际大

客户合作带动产品结构升级、客户结构升级。麦朗是公司关

注的重点行业客户，目前公司对麦朗的产品销售数量、销售

金额占比极低，对经营业绩不构成较大影响。具体对特定客

户的销售情况请参考公司披露的定期报告。 

调研问题十： 

客户的订单周期多长？ 

公司回复： 

公司综合物料采购、计划排产、生产制造、运输交付等

业务过程情况，客户订单交付周期一般在 60 日左右。在此

基础上，公司能够在 30 日内响应国际市场的出口订单。根

据客户自身的需求，对公司的订单周期一般集中在３至６个

月。 



调研问题十一： 

公司未来增长驱动力？ 

公司回复： 

公司未来业绩的驱动因素主要有内部和外部两个方面： 

（1）内部业绩驱动因素，公司专业从事一次性使用无

菌输注类医用耗材业务，长期坚持创新驱动发展，已经建立

起完善的技术研发和质量保障体系，产品涵盖注射器、输液

输血器和医用穿刺针等医疗器械。公司在产业聚焦、技术创

新、产能规模、销售网络方面能够服务客户和市场需求，已

经赢得客户和市场信任。 

（2）外部业绩驱动因素：受益于经济发展、社会进步

和人口老龄化趋势，医用耗材市场规模始终保持较快增长。

随着全球发展中国家经济的持续发展、医疗卫生条件的改

善，世界医用耗材市场需求仍将继续保持较快增长，为公司

提供了良好的外部市场环境。 

调研问题十二： 

公司未来业绩增速的指引？ 

公司回复： 

2022年，公司实现营业收入 5.47亿元，比上年同期 5.13

亿元增加 3,415.10万元，增加 6.66%；实现净利润 7,089.70

万元，比上年同期 6,839.23 万元增加 250.47 万元，增加

3.66%。2023年半年度，公司实现营业收入 2.77 亿元，比上

年同期 2.49亿元增加 2,801.00 万元，增加 11.27%；实现净

利润 3,619.76万元，比上年同期 3,147.41万元增加 472.35

万元，增加 15.01%。截至 2023年 6月 30日，公司已签订合

同、但尚未履行或尚未履行完毕的履约义务所对应的收入金

额为 193,999,598.34 元，其中：190,760,012.07 元预计

将于 2023 年度确认收入，3,239,586.27 元预计将于 2024 

年度确认收入。公司 2023 年下半年及后续经营业绩情况将

按规定在定期报告和相关公告中披露，请您关注公司后续披

露的相关公告和报告。 

调研问题十三： 

募投项目或新产能的扩建什么时候会跟上？进展如

何？ 

公司回复： 

公司在建募集资金投资项目共 2项，包括：“一次性输

注穿刺类医疗器械技改及扩建项目”、“技术研发中心建设

项目”。其中：“一次性输注穿刺类医疗器械技改及扩建项

目”计划投资 28,983.51万元，项目建设内容主要为注射器、

输液输血器、医用穿刺针生产线和厂房建筑物及相关配套设

施。目前，部分生产线正在建设过程中，部分设备已经投入

使用或正在安装调试。本截至 2023年 6月 30日，项目已经

投资 26,248.4万元，投资进度 90.56%，项目整体计划于 2023



年 12月 31日竣工。项目部分设备已经投入使用和形成收入，

并累计实现利润 1,581.87 万元，其中：2023 年上半年实现

利润 415.08 万元；“技术研发中心建设项目”主要建设内

容是研发条件建设和引进人才，本项目不涉及制造产品，项

目效益将从公司技术研发项目中间接体现。公司通过募集资

金投资项目的实施，一是不断提升产品功能，加速产品升级

换代；二是增加产品类别、完善产品结构；三是改进产品技

术工艺，提高产品质量和制造效率。公司募集资金投资项目

的相关具体情况，请关注公司后续公司披露的定期报告和相

关公告。 

调研问题十四： 

净利率未来有调升空间吗？ 

公司回复： 

公司将始终秉承“追求卓越品质，呵护人类健康”的经

营宗旨，以建设专业型医用耗材企业为发展目标，致力于提

供优质安全的产品和服务。根据规划，公司将持续聚焦一次

性使用无菌输注类医用耗材领域，围绕注射器、输液输血器、

医用穿刺针等相关技术和产品向前发展。公司将持续加大核

心技术研究开发投入、做好募集资金投资项目实施、提升基

础管理工作、做好客户和市场开发、改善制造成本、优化产

品质量，不断提高公司核心竞争力，实现企业健康可持续发

展。 

调研问题十五： 

公司 2023 年第二季度业绩增速比较快的原因？ 

公司回复： 

公司依托实施募集资金投资项目和技术改造，在市场开

发和产品结构调整带动下公司营业收入、净利润实现增长。 

附件清单 

（如有） 

1、《安徽宏宇五洲医疗器械股份有限公司特定对象直接沟通

承诺书》 

日  期 2023 年 9 月 18 

 


