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西藏卫信康医药股份有限公司

投资者关系活动记录表

                                                       编号：2024-001

投资者关系活动

类别

R特定对象调研         □分析师会议 

□媒体采访             □业绩说明会

□新闻发布会           □路演活动

□现场参观

R其他：电话会议

参与单位名称及

人员姓名

国元证券：马云涛；华福证券：王帅；华商基金：李海伟；

泰康基金：金宏伟；工银瑞信：王云鹏、刘倩；华西证券：

崔文亮、徐顺利

（以上排名不分先后）

时间 2024 年 1 月

地点 安徽、北京

上市公司接待人

员姓名

董事会秘书：于海波

证券事务经理：高玮

投资者关系活动

主要内容介绍
一、董事会秘书于海波介绍公司基本情况

公司基本情况介绍。

二、问答环节主要问题

1、注射用多种维生素（12）在河南十九省联盟集采的执行

情况？公司如何看待量价关系？

答：截至目前，已经有 9 个省份发布了中选结果的执行通

知，执行时间在 2024 年 1 月前后。注射用多种维生素（12）

是医保和基药目录品种，相比较传统的水溶性维生素和脂溶

性维生素，配方合理全面、配置方便、使用方便、降低污染

风险，有进一步市场替代的空间；公司产品独家中选后，公

立医疗机构须优先采购本次集采中选产品，并确保完成约定

采购量；超出部分，医疗机构仍应优先采购中选产品，覆盖
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范围、临床可及性进一步提升，将有利于市场的下沉和铺

开。

2、DRG实施对公司产品的影响？

答：肠外营养作为围手术期、危重症、消化系统、肝病、肿

瘤、烧伤等患者重要的治疗途径，在 DRG支付中占据合理

的比例，通过规范的肠外营养支持治疗，可以减少感染并发

症，缩短住院时间，降低死亡率。DRG 的实施在一定程度上

有利于肠外营养领域药品的进一步市场覆盖和科学合理使

用。

3、微量元素销售情况？

答：2023 年上半年，多种微量元素注射液实现销售收入

8,692.99万元，同比增长 3.68%。公司将结合各地区集采情

况积极调整销售策略，同时在微量元素领域积极布局新品

种。

4、公司目前有哪些在研品种？

答：公司历来重视研发，不断增强创新研发能力，加强技术

积累，拓展新的差异化赛道，提升产品核心竞争力，持续加

大研发投入，依托自有研发体系及 BD拓展团队，以自研+合

作开发的形式，向抢仿药、首仿药、特色仿制药、创新药等

领域拓宽布局。公司在成人及儿童微量元素类、电解质类、

氨基酸类，医美类等产品线有布局，40 多项主要在研项目研

发进展顺利。

5、原料药成本变动对公司产品成本的影响？

答：公司核心产品采用 API+制剂的研发模式，主要原料药由

公司自行报批并生产，原料药价格波动对公司总体影响有

限。

6、公司海外业务开展情况？

答：公司一方面积极拓展产品获取渠道，通过 BD、联合开

发等多种方式加快产品获取速度，完善公司产品矩阵，另一

方面通过参加国际展会拓宽海外业务途径及客户资源。目前

公司已在香港、新加坡设立了下属公司，为公司未来“走出

去，引进来”提供渠道与平台支持。

附件清单(如有) 无
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日期 2024 年 1 月 31日


