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派斯双林生物制药股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                          编号：【2024】001 

投资者关系活

动类别 

□特定对象调研         □ 分析师会议 

□媒体采访             ☑ 业绩说明会 

□新闻发布会           □ 路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

华源证券、中信证券、西南证券、东方证券、东吴证券、招商证券、

海通证券、中金证券、国君证券、西部证券、华安证券、国金证券、

东北证券、国投证券、中信建投证券、开源证券、中邮证券、华福医

药、富国基金、博时基金、嘉实基金、财通证券、新华养老、广东金

泰、长盛基金、华宝基金、君和資本、宝盈基金、工银国际资产、农

银汇理、长盛基金、途灵资产、冲积资产、磐耀资产、华鑫证券、中

加基金、淡水泉投资、永赢基金、东方红、昭图投资、CPE 源峰等 

时间 2024年 4月 28日 

地点 上海 

上市公司接待

人员姓名 

总经理 荣先奎 

董事会秘书 赵玉林 

财务总监 王晔弘 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

一、2023年年报和2024年一季报主要情况介绍 

2023年，公司面对2022年下半年新疆浆站原料血浆停采时间较

长和其他浆站采浆受影响的挑战，专注血液制品核心主业，在确保

质量第一、生产安全和监管合规的前提下，坚定不移执行既定战略

发展及经营规划，通过内生与外延并举，2023年经营业绩实现同比

增长，采浆量突破1,200吨大关，采浆量的大幅提升为公司未来实现



可持续快速发展打下了坚实基础。报告期内，公司实现营业收入

23.29亿元，同比下降3.18%；归属于母公司股东的净利润6.12亿元，

同比增长4.25%。公司经营业绩增长的驱动因素主要为： 

（1）浆量大幅提升：随着经济社会全面恢复常态化运行，血液

制品行业原料血浆采集全面恢复。公司大力推动浆员拓展工作，加

大浆站绩效考核及激励力度，同时公司龙江单采血浆站、甘南单采

血浆站、巴彦单采血浆站、庆安单采血浆站陆续验收并实现采浆，

2023年公司采浆量超1,200吨，同比实现大幅增长，有效保障了年度

经营目标达成，同时为公司未来实现可持续快速发展打下了坚实基

础。 

（2）销售需求景气：随着经济社会全面恢复常态化运行，社会

及市场对血液制品认知大幅提高，产品销售端市场需求景气，尤其

是人血白蛋白和静注人免疫球蛋白（pH4）供不应求，核心产品实现

量价齐升，同时也为中国血液制品企业出口创造了机遇，公司在东

南亚、南美洲及中东部分国家实现多种产品海外出口销售，并且完

成巴基斯坦法规注册，助力年度经营目标达成。 

（3）深化经营变革：强化全面预算管理及战略督导，积极跟进

影响经营业绩达成关键事项，有效保障年度经营目标达成；为不断

提升经营效率，大力推动提质增效工作；为提升资金使用效率，利

用闲置资金进行现金管理及理财，深化与新疆德源战略合作，公司

财务收益同比增加。 

2024年一季度血液制品行业整体发展趋势良好，采浆端仍然保

持了快速增长，销售端市场需求景气。公司2024年一季度实现营业

收入4.36亿元，同比增长67%；归母净利润1.22亿元，同比增长116%，

公司一季度总体经营趋势良好。从公司全年经营节奏来看，一季度

受春节等因素影响在全年四个季度中利润最低，全年将呈逐季走高

趋势。 

二、主要问答记录 



1、公司新浆站拓展规划及进展？ 

原料血浆是血液制品企业发展的瓶颈，原料血浆规模决定了血

液制品企业规模，公司会大力推动新浆站拓展工作，一方面公司会按

计划完成派斯菲科剩余新浆站验收，尽快推动广东双林鹤山浆站和

坦洲浆站完成验收；另一方面主要股东也会在遵守上市公司相关规

则的前提下，积极给上市公司赋能，协同上市公司共同推动浆站拓展

工作，公司已在充分利用各方资源积极推动开展各项工作，不断提升

公司原料血浆采集规模。 

2、公司产品出口情况及中长期规划？ 

公司非常重视海外出口市场布局，海外很多国家没有血液制品

企业，而且普遍出口价格较国内市场高，未来随着国内采浆规模提升

和竞争加剧，海外出口市场布局对公司发展至关重要。目前公司已在

重点推进海外市场布局，出口产品主要是静丙，公司已在巴西、巴基

斯坦等国家推进法规注册并实现出口。但目前国内市场静丙需求景

气且供不应求，从策略上公司将重点保障国内市场供应及销售，在保

障国内供应的情况下积极开展海外出口销售，推动海外出口业务长

远稳健发展。中长期来看，未来随着采浆量提升和产能提升，公司静

丙供应量将会增加，公司海外出口规模将进一步提升，同时我们也会

推动因子类等新产品在海外出口销售。 

3、外延式拓展工作进展？ 

相比国外血液制品行业，中国血液制品行业集中度相对较低，行

业整合是未来行业发展的必然趋势，我们会积极争取通过外延式扩

张快速将公司规模做大，具体事项以上市公司信息披露为准。 

4、公司未来是否会提高分红比例？ 

公司会积极践行为股东创造价值的战略使命，在满足《公司章

程》规定的基本利润分配要求基础上，公司将不断提升股东回报水

平，让全体股东共享公司经营发展成果。 

5、白蛋白和静丙市场供需关系？ 

近年市场对血液制品的认知明显提高，市场需求整体非常景气，



静丙国内和国外市场需求均很旺盛，目前仍处于供不应求的状态；白

蛋白因有进口产品，目前市场处于紧平衡状态。 

6、公司过去两年投浆量，2023年采浆量和 2024年采浆目标？ 

公司 2022 年和 2023 年年报业绩对应的投浆量均接近 900 吨；

公司 2023 年采浆量突破 1,200 吨大关，进入千吨级血液制品第一梯

队；2024 年采浆量目标为 1,400 吨。 

7、2023年吨浆净利润及未来吨浆净利润目标？ 

公司 2023 年吨浆净利润近 70 万元/吨。未来随着新产品数量持

续增加，结合国内外标杆血液制品企业盈利能力，公司力争将吨浆净

利润提升至超 100 万元/吨。 

8、公司新一代静注人免疫球蛋白上市时间？ 

公司两家子公司广东双林和派斯菲科均在积极研发新一代静注

人免疫球蛋白产品，广东双林预计近期会获得临床试验批件，广东双

林新一代静注人免疫球蛋白预计在 2026 年底获得生产批文，派斯菲

科预计将在 2027 年获得生产批文。 

9、2023年销售费用率下降原因？未来趋势变化？ 

2023 年销售费用率同比下降主要由于产品结构调整以及销售渠

道调整所致，预计后续随着破免集采等影响，公司销售费用率将进一

步下降。 

10、2023年公司产品结构及盈利能力？2024年预期？ 

2023 年度白蛋白及静丙产品占整体销售收入约 75%，特免产品

占比约 20%左右，剩余为因子类产品，整体毛利率小幅下滑，主要受

海外销售占比下降、销售渠道和模式变化等多方面因素影响，结合销

售费用率来看，产品实际利润率同比提升。2024 年度预计产品销售

结构基本保持稳定，白蛋白、静丙及因子类产品的毛利率会相对稳

定，特免类产品的毛利率会有所下降，主要是受集采等因素影响，但

预计 2024年销售费用率也将进一步下降，不会影响产品的盈利能力。 

11、公司研发费用投入预期？ 

血液制品企业吨浆净利润提升主要取决于新产品研发，公司将



以国内外市场需求和开发趋势为导向，持续加大研发投入，加快产品

研发进度，公司研发费用占营业收入比例会保持基本稳定。 

12、广东双林二期扩能完成计划？ 

广东双林二期工程建设正在按照计划推进，预计 2025 年下半年

开始投产。 

 

 

附件清单（如

有） 
无 

 


