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朗新科技集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-01 

投资者关系

活动类别 
特定对象调研 电话会议 

参与单位名

称及人员姓

名 

泉果基金、长江证券、中金公司、易方达基金、中信证券、华

安基金、平安养老、汇丰晋信、财通证券、东北证券、广发证

券、东海基金、东吴证券、朱雀基金、景和资产、平安银行、

工商银行、招商银行、建信理财、财通资管、和谐汇一、双安

资产、青沣资产、江苏瑞华、摩根大通、FidelityInternational、

Jefferies Financial Group Inc.、高盛(亚洲)有限责任公司等多家

国内外券商及投资机构人员参加了本次沟通交流会，参会人员

共计 140 余人。 

时间 2024 年 4 月 3 日 15:00~16:00 

地点 电话会议 

上市公司接

待人员姓名 

董事会秘书王慎勇 

投资者关系总监王彬彬 

投资者关系总监李凌芳 

证券事务代表王利 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

会议主要交流内容： 

董秘王慎勇先生对公司 2023 年度业绩情况及业务进展向投

资者做了介绍，并就投资者提问进行了如下解答： 

一、展望 2024 年电网数字化公司的发力方向和营收增长预

期？ 



 

 

公司服务能源领域超过 26年，在电力行业，为包括国家电

网、南方电网在内的大型企业客户提供用电服务核心系统等全

面解决方案，公司服务的电力客户覆盖全国 25 个省/自治区/直

辖市，服务超过 4.6 亿电力终端用户。公司全面参与国网能源互

联网营销服务系统（营销 2.0）的建设实施，同时服务多省的采

集、负控、能源大数据中心、电力市场化交易等系统，2023 年

进一步巩固了公司在电力能源数字化领域的市场地位。 

2024 年，随着新型电力系统建设的推进，电网数字化投入

进一步增加，公司将加大对相关业务领域的拓展，重点发展电

能信息采集、负荷管理、车网融合、虚拟电厂、储能管理及监

测、电力市场化交易、综合能源管理等业务领域，围绕业务目

标整合内部资源，加强协同效应，保障能源数字化业务持续、

稳健增长。 

二、2023 年“新电途”亏损金额有所扩大，围绕“新电

途”后续业务拓展模式有哪些？ 

聚合充电“新电途”平台：已累计接入包括特来电、星星

充电、国家电网、南方电网等头部运营商在内的约 900 家充电

运营商，平台聚合充电设备数量超过 110 万，平台注册用户超

过 1,100 万，已成为国内运营规模领先的聚合充电服务平台。

2023“新电途”充电量近 40 亿度，经营亏损对上市公司净利润

的影响约 9,000 万元，度电营销补贴效率同比有所提升。 

“新电途”是公司能源互联网平台服务的一个重要入口，

公司以“新电途”聚合充电平台为抓手，通过大数据、人工智

能、车联网和新能源等技术的融合创新，提供平台建设、停充

运营、能源运营、用户运营、资产运营等服务开展“车能路

云”业务，助力充电基础设施网络建设和智能绿色出行，目前

公司已在湖北、江苏、河南等多个省份的城市开展试点项目或



 

 

合作方案规划。另一方面，基于平台上的合作运营商及新能源

车主用户，开展储能、需求响应、售电、新能源车后市场等创

新业务，强化合作方关系及用户粘性。 

三、能源互联网的毛利率下滑的原因？ 

2023 年能源互联网毛利率 39.72%，毛利率同比下滑 9 个百

分点。主要是因为“新电途”业务仍处于规模化增长和市场营

销投入的高速发展阶段，毛利率较低，同时，2023 年“新电

途”业务收入高速增长导致其在能源互联网业务中的占比有所
提升，从而使能源互联网业务的平均毛利率有所下降。 

四、大模型对于电网数字化业务开展具体应用范围及领

域？ 

随着 AI技术应用的加速发展，能源数字化业务将发挥公司
在应用技术和行业业务方面的优势，加大相关基础技术研究，

研发电力行业大模型，并联合客户精选电力业务应用场景，进

行场景应用研发和效果验证。 

五、2023 年其他收益同比增长 4000 万元的来源？另外销
售费用同比增长的原因？ 

（1）其他收益增长主要来源于政府对公司低碳产业园建设

及信创能源先导区等项目的补贴支持。 

（2）销售费用增长一方面源于聚合充电平台“新电途”本
年度营销补贴总金额有所增加，另一方面源于疫情放开后，出

差等商务活动增加。 

附件清单

（如有） 

无 

日期 2024 年 4 月 3 日 

 


