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安徽鸿路钢结构（集团）股份有限公司 

2024年 4 月 16 日投资者关系活动记录表 

                                                      编号：T2024-003 

投资者关系  

活动类别 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

现场参观            □电话调研 

□其他  

调研时间/参

与单位名称及

人员姓名 

 2024年4月16日下午14：00—16：30   

光大证券 陈奇凡、章依若；丹羿投资 张昭承；甬兴证券 李瑶芝；民生证券 赵汉、

杨昌昊；太和致远私募基金 董瑞娇；国盛基金 廖文强；富国基金 李世伟。 

地 点  公司三楼大会议室 

上市公司接待

人员姓名 
 董事会秘书吕庆荣、证券事务代表杜建俊 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、简要介绍公司2023年度的生产经营情况及公司信息化管理进展情况； 

2、回答投资者的有关问题。 

主要讨论内容如下： 

一、公司有没有考虑拓展海外业务？ 

回答： 谢谢您对公司的关注。公司的产品一直用于国际市场，未来将根据市场情况

继续考虑海外业务。 

 

二、请问公司的近期发展目标：  

回答：  

1、持续提高公司智能化制造水平，利用工业互联网技术有效打通智能设备与公司信

息化管理系统之间的连接，不断推动装备智能化进步，降低生产成本及劳动强度，提

高产品质量及生产效率。 

https://rs.p5w.net/question/acddd326eb8a45039aed9cafbb191977.shtml


2、持续提升公司信息化管理水平，实现公司一体化的集成管理，不断提高管理效率

和降低管理成本，增强钢结构制造方面的成本及规模优势，不断丰富钢结构装配式建

筑的关联产品，提高协同效应。 

3、持续降低公司的采购成本，公司与国内原材料供应商签订了长期合作采购协议，

确保公司产品质量以及采购成本的竞争优势，进一步提高公司的采购议价能力。随着

公司多年的努力和储备，不断的提高公司产品质量，降低管理成本及快速交货能力等

优势，努力把公司打造成为一个最具备竞争力的生产研发基地，成为最值得信赖的最

具竞争力的钢结构及相关配套产品供应商。 

 

三、请问公司主要客户有哪些？  

回答：我们的客户主要有二类：一类是施工企业，主要为中建、中冶等大型央企、国

企；第二类为建设方（业主），业主自行采购或者指定品牌的方式，合同与业主或者

施工方签订。  

 

四、2023年公司吨净利润下滑的原因是什么？ 

回答：1、报告期内，公司与宝钢、马钢、宝武钢铁、佐敦油漆等一流的原材料供应

商建立深度战略合作关系，提高了相应的采购成本，销售价格暂时没有相应提价。 

2、报告期内，公司非常重视公司智能化改造，先后研发或引进了包括全自动钢板剪

切配送生产线、智能高功率平面激光切割设备、智能四卡盘激光切管机、智能三维五

轴激光切割机、智能型钢二次加工线、BOX生产线、楼梯和预埋件智能焊接生产线、

智能工业焊接机器人、便携式轻巧焊接机器人及自动喷涂流水线等先进设备，同步加

快对钢结构生产工序的智能化改造。 

 

五、公司2023年预计产量情况？ 

回答：公司一直重视订单品质，在承接订单时，我们精心选择优质订单，公司努力做

到稳定发展，提升每位客户满意度。公司将按照相关规定定期披露，请继续关注公司

公告。 

 

六、请问公司2024年一季度生产经营情况如何？目前公司新签订单情况如何？ 



回答：公司目前生产经营正常，订单饱和。请继续关注公司的公告。 

 

附件清单    

（如有） 
 无 

日 期  2024年 4 月 16日 

 


