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河北衡水老白干酒业股份有限公司

2024年 1月 23日投资者关系活动记录表

                                                   

投资者关

系活动类

别

√ 公司现场调研

参与单位

名称

东吴证券、广发证券、中信证券、国信证券、山西证券、华

鑫证券、永赢基金、人保资产、尊为投资、工银安盛资管、

龙蟒集团、中信建投基金、建信养老、星石基金、申万宏

源、生命保险资产

时间 2024年 1月 23日

地点 公司会议室

上市公司

接待人员

姓名

证券事务代表：刘宝石

投资者关

系活动主

要内容介

绍

本次投资者关系活动主要内容如下：

一、参观公司：

来访投资者先后参观了公司八号工坊、共和国第一

酒库、酒银行、智能包装车间等公司厂区，品鉴衡水老白

干酒，了解白酒生产工艺及春节前的生产状况。

二、投资者提问环节

1、2023年整体销售情况如何？

答复：2023年，公司坚持以市场为重、客户为先的

经营理念，所有部门树立起市场营销观念，服从市场营

销，服务于市场营销，不断提升公司的经营效率与经营

质量。加强与消费者的互动、交流与沟通，通过深化厂商

店联动，做好消费者沟通和服务，进一步增强消费粘

性，提升消费者忠诚度，不断扩大销售网络，提高市场
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占有率。2023年公司整体销售情况良好，具体情况请关

注公司后续披露的2023年年度报告。

2、衡水老白干现在聚焦哪些产品？

答复：公司对市场进行细分，衡水本地以衡水老白

干1915、古法 20、古法 30和五星衡水老白干等产品为

主，在衡水地区以外的省内市场，主要聚焦衡水老白干

1915、十八酒坊甲等20、甲等15等主要产品。

3、在降本增效方面，公司都采取了那些措施，效

果如何？

答复：公司自去年以来持续开展降本增效活动，降

本方面主要包括生产、管理、后勤等关键环节，增效主要

是在营销方面，确保费用的精准投入和有效使用，有效

的降低全年的费销比，多措并举，推动公司盈利能力和

管理水平进一步提升。

4、衡水老白干几个核心产品未来能否实现更快增

长？

答复：近年来，衡水老白干始终着眼市场需求变

化，以产品创新和升级引领市场发展，在酒体的设计研

发上基于消费者的需求，以口味和舒适度作为突破点，

不断创新满足消费者需求。在组织结构上建立渠道联

盟，实现厂商店共进、市场共建，并建立以动销为导向

的回款机制，将动销作为工作的核心，加大消费者培育

力度，对目标消费者精准定位，通过品鉴会、回厂游、扫

码送红包等多种形式培育忠实消费者。2024年，衡水老

白干将以千年匠心延续健康品质魅力，砥砺奋进，争取

实现更好、更快的的发展，争取创造良好的业绩回报广

大的投资者。

5、展望下春节的情况？

答复：元旦以后，场景消费的氛围热度逐渐提升，

现在动销比去年同期要好，预期今年一季度比去年会更

好。

6、石家庄市场销售展望？
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答复：石家庄是河北的省会，也是公司的重要核心

市场，今年以来创新营销模式，在人员架构和营销模式

上做了调整，我们对石家庄未来的发展充满信心。

7、老白干净利润率提升还是比较快的，主要是费

用减少的比较多，未来还会继续延续吗？

答复：降本增效一直在做，未来会继续深化。

8、公司并购武陵酒后，武陵酒得到了快速的发

展，未来是如何规划的？

答复：武陵酒采用的是直达终端的短链销售模式，

没有中间经销商进行分销，公司直接面向终端代理商、

大客户、电商等进行销售；近年来武陵酒对内不断调整

产品结构，加强企业管理，健全分配机制；对外加强和

消费者互动与沟通，加大产品市场推广力度。公司通过

持续的创新营销策略，巩固并扩大核心消费人群，产品

市场占有率不断提升。2018年公司刚并购武陵酒时其产

能较小，2020年业绩承诺期期满，公司对武陵酒进行了

扩建，现武陵酒原浆酒产能超 5000吨，为未来武陵酒

更好的、高质量、可持续发展打好了基础。

9、武陵酒2024年省外布局？

答复： 武陵酒目前主要聚焦在湖南省内的市场建

设，在不断深化本地区域市场建设的同时，也在有序的

扩展省外市场，先后稳步开拓了广东、福建、河南和河北

等其他省外市场，总体发展形势不错。
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