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投资者关系活动

类别

√特定对象调研         □ 分析师会议

□ 媒体采访            □ 业绩说明会

□ 新闻发布会          □ 路演活动

□ 现场参观

□ 其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及

人员姓名

光大证券、华云控股、贵源投资、天倚道投资、东方财富证

券、朴石投资、垒昂资产、其他个人投资者

时间 2025年 11月 4日 (周二) 下午 16:00-17:30

地点 公司会议室

上市公司接待人

员姓名

1、董事会秘书李丹青

2、证券事务代表唐珺

投资者关系活动

主要内容介绍

公司邀请调研对象参观了展厅，实地了解公司的各类产

品。后续就公司的发展沿革、整体经营情况等做了介绍。

公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复：

1、公司近几年业绩增长迅速，请问是什么原因？

答：公司积极进行市场开拓，包装印刷、包装容器业务表

现良好，营业收入较同期有大幅增长。

2、看公司财报，营收增速较利润增速低，请问利润率增加

的原因是什么？

答：公司不断优化管理，提升经营效率和产品质量，加强

成本费用管控。因销售大幅增长，公司规模效应显现。

3、公司海外业务拓展如何？是否有海外建厂计划？

答：公司在2019年、2024年分别在美国、英国设立了全资

子公司，主要是服务于全球化企业，更好地了解、满足当地客

户的需求。未来如果公司有海外建厂的计划，也会根据相关规

则，履行信披义务。

4、请问公司的销售模式是直销还是经销？

答：公司主要采用直销模式，通过招标、商业谈判、直接

拜访潜在客户等方式获取订单信息，通过投标、议标等方式获

取客户合同订单。

5、公司如何看待未来业绩发展呢？



答：公司及子公司通过整合设计、打样、生产、交付各环

节，为客户提供省心的全流程包装解决方案，提升客户体验，

增加客户黏性。强化销售与设计、生产、供应链之间的信息联

动，打造以客户为核心的项目执行力，推动跨部门共赢，实现

响应效率最大化。精准锁定优质潜力客户群，组建专项团队，

缩短转化周期，提高成交率。

包装印刷业务，在巩固公司传统包装业务的市场地位的基

础上，公司将不断向新零售、国潮等细分领域拓展；公司已经

服务于18家中烟公司中的 8家烟草公司。包装容器业务，不断

增强业务拓展团队，上半年就成功开拓了包括汉高、自然堂、

贝德美等 10多个新客户；形成了 HV系列乳液泵芯、Echo P系

列全塑泵芯，碟片阀真空泵芯，油泵专用泵芯为矩阵的系列泵

芯产品；极细喷雾、绵长喷雾、发油喷雾等喷雾泵系列产品，

满足消费者不同使用场景。

6、公司是否有股权激励计划？

答：公司注重通过持续而多样的激励方式激发员工的积极

性和创造性，向员工提供共享公司成长果实的机会。如有相关

计划，公司将及时履行信息披露义务。

附件清单（如

有）

日期 2025-11-5


