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阿特斯阳光电力集团股份有限公司

投资者关系活动记录表
编号（月度）：2024-002

投资者关系活动

类别

 特定对象调研        分析师会议

□ 媒体采访           □ 业绩说明会

□ 新闻发布会          路演活动

□ 现场参观

□ 其他（请文字说明）

参与单位

机构投资人：博时基金、大成基金、德邦基金、东方红资管、光大

资管、广发基金、广发资管、国寿安保基金、国寿养老基金、泓德

基金、华宝基金、华商基金、华夏基金、汇添富基金、嘉实基金、

建信基金、民生加银基金、摩根基金、南方基金、盘京投资、鹏扬

基金、上证资管、鑫元基金、易方达基金、银华基金、中邮基金

等。

券商研究所：财通证券、东吴证券、国海证券、华创证券、开源证

券、摩根士丹利、民生证券、瑞银证券、天风证券、西部证券、长

江证券、浙商证券、中信证券等。

公司接待人员姓

名及职务

董事会秘书：许晓明

证券事务代表：孙昊

投资者关系专员：程雨菲

时间
2024年 2月 1日-2月 29日

地点
券商策略会、公司现场调研、线上电话交流等

投资者关系活动

主要内容介绍 1. 如何看待光伏行业，阿特斯如何突出重围？

答：随着光伏产品价格的持续下降，具备度电成本低、应用场景

广泛等特点的光伏，是新能源的主力能源供应形式。同时，全球

能源结构转型、双碳目标实现的大方向在，潜在的市场需求就
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在，光伏仍是一个需求持续增长的行业。光伏也是一个技术快速

革新的行业，比如现在 N型对 P型的切换。随着 N型产品逐步替

代 P型产品，老旧产能将被淘汰，阿特斯历史包袱轻、新增的先

进N型产能的规划和布局，以及地缘政治风险下全球领先的国际

化能力等特点，叠加公司快速崛起的第二增长曲线储能业务贡

献，将逐步凸显出其后发优势。阿特斯的发展向来是持续且健康

的，包括对风险的管理和控制，经过 20多年行业周期波动的历

练，公司已具备较强的穿越行业周期能力。

2. 公司2024年产品结构的变化？

答：随着光伏从“P”时代切换到“N”时代，公司产品也随之变

化，公司上市以后，重点布局先进的 N型制造产能，2024 年公

司主流产品出货将会是 N型 Topcon产品。

3. 公司24年大型储能系统出货指引以及区域分布？

答：2024年，公司全年预计大型储能系统出货量在6.0至 6.5吉

瓦时之间，相比 2023年增速较大。出货区域分布方面，主要以

北美为主。

4. 公司涟水项目扩产计划基于之前 24 年产能指引是增量还是置

换？

答：公司于 2024年 2月 27日披露《关于投资建设涟水光伏新能

源产业园项目的公告》，公告内容显示本次是公司平衡调整各地

产能落地节奏、优化产能布局的选择，现阶段属于产能置换。由

于该项目地靠近公司现有宿迁、盐城、扬州三大基地，公司可以

通过产能集群效应，实现人才和技术等资源共享，提升企业整体

运营效率，快速形成规模化先进的 N 型制造产能。

5. 公司在美国本土的光伏产能布局进度？

答：公司在美国德克萨斯州梅斯基特建立了 5GW N型 TOPCon光

伏组件工厂，该工厂 2023年已经正式投产，近期已经开始交付

产品。根据公司 2023年 10月 31 日披露《关于投资建设美国年
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产 5GW高效 N型电池片项目的公告》显示，公司根据全球战略发

展和海外产能规划需要，为进一步增强公司成品组件在美国市场

的竞争力，提升公司产品市场占有率，公司计划在美国组件产能

投资的基础上，持续布局海外 N型电池片产能，启动美国阿特斯

年产 5GW高效N型电池片项目计划，预期 2025年底投入生产。

6. 公司24年全年关于组件与储能的出货量指引是否有变化？

答：截至目前，公司关于 2024 年组件业务与储能业务的出货量

指引未变，即全年组件出货 42-47GW，大型储能系统出货 6.0-

6.5GW。

7. 公司在大型储能领域的优势有哪些？

答：关于储能方面的优势：除设备交付外，海外的大型储能系统

集成项目还涉及项目承包、项目性能保证和可融资性要求、运行

维护和补容、以及基于储能电量和辅助服务交易的资产优化所需

的全套能力，市场准入门槛较高。基于之前长期的海外光伏项目

开发和交付经验，公司在欧洲、北美、南美、澳洲、日本等主要

储能市场具有这些能力，并有储能销售和技术服务团队。对于光

储项目，组件和储能业务共用销售渠道，公司的全球组件销售团

队同时也是储能的销售渠道。较之于海外的储能系统集成商，公

司具有供应链管控和成本优势；与国内绝大部分系统储能设备供

应商和储能系统集成商相比，公司具有品牌、渠道、市场开发和

交付能力优势。

附件（如有） 无

日期 2024年 3月8日


