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深圳市洲明科技股份有限公司投资者关系活动记录表 
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投资者关系活动

类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他（电话会议） 

参与单位名称 长盛基金 汤其勇 

中泓汇富 余一奇 

淡水泉   董 轶 

时间 2021 年 9 月 9 日 10:30-12:00 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书 祝郁文 

投资者关系活动

主要内容介绍 

本次投资者关系活动以会议交流的方式进行。接待人员与

来访者进行了沟通交流，主要内容如下： 

 

1、上半年公司毛利率下降的主要原因，这些不利因素是

否会持续到下半年，预计三季度是否有改善？ 

答：上半年公司毛利率下降主要原因（1）原材料的上涨，

去年四季度开始，陆续出现上游部分原材料提价现象，今年上

半年涨价幅度和频率提高，公司在二季度才开始逐步提高出货

价，特别是 6 月开始成本完全转嫁；（2）部分原材料紧缺，备



货周期缩短，一季度订单到二季度出货确认收入，接单价格和

补库原材料价格的不同步导致部分订单不赚钱，甚至亏损；（3）

海外的毛利率因为原材料涨价的影响也有下滑，同时海外营收

的占比也有所下降，对整体毛利率的拉升作用有限；（4）低毛

利渠道产品的销量有大幅的提高，占营收的 16%，同比增长了

70%，拉低了综合毛利率；（5）上半年人民币兑美元波动升值，

对毛利率造成压力。其中，收入结构是对毛利率影响的关键原

因，海外收入占比下滑和渠道产品占比的提升，是公司毛利率

面临调整的根本原因。三季度，海外订单和收入目前看来比上

半年数据要改善不少，部分原材料在 8 月份出现价格松动，但

整体还是维持在一个较高的位置，预计三季度在毛利率上有改

善，具体后续参考公司披露的三季报。 

 

2、三季度上游原材料的价格浮动情况和原材料成本占比

情况介绍，预计什么时间可以恢复到正常状态？ 

答：材料的成本占比大概是 70-90%。目前从 7、8 月份的

行情来看，部分主材包括驱动 IC、PCB 等价格已经相对地回归

理性，迎来 2 季度“抢购潮”后的适度回调，但总体上是在高

位企稳，从绝对数据看三季度的原材料价格有好转，什么时间

恢复到正常的价格水平，目前还不好判断， 7、8 月份的价格

相对回调主要原因是这两个月是渠道产品的淡季，需求上没有

那么急迫，所以传导至原材料端，四季度又是传统的旺季，供

需可能会有所紧张，最终回归正常水平还是要看整个上游产能

的投入情况，但是可以判断，最坏的时候已经过去，对于部分

紧缺材料不计成本的“抢购”现象应该不会再出现，总体上看

是在往好的方向发展。 

 

3、销售费用用于国内渠道下沉主要投在哪些方向？ 

答：主要是人工成本增加，销售队伍扩编。截至今年 6 月



末公司销售人员较去年同期增加 700 人左右，导致销售费用增

加。公司正在进行销售组织架构的变革，销售前端为了更有效

以客户为中心成立销售“铁三角”模式，为加快客户的响应速

度， 提高服务质量。 

  

4、大亚湾二期项目什么时候投产，产能如何规划？ 

答：本月大亚湾二期项目已实现了部分 Mini LED 和小间

距产线的投入使用，预计在 10 月份完成第一阶段的全部产能规

划的投产，第一阶段的公司产能新增后可以满足 Mini LED 产

品约 5 亿元销售额、阶段新增产能近万 KK。其后会根据市场

的需求逐步产能爬坡，总体产能规划增加至大亚湾一期产能的

3-4 倍，总产值规划为约 120 亿元，满足未来三年发展需要。 

 

5、雷迪奥目前业务发展情况？ 

答：公司对雷迪奥定位是公司高端子品牌，专注于海外市

场，在国际租赁和影视拍摄领域的品牌认可度非常高，一直坚

持高品质产品和国际一线客户的路线，因此毛利和净利润率较

高，客户的粘性也较高。海外疫情延续至今对雷迪奥的租赁业

务带来较大冲击，但是影视拍摄领域快速发展不但弥补了租赁

业务的阶段性疲软，也为公司实现全年预算奠定基础。下半年

海外租赁业务接单逐步恢复，影视拍摄订单屡创新高，公司在

产能和出货上也投入了较大力量，预计今年 XR 虚拟影视拍摄

业务占雷迪奥总体业绩的一半以上，增速非常快。 

 

会议沟通过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交

流与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息

泄露等情况。 

附件清单（如有） 无 



日期 2021 年 9 月 9 日 

 


