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上海润达医疗科技股份有限公司 

2022 年 8 月 28 日投资者交流会议记录 

 

一、会议基本情况 

（一）会议时间：2022 年 8月 28日 

（二）会议形式：电话会议 

（三）公司参会人员及职务：总经理刘辉、董事会秘书张诚栩等 

（四）调研机构名称（排名不分先后）：东吴证券、申万宏源证券、西南证券、

光大证券、中银国际证券、浙商证券、华安证券、东方证券、太平洋证券、中欧

基金、博时基金、平安基金、海富通基金、永赢基金、天弘基金、新华基金、中

邮基金、中国人寿养老、长江养老、长江资管、浙商资管、凯丰投资、磐耀资产

等 50家投资机构 

 

二、会议交流主要内容 

（一）介绍公司总体经营发展情况 

公司作为一家国内医学检验实验室综合服务商，专注于体外诊断领域医学实

验室综合平台服务 20余年，公司始终秉承通过服务为客户创造价值的经营理念，

为下游医疗机构客户提供体外诊断产品供应链管理服务、实验室精细化管理服务、

信息化服务、质量管理服务、设备维修保养/技术支持服务、检验报告单解读服

务等专业化技术支持服务和管理服务，帮助客户实现降本增效。公司自成立以来，

过去 20 多年每年都保持了正向的稳定增长，内生复合年增长保持在 20%左右。

公司主营业务分为商业综合服务平台业务板块和工业板块，各业务板块协同效应

较强，能很好满足客户对服务及产品的需求。 

今年上半年上海、东北等国内部分地区出现较严重的疫情反弹，终端医院门

诊量、手术量、体检人数等阶段性大幅下降，导致常规检测需求阶段性下滑，公

司在华东地区业务占比超过 60%，上海等地疫情反弹对公司上半年经营造成一定

影响。随着上海等地疫情得到有效控制，医院就诊活动逐步恢复正常，公司各项



业务自二季度起逐步恢复，收入保持较快速的恢复增长，同时盈利水平也逐步恢

复。上半年实现营业收入 47.61 亿元，同比增长 12.21%，实现归母净利润 1.60

亿元，同比下滑 21.61%。第二季度单季度实现营业收入 25.92 亿元，环比增长

19.54%，同比增长 16.63%，实现归母净利润 1.18 亿元，环比增长 186.09%，同

比增长 3.90%。疫情因素对上半年归母净利润影响大于收入影响，主要原因：1）

疫情导致医院门急诊活动受限，营收增长放缓。仪器折旧、人员开支等固定成本

保持不变，导致边际效应下降，毛利率和净利率阶段性下降；2）母公司以及重

要联营公司国控润达和高毛利率生产型子公司均位于上海，疫情封控影响较大，

对归母净利润影响较大；3）疫情导致公司上半年整体回款周期延长，部分第三

方实验室的业务回款较慢。按照会计准则，公司计提信用减值 8395 万元，较去

年同期增加 2772 万元。但从全年来看，随着疫情恢复常态化管控，各项业务保

持快速恢复，全年公司利润会逐步恢复到正常的增长态势。 

分业务板块，上半年集约化和区域检验中心业务实现营业收入 11.96 亿元，

同比增长 0.78%。截止 6 月 30 日，公司集约化和区域检验中心客户数 406 家，

新增客户 15 家。随着上海地区疫情得到控制，公司加快该业务的推进拓展，争

取全年实现较快速增长。工业板块上半年实现营收 2.11亿元，同比下降 8.54%。

公司研发生产型子公司和信息化子公司均位于上海，疫情期间公司停工停产影响

较大。目前各生产公司已全面恢复正常生产经营，全年力争自产产品保持快速增

长。第三方实验室诊断服务业务上半年实现营业收入 6.08 亿元。从全年来看，

随着国内疫情进入常态化防控阶段，各地区医疗机构在做好疫情防控工作基础上，

各类门急诊、住院和手术等就医活动逐步正常开展，公司全国各地区业务逐步恢

复到正常增长水平。 

 

（二）主要交流问题 

1、公司和奥森多合作业务的进度和业务体量情况？ 

答：国内政策鼓励产品国产化，包括罗氏、雅培、西门子等都在布局产品在

国内进行生产制造。公司 2019 年与奥森多共同成立研发验证实验室及参考实验

室，去年底双方选择在产品国产化方面进行战略合作，合资设立公司，在国内共

同开发免疫诊断产品，同时我们子公司将提供自有生产能力及产品推广渠道满足

合资公司产品委托生产及产品推广的需求。具体的业务订单如到达披露条件，公



司会进行披露。 

2、介绍下公司质谱仪产品情况？公司未来工业产品的一些规划？ 

答：公司质谱仪在去年年底拿到注册证，今年受上海疫情影响销售，第三季

度将陆续进入市场。区别于市场其他质谱产品，公司的质谱仪专门针对实际临床

使用为出发点进行创新，从质谱前处理着手，把复杂的前处理 7、8 个步骤合并

在 2个步骤中解决，这是公司切入质谱领域产品的特色，公司已经针对临床质谱

应用开发了高通量小体积 ARP－6465MD质谱仪、独有专利技术“谱易快”液液萃

取小柱、速度提升高达 10 倍“谱方达”全自动处理系统等临床质谱全线解决方

案。今年四季度到明年，预计该产品会有一个不错的市场放量。 

公司工业板块整合一直在推进，近年来重视程度不断提升，新产品陆续上市。

公司在糖化、质控领域已经做到国内市场份额排名前列，后续质谱、数字化信息

产品等新产品陆续推向市场，预计工业板块未来几年保持 30%左右的增速。 

3、公司集约化区检中心业务在省外拓展的策略是什么？ 

答：集约化业务是需要长期持续投入资源力量去坚持做下来的业务，公司利

用渠道网络，把华东地区的集约化业务模式复制到华北、华中、西南等全国其他

地区，整体区检和集约化业务发展良好。在新获订单能力上，公司在山东、江苏、

安徽、浙江、云南等地市场拓展进一步加强。同时从 2016年开始，公司与国药

控股成立合资公司国控润达，在上海地区开展集约化业务，进展较好，期望在该

领域进一步合作。未来继续加深和这类国企、央企的合作，在全国更大范围推广

集约化及区检中心业务模式。 

4、DRG 将对公司存量的商业模式产生的影响？ 

答：疾病诊断相关分组（DRG）推行之后，对检验业务有比较大的提升，类

似像出凝血领域将新增更多的检测项目进入临床，未来越来越多具有明确临床指

导意义的新项目会引进，纳入医保支付目录，带来较大的增量市场，但在临床没

有太大意义的检测项目会减少。预计整体检验收入有较大提高。 

5、从经营的角度，怎么看待应收账款账期拉长的问题？ 

答：受疫情短期影响，上海、青岛、江苏、浙江等华东地区应收账款账期临

时性拉长，一贯以来该等地区回款情况良好，目前上海等地疫情得到有效控制，

下半年这些地区应收账款回款会恢复正常水平。 

 



风险提示：上述内容涉及公司对业务规划、财务状况、发展战略等前瞻性陈

述。相关陈述是基于当前能够掌握的信息与数据对未来所做出的估计或预测，不

构成公司对公司发展或未来业绩的实质性承诺，敬请投资者注意投资风险。 


