
投资者关系活动记录表 

证券代码：002549                    证券简称：凯美特气 

湖南凯美特气体股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      

投资者关系 

活动类别 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □其他  

参与单位名

称及人员姓

名 

长江证券——长江电子&化工研究团队 凯美特气电话会议 

参会人员所在单位：长江证券、海富通基金、鹏华基金、澄明资产、

景林资产、誉辉资本、天弘、大家资管、华贵人寿、人保养老、英大

信托、中邮证券、中信资管、浙商自营、名禹、华融、鸿商资本、大

岩资本、红筹投资、长宜投资、偕沣私募、从时投资、塔基投资、旌

安投资、果实资本、佳许盈海、勤远投资、弥远投资 

时间 2022 年 6 月 21 日 

地点 电话线上会议 

上市公司接

待人员姓名 公司总经理张伟先生、证券事务代表余欢女士 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

 

一、公司情况介绍 

凯美特气 1991 年成立，是一家以石油石化排放尾气、废气为原料

进行回收利用的专业环保企业，主要生产高纯二氧化碳、干冰、氢气、

甲烷、液化气、戊烷、氧氮氩以及后续以空分尾气为原料生产稀有气

体的专业石化尾气回收企业。2011 年在深交所上市，公司的主营业务

一直是以二氧化碳为主业，同时回收上游石化尾气中的氢气以及生产

液化气、戊烷。2018 年公司开始布局电子特种气体产业，通过两年多

时间，2020 年具备生产条件，2021 年进行试销售。今年一季度公司电

子特气相关产品已经开始发力，同时 ASML 的认证也在积极推进中。 

公司目前在全国有九个分子公司，分别在湖南岳阳、长岭、安徽

安庆、广东惠州、福建泉州、海南洋浦、郴州宜章。此外，公司年报

也披露了募投项目的预案，在湖南郴州宜章计划投资 7.5 亿（募集资

金 5.7 亿）建设电子特气项目；在福建泉州计划投资 5.2 亿（募集资

金 4.3 亿）实施 30万吨双氧水项目。两个募投项目已开始了前期启动。 

相信未来几年，公司的发展将会进入快车道，同时公司的传统业

务和电子特气业务也会有进一步的业绩提升。凯美特气作为民族企业



气体公司，通过自身的努力以及三十多年的不断深耕，将技术、市场

逐步做大做强，在传统气体行业中占据一定地位，同时在电子特气包

括未来电子化学品方面，为民族电子特气行业做出一定的贡献。感谢

广大投资者对凯美特气持续的关注与支持！ 

二、提问交流环节 

1、公司的产品和原油价格的关联度？  

公司主要产品中液化气、戊烷价格是和国际原油价格挂钩，去年

下半年至今原油价格攀升，液化气、戊烷维持在较高的市场价格，利

润率贡献较大。其他产品和原油价格没有太多的关联性。 

2、对于股权激励预案中公司业绩以及未来业绩动力的解析，主要

来至于哪些产品利润贡献？  

公司对未来发展是非常有信心的，去年归属于上市公司股东净利

润 1.39 亿，股权激励预案中 2022 年度业绩要求 1.8 亿。主要利润来

源以传统业务平稳增长为基础，液化气、戊烷量价齐增，此外电子特

气和混配气开始发力销售，为 1.8 亿利润目标提供保障。公司 2019 年

就已开始布局上游稀有气体尾气回收，明年二季度巴陵石化稀有回收

装置投产后，实现稀有原料的供给。2023 年股权激励利润目标 2.5 亿

是通过稀有原料获取以及下游电子气体产品扩充来实现利润保证。 

3、国际形势对稀有气体供应的影响情况？ 

国际形势影响了稀有气体原料的供应，公司从未来的战略考虑，

前期就开始了原料储备，所以对原料成本影响不大。国际形势虽影响

了稀有原料供给，但俄乌冲突只是导火索。稀有气体市场需求端持续

增长，在需求不断新增情况下，因目前稀有气体来源有限，供给端却

无法快速实现供给。获取稀有气体主要来源于大型空分尾气，需要在

新建大型空分项目中增加稀有气体回收提取装置。空分项目上马到后

续稀有提取投产也需要时间以及消化空分氧氮产品的能力。供给端收

紧，需求不断扩张，一些半导体厂商进行资源储备，开始全球收货，

最终导致价格持续攀升。 

4、海外的竞争对手在稀有气体原料是否有相应布局？  

全球稀有气体原料主要被海外巨头掌握，如林德、液空等都是全

球布局，在全球都有加工工厂，所以俄乌冲突对出货造成了一定影响。

凯美特气原料较早已做好了储备，原料气不受目前国际形势影响。明



年巴陵9万空分的稀有气体尾气回收投产将进一步提升原料自有优势，

成本更具有竞争优势。 

5、公司二氧化碳产品价格情况？ 

传统二氧化碳产品大部分客户是长协客户，如可口可乐、百事可

乐、啤酒、桥梁钢构、船厂、汽车制造厂等长期客户，价格较稳定有

保证。到期后续签也会考虑成本上涨因素，原料气成本相对稳定，上

游尾气按流量或按包干方式结算，主要会根据生产成本、电费、运输

油费上涨等因素考虑价格调整。 

6、稀有气体行业中技术重要还是产业链资源重要？ 

要想在电子特气行业中长期生存，首先要具备先进的技术，只有

资源也无法将产业向下游做大做强。技术需要时间积累和沉淀。资源

更需要的是整体的综合实力。比如与上游合作回收空分尾气的稀有气

体，上游都是大型央企，要得到认可并在上游空分装置中增加稀有回

收装置，关键是互信度和综合实力。凯美特气 1991 年成立至今，在石

化体系内合作关系融洽，上游认可度非常高，所以除中石化外，与中

石油、中海壳牌等都有合作，彰显了凯美特气的综合实力。 

7、电子特气技术变化迭代的快慢？ 

电子特气技术有成熟的制程，电子特气迭代更多是对纯度和稳定

性控制的要求，新的工业制程迭代替换要很长的过程，如何达到高纯

度、高稳定性的工艺，是考量的主要标准。 

附件清单 无 

日期 2022 年 6 月 21 日 

 


