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2024年 1月 25日投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2024-003 

投资者关系 

活动类别 

 特定对象调研 分析师会议 

媒体采访 业绩说明会 

新闻发布会 路演活动 

现场参观  其他（电话会议） 
 

活动参与人员 天弘基金，平安证券，德邦证券 

时间 2024 年 1 月 25 日 

地点 公司会议室 

上市公司 

接待人员姓名 

董事、总经理丁崇彬先生，副总经理、董事会秘书孙

伟玲女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

董事、总经理丁崇彬先生，副总经理、董事会秘书孙

伟玲女士从公司经营情况、行业优势等角度与来访者进行

了沟通交流，主要内容如下： 

1、公司发布的 2023 年度业绩预告显示业绩增长情

况不错，具体是哪些因素驱动？ 

答：（1）市场拓展力度的强化。公司 2023 年实现含

税签单约 52.96 亿元，同比 2022 年增长约 51%；签单金

额的高速增长带动公司营业收入的高速增长。 

（2）公司治理结构的优化。2022 年董事长丁彦辉先

生通过认购公司定向发行股份，将持股比例增至 34.31%，

成为公司的实际控制人，不仅优化了公司治理结构，还有

效激发了丁彦辉先生的企业家精神，为公司快速发展打下

了基础。 

（3）团队凝聚力的提升。2020 年以来，公司陆续实



施了 1 次限制性股票激励计划、2 次员工持股计划，有效

提升了团队的凝聚力，激发了团队的工作积极性与责任

感，为公司快速发展打下了人才基础。 

（4）产品研发的高度重视。LED 显示行业的技术更

迭速度非常快，对研发能力要求非常高。公司高度重视产

品研发工作，通过多年的努力建立了完善的研发体系与研

发团队。2021 年至 2023 年公司累计投入研发费用约 4.01

亿元，持续加大在 Micro LED、虚拟拍摄、LED 一体机、

户外小间距、LED 防火阻燃、家庭影院等核心技术的研发

投入，有力支撑报告期内公司产品市场竞争力的全面提

升，以及在 XR 虚拟制作、家庭影院、户外裸眼 3D 显示、

Micro LED、COB 等前沿技术的持续领先。报告期内公司

合计推出 55 款新产品，有力支持业绩增长。 

（5）数字化建设带来的决策质量和运营效率的显著

提升。公司多年持续投入数字化建设，目前已初步实现数

字化运营。充分利用“数据”这个新时代的“能源”，极大提

升了公司的决策效率与质量，并降低了运营成本。报告期

内公司实现净营业周期约 27 天，运营效率远高于同行业

平均水平。 

2、公司在研发领域具备怎样的优势？ 

答：公司作为全球领先的 LED 显示应用与服务提供

商，多年来专注于为客户提供全系列 LED 大屏显示产品

和专业视听解决方案。公司高度重视研发能力建设，截至

2023 年 9 月 30 日，公司已取得境内外专利 312 项，其中

发明专利 49 项，公司已取得软件著作权 117 项、美术作

品 7 项，并有多项知识产权正在申报。公司先后获得“中

国驰名商标”“国家知识产权优势企业”“中国专利优秀

奖”“广东省专利优秀奖”“创新型中小企业”“中国 500

最具价值品牌”等多项荣誉，公司多项产品先后获得“德



国红点奖”“德国 iF 设计奖”“广东省名优高新技术产

品”“显示优秀产品奖”“一体机创新产品奖”“TÜV 南

德意志集团碳足迹认证”等多个奖项及认证，公司拥有“广

东省高清智慧显示工程技术研究开发中心”“龙岗区 Mini 

LED 工程技术研究中心”及惠州子公司获得“广东省裸眼

3D LED 显示工程技术研究中心”“惠州市第八批市级企

业技术中心”等政府部门认定的研发平台。 

公司在研发能力方面，持续加大在 Micro LED、虚拟

拍摄、LED 显示屏防火阻燃等核心技术研发投入，有力支

撑公司产品在欧美及日本等高端市场竞争力全面提升，以

及在 XR 虚拟制作、户外裸眼 3D 显示、Micro LED 及 COB

等前沿技术的持续领先。 

公司在 LED 显示行业已深耕多年，面对行业技术的

快速更迭，始终保持对前沿技术的跟踪与关注，持续面向

未来技术方向投入研发，不断提升公司在行业内的核心竞

争力和研发实力。 

3、公司拟发行可转债募资 5.89亿元，将加大哪些方

面的投入？ 

答：公司本次募集资金拟用于“智能制造基地建设项

目”“艾比森（惠州）研发中心项目”“全球市场拓展及

营销服务网点建设项目”，本次募集资金投资项目建成后，

将有效提高公司生产规模水平，提升公司数字化、智能化、

自动化生产水平，降低公司生产成本；提升公司产品创新

及软件、系统研发实力，强化公司核心竞争优势；完善营

销网络建设，进一步提升公司营销和服务能力优势；通过

制造、研发、市场营销高效协作，提升公司的营业规模及

盈利能力，提升公司的整体竞争实力，促进公司的长期可

持续发展。 

4、请介绍一下公司国际化营销网络建设情况？ 



答：公司自设立以来始终聚焦 LED 显示行业，坚持

自主品牌全球运营，通过直销与经销双驱动模式，建立起

高效畅通的国际、国内销售渠道网络，夯实公司渠道壁垒。

艾比森销售服务网络放眼全球，在海内外设立 9 大服务中

心，600 多家服务合作伙伴遍布全球 6 大洲、33 个国家。

公司在 140 多个国家和地区形成了约 6,000 家渠道合作网

络，累计培养了超 3,000 位 ACE 认证服务工程师，建立了

7*24 小时全天候、专业的服务能力，形成了具有一定规模

的 LED 显示营销网络体系，积累了大量的国际化营销网

建设和运作的实践经验。 

5、公司在 LED 行业具体具有哪些优势？  

答：（1）“坚守真、突出快”的差异化战略。近年

来，通过企业文化建设、数字化建设、国内外营销网络建

设、研发能力建设等途径，公司构建了强有力的核心竞争

力，突出表现为“真”和“快”；通过这些核心能力，公

司不仅能够抓住市场机遇、实现销售收入快速增长，同时

通过运营效率提升，有效提升公司盈利水平。  

（2）内外双攻战略，助力公司抓住全球市场复苏机

遇，保持签单及收入高增长势头。海外主要市场经济活跃

度回升明显，延续供需两旺态势。国内 LED 显示市场基

数大，艾比森持续践行的“品牌整机、合法合规”理念在

行业内引起更多共鸣，逐渐对模组组装市场造成了较大影

响。国内签单也大幅增长，人均效能明显改善。  

（3）运营能力再上新台阶，远优于同行业平均水平。

公司多年持续投入流程 IT 建设，助力数字艾比森转型成

功。公司以企业文化为根基，以规范管理和流程化建设为

保障，形成了以“真”和“快”为核心的竞争硬实力。基

于同行业可比公司发布的年报数据对比，艾比森在存货周

转率、应收周转率、运营周期等指标均优于同行业平均水



平。  

（4）公司在研发创新、高端制造、市场营销、渠道

建设、服务网络等领域持续加大投入，为公司长期发展构

建护城河。随着近年来业绩的提升，艾比森的市场地位及

品牌影响力进一步夯实，公司在资本市场也受到更多的关

注。 

附件清单（如有）  

日期 2024 年 1 月 25 日 

 

 


