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证券代码：001313 证券简称：粤海饲料

广东粤海饲料集团股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-001

投资者关系活

动类别

√特定对象调研 分析师会议

媒体采访 业绩说明会

新闻发布会 路演活动

现场参观 其他

参与单位名称

及人员姓名

粤海饲料副总经理 董事会秘书 冯明珍女士、粤海饲料证券事务代表 黎

维君女士。

参会机构及人员：详见附件名单。

时间 2026年 3月 2日

地点 粤海饲料 2号会议室

形式 电话会议交流

投资者关系活

动主要内容介

绍

1、请问截至 2026 年 2 月份，公司销量以及细分产品的销量情况？

答：截至 2026年 2月底，公司饲料销量实现 10.6万吨，其中虾蟹料

销量实现 3.2万吨，同比增长 61%，海特鱼料销量实现 5.6万吨，同比增

长 40%，普水鱼料销量实现 1.8 万吨，同比增长 45%。细分产品中，海

鲈鱼料、金鲳鱼料等大品类产品销量增长突出，同比增长 30%-50%，草

鱼料同比增长 83%，其他细分产品也均有不同幅度的增长，总体销量实

现超公司年度经营目标量月度分解值。

2、2026 年的增速目标以及业绩达成的驱动因素是什么？

答：2026 年，公司管理层提出了力争实现年饲料销量 130万吨的战

略目标，并提出在优势品种上要全力实现“大增倍增”的目标。2026年

的增速目标以及业绩达成的驱动因素：一是，近年来，公司持续推行“三

高三低”技术战略，强化“四重保障”质量管理体系，产品品质稳步提
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升，去年年初我们提出的“生长速度提高 10%、饲料系数降低 10%、损

耗降低 50%”的技术目标，目前已经逐步得到市场印证，养殖效果反馈

很好，客户认可度和品牌忠诚度都在持续增强，大大提升了客户粘性，

客户开发量与转化量稳步提升，2026年截止到目前，公司各区域业务增

长势头强劲，部分区域增长幅度超 100%，个别区域增长近 200%，为全

年战略目标的达成奠定了坚实基础。二是， 2026年公司将持续深化“三

高三低”技术战略，强化“四重保障”质量管理体系，确保产品品质持

续稳步提升。并提出“生长速度再提升 10%、饲料系数再降低 10%、损

耗再降低 50%”的新目标，及持续加大开发终端、服务终端力度，推出

“粤海阳光行” 的年度主题营销活动，激发业务团队积极开拓市场的劲

头，深化客户赋能，把技术优势和产品价值真正送到终端养殖户手里，

最大限度促进销量增长。三是，加大对管理团队的激励力度，激发业务

团队积极性，如年初（农历春节）前，在足额发放 2025年度业绩奖励的

基础上，给予公司全体员工每人发放 1000元春节大红包，加大奖励业绩

突出员工等，员工积极性有效提升。公司管理层对 2026年的业绩目标达

成充满信心。四是，2026年，根据行业预判，综合当前存塘结构、投苗

节奏、天气影响及原料成本等多重因素判断，2026 年水产料市场大概

率将迎来“触底反弹”之年，存量支撑成为最确定的利好，特水料增

量动能充足，2026 年特水料需求有望实现同比增长，公司自成立

以来，深耕特水料领域，特水料销量占比 70%以上，行业地位突

出。

3、请问公司在海外发展这块的布局和计划情况？

答：2025年 10月，公司在海外投资设立的首家全资子公司越南粤海

饲料有限公司正式投产，2026年 1-2月， 海外市场销量表现亮眼，增幅

超 180%。海外方面，公司目前的思路是以越南为支点，辐射整个东南亚

市场。一方面，东南亚水产养殖资源丰富，市场空间大；另一方面，我

们通过越南生产基地的运营，积累了海外本土化的经验，也将为集团积

累宝贵的海外经验、培养国际化人才，形成一套可复制、可推广的海外

拓展模式。目前我们的策略是稳扎稳打，通过深耕越南市场，并逐步辐
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射至泰国、印度、马来西亚等周边国家。未来将通过新建、并购、合作

等方式，稳步推进集团全球化网络布局。

4、2025 年以来，鱼粉价格呈现阶梯式上涨，对公司盈利能力有何

影响，公司会采取哪些措施应对原料价格上涨风险？

答： 2025年以来，鱼粉价格呈现阶梯式上涨，全行业压力都大，公

司饲料产品的毛利率也受到了大约 1个百分点的影响。2026年上半年，

鱼粉等关键原料价格预计仍将维持相对高位，对饲料企业的采购节奏与

成本控制能力提出更高要求。公司将主要从如下方面应对原料价格上涨

风险：

一是，持续深化“三高三低” （高质量、高健康、高生长，低蛋白、

低损耗、低料比）技术战略，凭借持续深入的产品技术研发，稳步推进

原材料技术替代进程，不断精进产品配方技术，有效降低产品配方成本。

二是，充分发挥集中采购优势，与主要原材料关键供应商建立长期稳定

的战略同盟关系，签订战略合作协议，在保证原料品质的基础上，锁定

价格、数量，保障供给和获得更为优惠的采购价格。三是，持续优化采

购策略，灵活运用多种采购模式。如鱼粉采购结合外盘采购与现货采购，

豆粕采购采用远期基差与现货相结合的方式，对其他核心原料实行远期

合约与现货采购并行方式，以及国际、国内采购相结合的方式等，以平

滑价格波动带来的风险。四是，借助数字化技术打通供应链信息壁垒，

实现全链路高效协同与智能决策。例如通过粤海云采招标平台，吸引更

多优质供应商入驻，促进资源共享，实现采购过程的透明化、公开化和

公正化。五是，优化产品结构，聚焦高附加值产品开发，加大高附加值

产品推广力度，最大限度提升占比。

5、目前水产种苗业务发展如何？

答：2026年 1-2月，公司种业销量实现了高达 290%的增长幅度，增

长势头良好。对于种苗业务，公司重点聚焦于长远的竞争力构建，一方

面，积极推进对现有种苗基地的升级改造工作。通过优化养殖环境、引

入先进的繁育设备，从根本上提升苗种的成活率、品质稳定性以及规模

化供应能力；另一方面，在新产品开发方面，与国内顶尖的研究院所紧
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密合作，培育出生长速度快、抗病力强的优良品系，丰富公司的种苗产

品矩阵；三是，依托强大的饲料业务作为支撑，实现“饲料+种苗”的联

动优势，通过在山东、福建、广东、广西、海南等全国主要沿海及水产

养殖核心区建立广泛的种苗生产基地网络，不仅实现贴近市场的产能布

局，更能够依托饲料团队的客户基础与服务网络，为养殖户提供更为及

时的技术支持与配套服务。通过基地升级的完成、新研发品种的推出以

及全国布局的深化，将种苗业务培育成公司新的利润增长点。

附件清单 无

日期 2026年 3月 2日
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附件：参会名单（排名不分先后）

序号 参会人员 参会机构

1 陈潇 天风证券股份有限公司

2 陈思贝 天风证券股份有限公司

3 万品玉 嘉实基金管理有限公司

4 游瑾 泉果基金管理有限公司

5 韦琦 玄卜投资（上海）有限公司

6 张歆悦 WTAsset Management Limited

7 李付玲 上海域秀资产管理有限公司

8 钱坤 浙江益恒投资管理有限公司

9 魏巍 中信证券股份有限公司

10 焦子倩 长信基金管理有限责任公司

11 朱宏达 Willing Capital Management Limited

12 李勇 北京润晖资产管理有限公司
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