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投资者关系活动记录表        

2023-003

投资者关系活动

类别

√特定对象调研        □ 分析师会议

□ 媒体采访            □ 业绩说明会

□ 新闻发布会          □ 路演活动

□ 现场参观

□ 其他 （请文字说明其他活动内容）

活动名称 拥抱注册制 共享高质量 “我是股东”投资者走进西部超导

时间 2023 年 9 月 18 日 (周一) 14:00-16:00
地点 西部超导材料科技股份有限公司

接待人员

1、副总经理兼董事会秘书：王凯旋

2、财务总监：李魁芳

3、公司办公室主任：张钢

4、证券事务代表：周庆

5、证券事务专员：尹岩

投资者关系活动

主要内容介绍

2023年 9月 18日，陕西证监局、陕西证券期货业协会、陕

西上市公司协会、中邮证券等多位领导及投资者走进西部超导

公司开展调研。

本次活动旨在加强与上市公司的沟通交流，深入了解上市

公司经营管理相关情况，引导投资者认识上市公司投资价值，

积极行使股东权利。

主要交流问答如下：

1、贵公司目前在MRI用线材市场的占有率不断提升，请问贵公

司超导线材与国外产品相比有哪些竞争优势？

答：在超导产品领域，公司是国内唯一低温超导线材商业

化生产的企业，是目前全球唯一的铌钛锭棒、超导线材、超导

磁体的全流程生产企业。经过多年的创新、研发，公司自主研

发了 NbTi 锭棒到线材的全流程生产技术，并且能够同时采用

“青铜法”和“内锡法”两种方法生产 Nb3Sn线材。公司通过

持续研发，在相关产品的性能和成本管控上实现了双领先，未

来公司将持续加大研发投入，保持技术领先和先进性。

2、公司目前产能情况如何？

答：目前公司三个产品板块订单均较为饱满，产能利用率较

高，均在加紧产能扩张。

3、公司与多家光伏企业建立了合作，请问如何看待光伏磁体这

个市场前景？

答：公司生产的用于光伏领域的磁体设备近一段时期有了较大



的市场拓展。公司通过下游客户的需求开展技术研发并形成了

突破，促进了下游产业链的发展。但公司不会盲目的进行市场

扩张，而是结合技术进步和市场需求，合理进行产业布局。

4、贵公司的生产设备大概是什么情况，设备方面有无局限性？

答：公司绝大部分设备都是根据生产工艺要求进行非标定制。

同时公司有自己的设备研发团队，以保障公司研发和生产需

要。

5、贵公司的钛材以航空用棒丝材为主，目前又拓展了船舶、发

动机等用途，请问公司如何看待新领域的市场？

答：对于很多产业而言，钛材并不是传统视角下的首选材料，

但近年来越来越多的领域开始选用钛材，使用后装备性能得到

明显提升，生命周期也得以延展，传统选材的固有观念正在逐

步被打破。公司对此积极应对，一方面深入剖析相关领域的选

材要求发掘并建立新的合作关系；另一方面积极开展研发，保

障公司产品性能等方面满足新的市场要求。

6、贵公司三个业务板块相比，哪个更为重要？

答：三个板块均是公司业务的核心组成部分，产品均为面向国

家重大战略需求。超导产品是公司成立的初心，其技术要求

高、研发难度大，培育时间长，经过长期积累，目前营收占比

正逐步增大；公司高端钛合金产品坚持稳中求进，高温合金产

品也步入全面放量的新阶段。

7、目前民用电缆所用的传统材料弊端较为明显，贵公司的超导

产品能否用于民用电缆？

答：公司与南方电网开展了相关合作，但实现大规模批量化应

用还需要一段时间。

8、公司主要的这些产品在应用中的损耗情况如何？

答：超导材料的应用场景使用生命周期较长，在相关的装备安

装好后可以使用较长周期。钛合金和高温合金在相关装备的使

用过程中部分部件属于损耗件需要适时的进行更换。


