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浙江苏泊尔股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2022005 

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

√其他 （电话会议） 

参与单位名称及

人员姓名 

兴业证券颜晓晴&王雨晴&苏子杰、北京星石投资管理王予澈、

新华基金赵强、大家资产钱怡、星泰资本贾淑靖、银河证券朱

艺泓、上海涌津投资刘敬文、西部利得基金杜朋哲、百年保险

资管祝景悦、泰康基金王鹏程、西部证券诸乐轩、中邮人寿保

险孙婉宁、开源证券段怡帆、平安基金王修宝&刘杰、中海基

金张晓冬等 

时间 2022 年 4 月 29 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 
董事会秘书：叶继德，证券事务代表：方琳 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

董事会秘书叶继德先生首先对公司 2022 年第一季度的整

体情况做了总结，并从内外销业务开展情况、公司产品战略及

新品推广、渠道变革、品牌建设、未来发展布局及整体行业发

展趋势等方面与投资者进行深入交流。 

主要问题具体如下： 

 

新品类的发展情况及目标规模？ 

公司长期以来专注于炊具及厨房小家电领域的产品研发

和创新，近年来逐步延伸至厨房以外的家用生活类电器。 

集成灶品类和清洁电器品类分别属于公司厨卫电器和环

境电器业务，公司作为后进入者和学习者，在这些品类上还有



很大的提升空间。公司原先在集成灶和清洁电器品类上的产品

型号少、竞争力偏弱；去年公司通过产品创新丰富了产品线、

提升了品类竞争力。未来公司将持续投入资源发展集成灶和清

洁电器品类，将其培养成公司业务的新增长点。 

 

行业压力较大，公司的表现优于行业整体的原因所在？ 

公司能取得优于行业整体的发展主要得益于这两年持续

进行的线上渠道变革转型。公司作为后进入者，一直在不断摸

索和学习同行优秀经验中发展，也取得了较好的成绩。此外，

公司在天猫平台持续优化店铺矩阵；在京东持续增加店铺数

量；在抖音等新兴平台持续加大投入，通过这些措施持续带动

公司线上业务快速发展。 

 

疫情是否影响公司生产端？ 

2022 年 3 月下旬开始，局部地区的封控对线上销售产生

一定影响；但对公司的生产制造影响不大。疫情对公司部分零

部件供应商有些许影响。 

 

公司过去的资产周转率相比竞争对手高，主要原因？ 

公司多年来一直坚持品质与创新的根本战略，各生产基地

根据销售的增长做相应的建设投入发展。公司一方面通过与控

股股东 SEB 集团的合作，生产效率的提升持续提高了公司的

工业竞争力；另一方面，公司在长尾品类上通过与国内的供应

商协同制造，也在一定程度上提高公司的资产周转效率。 

 

公司抖音渠道发展情况？ 

公司自 2021 年开始运营抖音平台，经过近一年的发展，

公司在抖音平台上的销售收入快速增长，各主要品类市场占有

率远远领先于行业竞争对手。未来公司会继续投入资源加快抖

音渠道的发展，使其带动线上渠道整体增长。 



  

WMF 的规划？线上线下发展情况？ 

公司引入 WMF 品牌已有 3 年多时间，经过几年的整合，

运营能力和效率均得到有效提升；使得公司实现在厨房领域中

高端品牌全覆盖。WMF 品牌原先线上业务占比较小，近两年

也得到较快提升，未来公司将在保持线下渠道竞争优势的同时

大力拓展线上渠道。 

 

洗地机、集成灶等新品类的优先级？ 

洗地机和集成灶都是公司的新兴战略品类。由于业务板块

的发展阶段有所不同，厨卫电器比环境家居电器的规模要大、

具备更强的竞争力。公司在清洁类电器方面是后进入者，去年

才推出洗地机这一类型的产品，未来将会丰富产品线，继续提

升其竞争力。对公司而言，发展这些新兴品类没有优先级之分，

未来会根据行业发展状况来决定。 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2022 年 5 月 5 日 

 


