
证券代码：605056 证券简称：咸亨国际

咸亨国际科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2024-003

投资者关系活动类别 ☐特定对象调研 ☐分析师会议

☐媒体采访 ☐业绩说明会

☐新闻发布会 ☐路演活动

现场参观

其他（券商策略会、电话会议）

参与单位名称

排名不分先后：

中金机械、长江机械、首创证券、德邦机械、开源机械、民生轻工、杭

州盛熙基金、上海龙猛、金鹰基金、长城基金、农银汇理、合众保险、

阳光资产、嘉实基金、中邮证券、深圳玖石资本、东方证券、上海海岸

号角私募基金、景顺长城基金、HEL VED CAPITAL MANAGEMENT LIMITED、

深圳市尚诚资管、平安基金、Horizon China Master Fund、北京泓澄

投资、上海南土资管、正心谷资本、汇丰晋信基金、CHINA INSIGHT MASTER

FUND、天弘基金、富舜投资(PEGASUS)、中航信托、宝盈基金、华宝信

托、汉石（平潭）私募基金、民生加银基金、广发证券、上海顶天投

资、上海嘉世私募基金、WINNINGTON CAPITAL LIMITED-Trophy

Fund、长江养老保险、易方达基金、上海天猊投资、博时基金、中金公

司-RS。

时间 2024年2月26日-2月29日

地点 公司会议室等

上市公司接待人员姓名
董事会秘书：叶兴波先生

证券事务代表：张满女士

1、看到公司管理团队比较稳定，公司管理团队的基本情况是什么样的？

答：公司管理团队主要成员都是在公司 15-20 年以上的老员工，总经理



投资者关系活动主要内容介

绍

自 2004 年进入公司，其他几位副总经理有从毕业就到公司，有工作 20

多年的老员工，一直在咸亨国际工作。管理层大都是 80 后，年富力强，

拼搏奋进，而且管理层团队配合默契。另外，截至 2023 年 12 月末，公

司 15 年以上的老员工有 84 人，10 年以上的员工有 246 人，核心员工

的忠诚度非常高，对咸亨国际的长远发展奠定了稳定的基础。

2、公司微信公众号宣布最近公司中标了国电投， 2023 年公司客户开

拓情况怎么样？2024 年有哪些标杆客户要开拓？

答：公司未来 1-3 年的的重点发展战略是：公司将在电网领域继续深耕，

基于对应用场景的深度理解，持续优化创新，保持业绩稳定增长的基本

盘。公司业务由输配端向发电侧、用户侧拓展，依托 1+4 军团（电力、

石油石化、应急、核工业、交通军团），培育新产业群，进而提升公司

核心竞争力，这是公司未来将按照电网的模式深入服务。同时将精准把

握其他央企的电商集约采购提速的契机，积极拓展市场。按照上述战略，

公司已经取得了一定的成绩，近期中标的华电、国电投就是其中的一个

阶段成绩。2023 年公司还中标了中国绿发、山能、浙能、平煤、中煤

矿建等，军工和制造板块中标了中国融通、中国航发、中粮集团、许继

集团、包钢等，其他板块如南水北调、中通服等。上述业务拓展预计会

给公司的业绩带来一定的积极影响。

公司新领域的拓展，主要是央国企，聚焦能源、交通和应急等领域，即

定位的重点客户基本都是重资产类的以提供运维、检修产品和服务的客

户， 2024 年发电、军工以及能源矿山等新领域都是公司目标，希望在

新领域尽快跑马圈地，并寻找新的战略行业。公司相关未来发展规划属

于计划性事务，不构成对投资者的实质承诺，敬请投资者注意投资风险。

3、收入上升，但是毛利率下降，是什么原因？如何改善？

答：这几年央国企的 MRO 集约化采购加速，公司处于增量行业。公司收

入上升主要体现在新领域的开拓。公司电网领域毛利率相对稳定，整体

毛利率下降的原因是新领域收入占比增加，公司在新领域的标品较多，

新领域毛利率较传统电网低，从而使得公司整体的毛利率下降。改善公

司毛利率水平的相应措施：未来，公司在电网领域内持续做深；在新拓

展的电商业务，会逐步进行非标品的替代，提升非标品的占有率，国央

企之间应用产品也可以相互借鉴推广，在电网应用良好的自主产品，也

可以推广应用到其他国央企；同时随着收入规模提升，采购量相应增加，

采购成本下降，也会改善公司毛利率水平。



4、公司的海外布局情况？

答：公司在新加坡设立了子公司，海外业务占营收比例较小。国际化是

公司的一个战略方向，公司未来将优化海外版块的团队，将市场定位在

南美、南非、东南亚、东欧、波兰以及一带一路沿线国家等。公司相关

未来发展规划属于计划性事务，不构成对投资者的实质承诺，敬请投资

者注意投资风险。

5、发改委颁布了《重点用能产品设备能效先进水平、节能水平和准入

水平（2024 年版）》，设备的政策对公司有什么影响？

答：本次新规的主要变化是产品种类翻倍、能效标准提升。这意味着部

分产品设备将不再符合政策标准，或将加速相关行业的“优胜劣汰”以

及产业的革新换代。以电网升级为例，作为近几年来机械设备行业产业

升级的典型代表，在发电侧新能源急需并网、用电需求与日俱增、线路

老化问题突出等多重因素驱动下，当前中国电网市场正面临较强的升级

需求。此次政策的出台，相关产业的中上游将广泛受益。一方面公司将

紧紧契合电网数字化发展的趋势，在工器具、仪器仪表类产品的 MRO 业

务领域不断深入，为电力基础设施建设提供了丰富的运营所需通用工业

品，实现电网设备的绿色、智能升级；另一方面，公司也将借助自身在

国家管网、中核集团、中国华电、中国能建、中国电建、中国航发、中

国中车、中粮集团等大型国央企电商化项目中积累的先发优势和服务经

验，进一步打通资源的连接，实现电力企业资源的互补融合，保持公司

在电网领域 MRO 集约供应商的行业引领地位。

6、未来 MRO 行业会怎么发展？

答：MRO 集约供应市场源于制造业整体体量的增加，以及经济下行会促

进 MRO 行业爆发。有统计数据显示，每当美国 GDP 下降的时候，固安捷

的收入在当年或者次年会有个明显的提升。国外已经产生了诸如固安

捷、快扣等大型 MRO 企业，像固安捷在欧美总体渗透率在 4%-5%，国内

MRO 尚未出现渗透率超过 1%的 MRO 集约供应商，目前中国在部分细分领

域已经产生了 MRO 龙头企业，中国未来几十年会逐渐形成大体量的龙头

企业。

7、公司一直以来比较注重分红，2024 年分红计划是什么样的？

答：一直以来，公司在关注可持续发展的同时高度重视投资者回报，公

司上市后，共进行了 3次分红，累计三年分红金额 4.44 亿元，占近三



年归属于上市公司普通股股东的净利润总和的 69.05%，现金分红水平

维持在较高水平。公司非常重视投资者回报，2024 年仍将继续努力提

升业绩，严格按照《公司法》、《证券法》、《公司章程》和监管部门

的要求，综合考虑与利润分配相关的各种因素，积极执行公司利润分配

相关制度，与股东共享公司成长和发展的成果。

8、公司未来收入增速怎么样？

答：公司 2022 年实施了股权激励，其要求 2023 年度解锁指标是营业收

入 26 亿元或归母净利润 2.5 亿元。公司新领域拓展取得了一定的成绩，

2022 年度和 2023 年度公司除了中标国网一级电商项目外，还积极向电

网以外的新领域拓展，包括电力、石油石化、核工业、交通和应急，一

些新领域的收入增速较快。2023 年中标的管网、航发、华电等项目，

预计未来都会给公司业绩带来较好的影响，具体影响金额以年审会计师

审计后的数据为准，不构成公司对投资者的业绩预测和实质承诺，敬请

广大投资者注意投资风险。

9、ESG 话题在各个论坛上的讨论热度都很高，公司对 ESG 的关注程度

如何？尤其是在承担环保责任和节能减排方面，有相应举措吗？

答：随着碳达峰、碳中和目标的提出，ESG 逐渐成为全球范围内的共识，

在国家的良好宏观环境之下，公司也将顺应行业数字化转型的发展契

机，加快经济绿色低碳转型进程，如公司的数字咸亨 2.0 等项目，同时

公司也正努力加强产品研发和持续创新能力，以全面降低对社会环境的

影响。另外，公司近年来关于环保责任和节能减排方面事项，可查阅公

司披露的年报、半年报中第五节环境与社会责任，未来公司在此方面有

新的进展，公司也将依法、合规、及时履行信息披露义务，敬请关注公

司相关公告，请投资者注意投资风险。

10、请公司介绍下对整体 2024 年的一个展望。

答：公司是全国性 MRO 集约化供应商。我国 MRO 市场处于增长状态，源

于中国制造业整体体量在不断上升，公司主要的客户群体国央企的集采

正处于加速增长的状况，公司紧紧抓住上述机会，积极拓展新的业务领

域。为实现公司的五年战略规划，2024 年度，公司将继续按照原定的

策略和战略进一步前进。上述展望不构成对投资者的实质承诺，敬请投

资者注意投资风险。

附件清单（如有） 无



日期 2024 年 2 月 29 日
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