
苏州纳芯微电子股份有限公司

投资者关系活动会议纪要

投资者关系活动类别

□特定对象调研        □分析师会议

□媒体采访            □业绩说明会

□新闻发布会          ■路演活动（券商策略会）

□现场参观            ■一对一沟通

□电话会

参与单位名称

广发证券、招商证券、博时基金、交银人寿、银华基金、华夏基金、天

弘基金、Millennium Capital、富邻投资、创金合信基金、东方红资

管、东方阿尔法基金、中信保诚人寿、中国人寿资产、中欧基金、中科

沃土、中邮基金、于翼资产、交银施罗德基金、前海人寿、前海开源基

金、前海联合基金、华美国际、南土资产、国投瑞银基金、国泰基金、

天安人寿、宁泉资产、建信养老、建信基金、拾贝投资、新华资产、易

米基金、望正资产、正圆投资、泓澄投资、一创资管、玄元投资等

时间 2024 年 3 月 6 日-8 日

公司接待人员姓名 投资者关系总监 卢志奇

投资者关系活动主要
内容介绍 Q: 公司已经发布 23 年业绩快报，去年第四季度营收环比保持增长原

因？以及下游各应用领域景气度趋势如何？

A: 去年第四季度营收环比增长约 12%，第四季度泛能源、汽车等领域

营收均实现环比增长，主要是因为泛能源中传统工业、数字电源等领域

需求有所恢复，汽车市场需求也保持环比稳健增长。下游应用景气度方

面，传统工业和光伏市场在经历了去年的需求疲软和去库存后，需求开

始逐步有所恢复，另外在汽车电子市场公司持续推出新产品，推动汽车

电子领域营收有所增长。



Q：随着成本端代工和封测价格有所改善，后续毛利率趋势展望情况如

何？ 

A: 成本优化方面，一方面是通过商务谈判来降低成本，并取得了一些

不错进展。上游的晶圆厂和封测厂都给予了公司有力的支持，为公司提

供了有竞争力的降价幅度。然而，由于客户端的降价是立即生效的，供

应链的降价则需要生产周期和库存周期，所以会有一定的滞后性。因

此，往后看供应链成本端的优化将逐步在毛利率上体现出来。

除了供应链成本优化之外，公司还通过内部做了非常多的成本优化动

作。通过产品设计和制程上的优化，积极改善产品成本的构成，通过设

计与工程上的优化，能进一步提升成本竞争力。随着这些成本优化的举

措逐渐产生效果，整个毛利率的状况应该会逐步得到更好的稳定或改

善。

另外，公司新产品仍在不断推出，新产品毛利率普遍高于公司平均毛利

率水平，后续产品结构的不断优化也有望对毛利率产生正向影响。

Q：公司磁传感器的布局进展情况？

A：公司布局的磁类传感器产品包括磁电流传感器、磁角度传感器、磁

开关传感器、磁轮速传感器等；公司磁电流传感器从 22 年中开始量

产，23 年该品类营收主要来自于光伏应用市场，24 年将有望逐步拓展

至汽车三电系统应用，成为 24 年磁类传感器营收的重要增量。同时，

磁角度和磁开关传感器等产品也将逐渐产生营收贡献。

Q：公司在隔离类产品方面有哪些新产品推出？



A：带保护功能的隔离驱动产品已经在部分新能源车客户主驱应用中实

现量产，并已经在 23 年产生不错的营收增量贡献，功能安全主驱隔离

驱动产品预计 24 年量产推向市场，另外隔离驱动产品也在逐步替代光

耦驱动，应用于光伏逆变器和工业电机驱动上，部分头部客户正逐步进

行替代，并且不断提升份额，这也是隔离领域的增长点。

Q：公司在电源管理方向的布局情况？

A：车灯驱动方面，公司推出的单通道/三通道/12 通道尾灯 LED驱动芯

片已经导入汽车车灯头部客户，并且实现大规模出货；马达驱动方面，

公司在 23 年第三季度也陆续量产了新一代隔离半桥驱动以及多路半桥

马达驱动产品，并且开始逐步上量和贡献增量营收；供电电源 LDO 方

面，公司已经实现部分客户的导入工作，24 年有望逐步贡献增量营

收；功率路径保护方面，公司低边开关产品已经实现量产，高边开关相

关产品将于 24 年实现量产。

Q：公司在并购整合方面的思路和规划？

A：我们一直在积极关注市场上并购和整合的机会，并购整合的整体思

路是围绕汽车电子和泛能源等关键应用，构建核心的市场能力、产品能

力和技术能力，不断拓宽产品品类，成为一家具有芯片级解决方案能力

的半导体公司。

附件清单（如有） 无

日期  2024 年 3 月 11 日


