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超讯通信股份有限公司

投资者关系活动记录表

                                                    

投资者关系活动类别

特定对象调研          □分析师会议

□媒体采访              □业绩说明会

□新闻发布会            □路演活动

□现场参观

□其他

参与单位与名称

东莞市私募基金业协会、东莞证券总部研究所及投教基地、东莞证券

深圳龙岗营业部、广州明玥私募、广东博众智能、南方财经集团投资

传媒、广州百年投资、广州华耀资产、允泰投资、星言之文化传媒、

广州期货、广东民营企业进出口商会、广新基金、广东臻远基金、深

圳扬帆时尚、建行开发区投行、广州泽恩、莞民投集团、广州金控、

熙宁投资、深圳麻王投资、广东大兴华旗、安托资本、诚迈科技、深

圳微为、深圳以撒、国诚投资

时间 2026年 3月 20日下午2:30-4:30

地点 公司总部

上市公司接待人员

副总经理：岳洁钰

董事会秘书：卢沛民

财务总监：郭彦岐

智算事业部总经理：陈厚健



投资者关系活动主要

内容介绍 超讯通信成立于1998年，深耕新一代信息技术产业二十余载，拥

有深厚的技术积淀和行业经验。2019年以来，公司开始启动并聚焦算

力业务探索公司发展的第二增长曲线，逐步形成以“智算+信通”为双

核心引擎的战略布局，合力推动公司高质量发展，加快新质生产力输

送动能。现场互动交流主要内容如下：

1.关注到贵司控股股东质押比例较高，近日公告显示控股股东部

分股份被冻结，这一情况会对公司经营产生很大影响吗？

答：感谢大家对公司的关心与关注，本次控股股东股份被冻结主

要系其个人与债权人之间因债务问题造成的纠纷所致，属于股东体外

债务纠纷事项，不会对公司日常经营产生重大影响。公司将督促控股

股东积极通过沟通协商等方式尽快解决债务纠纷问题，敬请大家关注

后续相关进展公告。

2.公司作为沐曦股份相关芯片的总代理商，2026年在供货协议及

新产品合作上有哪些深化安排？

答：公司与沐曦股份一直以来都保持着密切的合作关系，当前公

司在有序推进前期订单和项目的交付工作。2026年初，公司与沐曦股

份已重新签订了代理协议，新签的代理协议能实现公司对沐曦产品代

理覆盖的同时，在排他性条款方面取消了较多限制，为公司后续业务

拓展留出了更多空间与机遇。

3.智算业务未来增长潜力体现在哪，具体聚焦在哪些产品上？

答：公司“智算”板块未来将聚焦以下核心业务：一是芯片的代

理销售，将充分利用公司算力客户资源的优势，助力国产 GPU芯片的

发展；二是大力推动自身“元醒”品牌算力服务器在相关项目的落

地；三是继续夯实在算力中心建设方面的 EPC服务能力，铸牢收入基

本盘。

此外，公司近日与广东微云科技共同投资成立合资公司超微智

算，未来将充分发挥投资各方在技术、产品、渠道生态和客户资源的

优势，共同推进开展前沿算力产品的整机、模组产品销售，以及基于

相关产品的板卡和整机的研发、设计、生产等业务，共同开拓市场。



超微智算成立后，预计短期内尚不能产生经济效益，对公司当前的财

务状况和经营成果没有重大影响。

4.公司资产负债率相比同行可比上市公司偏高的原因是什么？后

续有哪些降低资产负债率、降杠杆的策略？

答：公司过往传统通信业务的行业特质具有投资周期长、运营商

项目验收流程长、配套资金需求大等特点导致负债规模较大，同时公

司前些年出现过大幅亏损的情况也一定程度上削弱了公司净资产的规

模。随着公司后续往算力业务转型的深入，公司将结合业务转型节

奏，优化资金配套模式，逐步降低资产负债率，实现降杠杆。

5.公司参股讯曦，投资设立超微智算子公司等举措，对公司的毛

利会有什么影响？

答：公司前期业务大多都是服务型驱动的运营模式，上述对外投

资设立子公司的初衷是通过规划参与算力硬件的交付过程来提高公司

在智算业务的毛利率，从一体机业务的开展等多维度深入发展算力业

务布局，通过业务模式的优化来进一步提升整体盈利空间。

6.公司在智算业务订单上，是否存在客户集中度过高的风险，在

拓展新客户群体及管控相关风险方面有哪些措施？

答：公司高度重视并防范客户集中度过高的风险，前期运营商客

户占比较高，如今正通过业务战略布局逐步化解。一方面，算力业务

客户群体拓展至国央企及深度合作的行业客户，不再单一依赖运营商

业务；另一方面，在业务开展中，优化客户选择标准，对客户资金经

营状况、合同签约及后续管理进行一体化管控。


