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证券代码：002676                                  证券简称：顺威股份 

 

广东顺威精密塑料股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2024-001 

投资者关系活

动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          √路演活动 

□现场参观  

□其他：(请文字说明其他活动内容) 

参与单位名称

及人员姓名 

西南证券汽车与新能源首席分析师 郑连声、国海证券汽车分

析师 王琭 孙嘉靖、信达证券汽车分析师 陆嘉敏 丁泓婧、德

邦证券汽车分析师 赵启政、上海证券汽车分析师 仇百良、开

源证券分析师 姜怡卓 周佳、国联基金 孙志东、永赢基金 黎

一鸣、工银瑞信 郭照阳、南方基金 金岚枫、前海鸿富基金 彭

卫、泰康保险 郑蕾、鹏华基金 薛少龙 

时间 2024 年 2 月 26 日、2024 年 2 月 27 日、2024 年 2 月 28 日 

地点 上海 

上市公司接待

人员姓名 

副总裁兼董事会秘书：蒋卫龙先生 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

投资者提出的问题及公司回复情况 

公司就投资者在本次交流中提出的问题进行了回复： 

1、公司计划如何提升利润？ 

2024 年，公司将加快核心业务市场开拓，加快落地重点

研发项目，进一步提升精细管理水平，持续推进降本、增效、

提质工作，提升公司利润。 

 

2、公司各业务板块占比情况？ 
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2023 年上半年，公司塑料空调风叶产品占营业收入的

69.89%，工程塑料产品占营业收入的 13.98%，汽车零部件产

品占营业收入的 5.97%，模具及其他业务占营业收入的

10.16%。 

 

3、公司汽车内外饰业务营收情况？客户有哪些？ 

2023 年上半年，公司汽车零部件产品收入 6,941.97 万元，

占营业收入的 5.97%。汽车主机厂客户有比亚迪、奇瑞等，与

汽车领域一级供应商客户爱信精机、马瑞利、麦格纳、弗吉亚

等均有长期战略合作。 

 

4、公司并购江苏骏伟的目的是什么？ 

2022 年 1 月，公司实际控制人变更为广州开发区国资局

后，公司确定了新的发展战略，在继续保持空调风叶领域品牌、

规模、研发优势的同时，将充分开发和利用控股股东的资源优

势以及广州市、广州开发区强大的汽车产业资源，全力发展新

能源汽车零部件、汽车材料产业，努力将汽车业务板块打造成

为公司第二张名片。 

江苏骏伟在汽车电子门锁、电子电控、汽车座椅等领域的

嵌件式注塑和精密模具积累了稳定的客户和市场，其“内嵌电

路精密注塑”工艺领先，精密模具开发设计能力强，通过收购

江苏骏伟控股权，进一步发展公司汽车零部件业务，实现公司

新的发展战略，有助于公司优化产业布局，同时实现双方的优

势互补，增强公司盈利能力、提升经营业绩、实现股东价值最

大化。 

 

5、江苏骏伟的营收规模和主要客户？ 

江苏骏伟 2022 年营业收入 70,187.07 万元，2023 年 1-9 月

营业收入 59,017.73 万元。其主要客户包括尼得科（NIDEC）、
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凯毅德（KIEKERT）、恩坦华（INTEVA）、麦格纳（MAGNA）、

安波福（APTIV）、博格华纳（BORGWARNER）等全球核心

汽车一级供应商，产品广泛应用于世界主流汽车品牌，既包括

如大众、奔驰、宝马、奥迪、保时捷、宾利、沃尔沃、路虎、

通用、福特等；也包括吉利、蔚来、理想、上汽荣威、Tesla

等新能源汽车品牌。 

 

6、江苏骏伟的业务结构以及产能利用情况如何？ 

江苏骏伟业务结构分为汽车类精密部件、工业及电子类零

部件及其他业务。 

汽车类精密部件是公司主要的收入来源，占比约 75%。江

苏骏伟主要向汽车整车厂商的一级供应商生产销售汽车电子

零配件，包括汽车电控门锁类、汽车电控电路类（连接器）、

电动座椅控制板、侧窗、车载多媒体数据接口用外壳、开关控

制器配件等精密注塑件。其中，汽车电控门锁类与电控电路类

为核心产品，占比分别约为 26%、38%。 

工业及电子类零部件占比约为 15%。江苏骏伟在通信、工

业、医疗、消费和光伏等行业均有涉猎，产品包括工业传感器

组件及阀体、电子电磁产品等。 

其他业务占比约为 10%，主要系模具及金属废料的再销

售，金属废料的再销售是冲压金属卷材过程中产生的金属废料

（如铜、铁等）等的回收再销售。 

产能利用情况：2023 年江苏骏伟的综合产能利用率为 70%

（含三家子公司），剩余产能以备突发情况需要。 

 

7、大股东的实力如何，怎么赋能？ 

公司控股股东广州开投智造产业投资集团有限公司，具有

强大的资本实力和投资经验，定位于智能制造和先进制造产业

投资平台，未来不断向智能制造、先进制造产业链上下游实现
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拓展。公司将利用控股股东在新能源汽车产业链的布局以及广

州市、广州开发区的汽车产业资源，紧抓新能源汽车快速发展

机遇，向新能源汽车产业和高端制造业领域不断发展壮大。同

时，国企控股也有助于公司降低相关融资成本，更好回报广大

投资者。 

 

8、骏伟跟公司有哪些业务协同？ 

公司能够借助江苏骏伟在汽车领域多年的行业经验和客

户资源，补齐自身在汽车零部件领域的短板，升级汽车零部件

的研发实力并提升品牌影响力。对于江苏骏伟而言，其可以借

助公司作为国有企业的背书效应和产业资源，以及广州市、广

州开发区汽车产业链资源，导入更多客户资源尤其是主机厂资

源，继续做大做强主营业务；同时，还可以利用上市公司平台

的多元化资本运作工具，为江苏骏伟的电子门锁总成等前瞻性

新领域提供资金支持；有助于公司与江苏骏伟充分发挥各自在

研发、技术、资金、供应链和市场等方面的协同性，通过整合

双方资源和协同发展，提升公司在汽车零部件行业的核心竞争

力和市场地位。 

 

9、骏伟并购完成后，公司是否有下一步并购计划？ 

根据发展战略，公司在继续保持风叶领域品牌、规模、研

发优势的同时，将全力发展新能源汽车零部件，汽车材料产业。

后续，公司将积极关注相关领域的业务发展情况，综合考虑内

外部的多方面因素，合理运用资本工具加速公司成长和发展，

助力公司不断提升综合实力和市场竞争力。目前公司暂无并购

计划，如有相关并购事项，我们将严格按照相关法律法规的要

求及时向广大投资者披露。 

 

10、三季度营收增加，利润下滑的原因？ 



广东顺威精密塑料股份有限公司投资者关系活动记录表 

5 

 

2023 年 1-9 月公司实现营业收入 16.72 亿元，净利润

3,046.15 万元。利润下滑主要受到材料价格持续低位导致价格

联动产品单价降低、客户持续进行年降比例导致产品利润降

低、风机部件和汽配部件研发投入持续加大、各类生产设备和

工装夹具持续投入综合影响导致。2024 年，公司将加快核心

业务市场开拓，加快落地重点研发项目，进一步提升精细管理

水平，持续推进降本、增效、提质工作，提升公司利润。 

 

11、公司在国内有几个基地，服务哪些客户？ 

公司拥有遍布海内外共 12 个生产制造基地（含江苏骏

伟）。国内有 10 个生产基地，分别是广东顺德、广东东莞、

湖南湘潭、湖北武汉、安徽芜湖、安徽合肥、江苏昆山、江苏

太仓、山东青岛、河北邯郸；国外有 2 个生产基地，分别是泰

国春武里以及墨西哥克雷塔罗。 

公司风叶业务与大金、松下、三星、美的、格力等知名空

调企业存在长期合作关系。汽车主机厂客户有比亚迪、奇瑞等，

与汽车领域一级供应商爱信精机、马瑞利、麦格纳、弗吉亚等

均有长期战略合作。 

江苏骏伟的主要客户包括尼得科（NIDEC）、凯毅德

（KIEKERT）、恩坦华（INTEVA）、麦格纳（MAGNA）、

安波福（APTIV）、博格华纳（BORGWARNER）等全球核心

汽车一级供应商，产品广泛应用于世界主流汽车品牌，既包括

如大众、奔驰、宝马、奥迪、保时捷、宾利、沃尔沃、路虎、

通用、福特等；也包括吉利、蔚来、理想、上汽荣威、Tesla

等新能源汽车品牌。 

 

12、江苏骏伟跟公司签订了对赌协议，信心来自哪里？ 

江苏骏伟拥有长期、稳定合作的国内外优质客户群体，同

时具备汽车电子门锁、电子电控、汽车座椅等领域的嵌件式注



广东顺威精密塑料股份有限公司投资者关系活动记录表 

6 

 

塑和精密模具的规模优势和技术优势。 

 

13、公司风叶板块业务后续增长空间来自哪里？ 

2024 年，公司风叶板块业务将加快向储能、汽车热管理

等领域进行市场开拓；同时，进行降本工作部署，持续通过材

料 VAVE、提升自动化覆盖率、升级生产设备、均衡化生产、

缩减定编等措施提升盈利能力。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

不涉及。 

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文

档等附件（如

有，可作为附

件） 

无。 
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