
 

证券代码：300087                                 证券简称：荃银高科 

安徽荃银高科种业股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2024-003 

投资者关系活动

类别 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

中信自营 林野；水印投资 孙梦桥；华夏久盈 张宇；中信建

投证券 马鹏、孟龙飞 

时间 2024 年 3 月 27 日 15：30-17：00 

地点 北京市朝阳区泰康集团大厦 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书 张庆一 

战略发展部副经理 徐剑云 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、介绍公司的发展历程。 

安徽荃银高科种业股份有限公司是一家“以种业为核心、

农业服务为延伸、探索和创新农业多元化发展”的现代高科技

种业上市公司。2010年5月公司在深交所创业板成功上市，实

现了从区域性水稻专业公司到集团化种业公司的转型。2018

年12月中化现代农业有限公司成为公司第一大股东，2021年12

月中化现代农业将持有的股权无偿划转到中国种子集团有限

公司。目前，公司为先正达种业板块的重要成员，为国资委实

控企业。公司紧跟国家种业振兴战略，以创新为抓手，推进企

业发展，取得了积极成效。公司系中国种业领军企业、农业产

业化国家重点龙头企业、国家企业技术中心等。 

2、介绍2023年公司的业绩情况。 



 

2023年，公司实现营业收入41.03亿元，较上年同期增长

17.54%；归属于上市公司股东的净利润2.74亿元，较上年同期

增长17.37%。报告期内实现种子收入28.76亿元，种业收入较

上年同期增长21.29%；其中水稻种子销量同比增长17.39%，

玉米种子销量同比增长29.91%。2023年公司实现海外业务收入

2.86亿元，同期增长32.72%。 

公司业绩增长的原因系紧紧围绕市场需求开展科技创新，

研发创新成效显著，品种综合性状突出；同时，公司深化经营

目标责任管理，落实落细营销举措加大市场开拓力度。 

3、公司玉米种子发展情况如何？ 

2023年度，公司玉米种子营业收入为4.83亿，同比增长

45.31%。2023年公司有8个杂交玉米品种通过国审，15个杂交

玉米品种通过省审定。公司逐步加大对玉米种子的开拓力度，

公司的农业科学院设置玉米研究所等，加大玉米品种研发力

度；并且公司作为先正达种业板块的重要成员，积极开展生物

育种技术方面研发与合作；此外，公司总部及新疆祥丰、荃银

天府、辽宁铁研等子公司涵盖了黄淮海、西北、西南、东北等

国内玉米主产区，为玉米产业发展奠定了基础。2023年为进一

步提升公司玉米种子市场份额，公司收购了在京津唐具有较高

市场占有率的玉米种企河北新纪元种业有限公司，助力玉米种

子产业发展。此外，在生物育种领域，积极开展生物育种技术

方面研发与合作，储备相关资源。力争在十四五末，实现玉米

种子销售收入进入全国前三强。 

4、请介绍公司与先正达的协同情况？ 

公司与先正达在科研资源、MAP业务、种肥药的销售等

方面协同力度不断加强，通过定制化种植方案的制定，针对不

同品种、土壤状况，为种植户提供种、药、肥一体化供应及粮

食收储等产前、产中、产后服务工作，推动农业服务业务不断

发展。此外，公司作为先正达种业板块的重要成员，积极与其



 

开展生物育种技术方面研发与合作，储备相关资源，有序推动

生物育种等领域产业化应用，进一步做大做强。  

5、公司水稻种子业绩增长的原因是什么？ 

2023年，公司水稻种子营业收入为17.58亿，同比增长

14.18%。主要系公司以市场需求为导向，构建了系统的品种研

发体系，形成丰富的品种梯队。同时，公司积极布局海外市场，

助力当地农业进步的同时，也拓宽了公司海外业务的发展，提

升了公司的国际竞争力。此外，公司通过建设营销团队、整合

优质品种资源等多种方式，以品牌影响力促进品种销售力，有

效抓住市场先机，积极开拓空白市场，强化市场营销，调动营

销人员的积极性和主动性。公司还继续加大市场管控力度，多

次召开市场管控会议，并在重点市场组织“访客户、促销售”

等巡查活动，优化市场环境，多方面推动业绩增长。 

6、公司是否有外延计划？ 

公司于2020年收购荃银天府农业科技有限责任公司、新疆

祥丰生物科技有限公司，2022年收购新疆金丰源种业股份有限

公司，2023年收购河北新纪元种业有限公司。未来，公司在加

强内生增长的同时，也会充分发挥上市公司资本运作优势，围

绕种业产业积极进行兼并重组，选择团队能力强、品种有特色

或优势等的并购标的，促进企业做大做强。 

7、公司订单农业持续布局如何？ 

公司充分发挥产业带动优势，创新推进种粮一体化全产业

链订单业务发展模式。公司持续推进品牌粮订单产业链业务，

初步建立了“种粮一体化”业务数字化管控与服务平台，打通

了“产、供、销+金融”赋能的线上对接系统。公司青贮玉米

饲料业务，在与君乐宝、光明牧业、首农畜牧、新希望等大型

畜牧业企业合作的基础上，拓展了一批中小型企业合作伙伴，

为进一步开拓市场奠定了基础。公司利用脆秆水稻品种特点，

在确保粮食产量的同时，将秸秆做成青贮饲料，为“粮饲兼用”



 

种植模式的推广奠定基础。公司开展专用酒粮作物品种研发，

创制一批酿酒专用粮品种新材料和新品种，利用品种特点，开

展订单生产，2023年度，与金六福、古井贡酒等酒企建立了合

作关系。 

8、公司除了有普通玉米外，还有哪些玉米品种？ 

公司玉米科研工作稳步推进，逐步整合了普通玉米、鲜食

玉米、青贮玉米、爆裂玉米、高直链淀粉玉米、高蛋白玉米等。

其中，公司在2020年并购了新疆祥丰，爆裂玉米、高直链淀粉

玉米种子及其玉米产品原料销售成为公司玉米的新品类业务，

积极发展的高直链淀粉玉米，在轻工业、食品业、制造业等均

有重要应用，与益海嘉里、良品铺子、久降堂、国药集团等企

业建立了合作关系。 

9、公司未来将如何发展海外市场？ 

公司一直坚持“内外并举”的发展战略，在实践过程中，

积累了丰富的经验，取得了显著成绩。未来公司一是紧跟国家

“一带一路”倡议，巩固公司在东南亚、南亚、非洲等市场优

势的基础上，拓展中亚市场建设海外研发基地。二是加快开展

海外本土化育种，培育适合海外区域市场需求的品种。三是开

展海外制种，降低生产成本及风险。四是积极开展海外农场建

设、农业技术服务等项目。推动公司整体竞争力再上一个新台

阶。 

附件清单（如有）  

日期 2024 年 3 月 27 日 

 


