
证券代码：001332  证券简称：锡装股份 

无锡化工装备股份有限公司 
2023 年度业绩说明会 
投资者活动记录表 

编号：2024-001 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研                   □分析师会议  

□媒体采访                       √业绩说明会 

□新闻发布会                     □路演活动 

□现场参观                       □电话会议 

□其他： （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称  

及人员姓名 

锡装股份2023年度业绩说明会采用网络远程方式进行，面向全体投资

者 

时间 2024 年 5 月 10 日 15:00-16:30 

地点 深圳证券交易所“互动易平台”http://irm.cninfo.com.cn“云访谈”栏目 

公司接待人员 

姓名 

主持人：锡装股份 
 
董事长, 总经理：曹洪海 
 
董秘, 财务总监：徐高尚 
 
独立董事：孙新卫 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

1.公司的核能装备业务和新能源装备业务，目前的订单比例如何？ 

答：公司在手订单中的核电业务占比较低，对公司未来业绩影响不

大。公司将积极探索新能源市场机会，积极布局清洁能源装备产业。 

2.2023年的核能、太阳能及出口订单有没有高增？ 

答：公司目前核能领域订单较少。由于光伏多晶硅领域市场波动，产

能投建急剧萎缩，该行业 2023 年度新增订单明显下降。公司积极探索

新能源市场机会，积极布局清洁能源装备产业。为应对宏观经济及下



游行业需求的波动，公司目前也在积极拓展海外市场，并通过不断研

发新产品和新技术，从而提升公司抗风险能力。 

3.与公司主业相关的上市公司目前兰石重装 70.1亿市值，森松国际 57.

7亿市值，宝色股份 40.5亿市值，锡装股份 30.50亿市值，科新机电 2

9.3亿市值，广厦环能 19.95亿市值。曾业绩一度优秀的锡装股份市值

近乎垫底，破发极其严重，也曾一度破净，公司形象受损，请董事长

解释一下，为何公司一直走下坡？该如何改善公司的业绩、壮大市

值？ 

答：公司继续秉承“科技强企、服务全球”发展战略，着力推进自主

创新、合作创新，巩固并增强公司竞争优势。同时公司密切关注、研

究行业和产业政策发展趋势，深入挖掘潜在的市场机遇。在全球范围

内进一步拓展高端市场，公司将充分发挥已有客户资源和营销网络的

优势，在巩固原有市场的基础上，大力拓展国内和国际市场，提高对

市场的覆盖与渗透能力，积极拓展高端市场业务，努力提高高端产品

的市场份额。 

4.公司产品主要应用于炼油及石油化工、基础化工、核电及太阳能发

电、高技术船舶及海洋工程等领域。请问高技术船舶包括 LPG、LNG

运输船，再液化、再汽化模块，双燃料集装箱船、核潜艇、航母吗？ 

答：公司业务所涉及的高技术船舶主要指 LPG、LNG 运输船，再液

化、再汽化模块，双燃料集装箱船等，公司用于高技术船舶的产品主

要包括 VLEC VLGC VOC 船用压力容器（换热器、分离容器、储存容器

及海洋油气装置模块等）。 

5.公司的压力容器设备主要使用那些材料？钛、镍、锆等有色金属及其

合金、高级不锈钢和金属复合材料等特种材料，都有吗？ 

答：公司生产和销售的压力容器所用材质主要分为碳钢、不锈钢和特

材，其中特材包括铜、镍、钛和哈氏合金等。 

6.公司有没有研发氢能新装备？未来有没有计划围绕氢能“制、储、

运、充”突破发展？ 

答：氢能作为未来重要的清洁能源，公司重视该领域的设备研究开

发。但公司目前在氢能领域仍旧处于探索性研发工作阶段。谢谢！ 

7.截止 2023年 12月 31日，公司在手订单有多少？ 

答：根据 2023 年度报告已披露信息，截止 2023 年 12 月 31 日，公司

在手订单 17.02 亿元。 

8.公司 2023年度及 2024年第一季报净利润下降，请董事长解释一下

下降原因。 

答：公司 2023 年度净利润下降的主要原因是销售毛利率下降所致，20

24 年一季度净利润下降主要系产品完工交付较少所致。公司将努力稳



固并提升核心竞争优势，提升毛利率水平。努力为全体股东创造价

值。谢谢！ 

9.随着各项基建项目完工全面投入使用，目前的订单量是否匹配？ 

答：2023 年 12 月 31 日，公司在手订单为 17.02 亿元。就现有产能而

言，在手订单相对充足。但考虑到公司募投项目本年度中期试生产后

逐步释放的产能，公司将继续努力承接订单，以匹配新增的产能。 

10.公司目前核电订单如何？ 

答：公司在手订单中的核电业务占比较低，对公司未来业绩影响不

大。 

11.在政策引导下，氢能有望在交通、冶金、炼化等领域铺开应用，氢

能下游需求提升或引导上游规模化投资，具备技术优势的电解槽、燃

料电池、氢储运、加注装置企业有望受益。公司对于氢能方面的布局

发展如何？能详细讲解一下吗？ 

答：氢能作为未来重要的清洁能源，公司重视该领域的设备研究开

发。但公司目前在氢能领域仍旧处于探索性研发工作阶段。谢谢！ 

12.2023年国内订单与国外订单，分别占比是多少？目前的在手订单占

比如何？ 

答：2023 年度公司实现新增销售订单 14.86 亿元，截至 2023 年底，公

司在手订单 17.02 亿元。2024 年度公司将努力开拓海外市场。谢谢！ 

13.公司有没有计划引进战略投资者，整合产业资源，调整产业结构，

拉长和延伸产业链，实现引资、引智、引制有机结合，逐步实现股权

多元化，最大限度释放发展活力？ 

答：截至目前，公司没有相关计划。但公司管理层会重点关注产业链

发展动态，积极把握相关投资机会，努力提升公司价值。 

14.同行的兰石重装研制快速锻造液压机组、重载转序机器人、特种打

磨机器人、5G+系列化设备等工业智能装备广泛应用于汽车、船舶、航

空航天、军工、石油化工、新材料应用等重要行业或领域，进一步推

动智能制造相关产品的研发升级与推广应用。请问锡装股份如何发展

布局？ 

答：公司将坚持主业，努力拓宽产品的应用范围和领域，不断开拓创

新，巩固并增强公司核心竞争力。 

15.以太阳能、核电、氢能为代表的清洁能源等行业是公司努力开拓业

务的领域。请问公司在 2023年这些领域的业务占比分别是多少？ 



答：2023 年度，公司实现销售收入 12.48 亿元，其中太阳能领域销售

收入占比 45.53%，核电领域销售收入占比 1.28%，公司在氢能相关的产

品上没有销售收入。 

16.公司产品在 2023年在各个领域的占比是多少？炼油及石油化工领

域、基础化工领域、核电及太阳能发电领域、高技术船舶及海洋工程

等领域。麻烦详细讲解一下。 

答：2023 年度，公司实现销售收入 12.48 亿元，按下游应用领域分

类，太阳能领域销售收入占比 45.53%，石油及石油化工领域销售收入

占比 35.25%，基础化工领域销售收入占比 16.16%，核电领域销售收入

占比 1.28%，高技术船舶及海洋工程领域销售收入占比 1.07%，其他销

售收入占比 0.70%。具体数据敬请查阅公司 2023 年年度报告。 

17.锡装股份收深交所年报问询函，麻烦董事长详细解释一下，是否存

在损害投资者利益？ 

答：公司将努力为全体投资者创造价值。公司年度报告报告内容真

实、准确、完整，不存在虚假记载、误导性陈述或重大遗漏。公司将

按照深交所的要求及时回复问询函中的相关问题并予以公告。敬请关

注后续公告。 

18.2023年，公司在核能、太阳能、氢能，各大领域的业务占比是多

少？ 

答：2023 年度，公司实现销售收入 12.48 亿元，其中太阳能领域销售

收入占比 45.53%，核电领域销售收入占比 1.28%，公司在氢能相关的产

品上没有销售收入。 

19.随着各项基建完工投产，公司有没有区划、预算未来几年公司的利

润增长点？ 

答：公司将着力提高并巩固公司在产品质量、客户资源、技术研发、

市场分布等方面的竞争优势。努力开拓国内、国际市场，增加订单以

匹配新增产能。 

20.公司有没有考虑多元化发展、优质资产注入、重组并购等等？ 

答：如有相关计划，公司会按照信息披露规定及时履行公告义务。 

21.随着各项基建项目完工投入使用，预计 2024年会提高多大的利润

空间？ 

答：公司 2024 年度的营业收入主要看当年度产品完工交付情况，利润

水平受营业收入、成本和费用等因素综合影响。公司扩产项目“年产 1

2,000 吨高效换热器生产建设项目”预计 2024 年中期开始试生产，逐

步形成产能，同时也将增加固定资产折旧及管理等成本。公司将努力

开拓市场，增加订单以匹配新增产能。谢谢！ 



22.公司“生产物料配送中心建设项目“中的“生产车间”和“研发办

公楼”两个建设项目是否已完工验收，是否正式启用？ 

答：该项目是分为“生产车间”和“研发办公楼”两个子项目分别建

设，两个子项目作为一个整体进行项目验收。“生产车间”已完成基建

目前处于待验收状态，“研发办公楼”目前正处于基建施工过程中。 

23.公司“高效传热技术及产品研发制造基地建设项目”的设备安装调

试是否已完成并且项目验收？ 

答：由于该项目上有较多的定制化设备，目前正在设备安装调试过程

中。 

24.公司“年产 12,000吨高效换热器生产建设项目”的基建预计何时可

以完成并验收？何时可以正式投入生产？ 

答：公司“年产 12,000 吨高效换热器生产建设项目”预计今年中期投

产试运行。公司将根据项目建设完工情况及时做好验收工作。 

25.请问公司有没有长远计划研发、布局氢能装备（制氢、储氢和加氢

站装备等等）？ 

答：氢能作为未来重要的清洁能源，公司重视该领域的设备研究开

发。但公司目前在氢能领域仍旧处于探索性研发工作阶段。谢谢！ 

26.对比同行的上市公司，锡装股份优势何在？同行上市公司对市值管

理非常重视，锡装股份为何市值屡屡垫底？ 

答：公司主要从事金属压力容器的生产与销售。同行业各家上市公司

在下游应用领域、营收规模、细分市场定位以及自身技术优势等均存

在一定的差异。公司竞争优势主要包括高质量产品及高质量客户资源

优势、技术研发优势、下游客户分布优势、营销与市场开拓优势、地

理位置优势、运营管理优势等。公司将努力巩固并提升核心竞争优

势。谢谢！ 

27.目前公司在手订单有多少？是否充足？产能利用率是否饱满？ 

答：截至 2023 年 12 月 31 日，公司在手订单为 17.02 亿元。就现有产

能而言，在手订单相对充足。但考虑到公司募投项目本年度中期试生

产后逐步释放的产能，公司将继续努力承接订单，以匹配新增的产

能。 

28.公司 2023年度及 2024年第一季报净利润下降，请董事长解释一下

下降原因。 

答：公司 2023 年度净利润下降的主要原因是销售毛利率下降所致，20

24 年一季度净利润下降主要系产品完工交付较少所致。公司将努力稳

固并提升核心竞争优势，提升毛利率水平。努力为全体股东创造价

值。谢谢！ 



附件清单 无 

日期 2024 年 5 月 10 日 

 


